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OMAVARAISUUS




JOHDANTO

VOIKO TAMA RYHMA AUTTAA MINUA PERUSTAMAAN
OMAN LIIKEYRITYKSEN TAI LAAJENTAMAAN SITA?

Liikeyrityksen perustaminen tai liiketoiminnan laajentaminen ei ole help-

poa, mutta omavaraisuusryhmasi auttaa sinua, niin ettd opit tekemaéan
viisaita padtoksid liiketoimissasi. Ryhmétapaamisissa sitoudut suoritta-
maan konkreettisia tehtdvid. Ryhma antaa sinulle uusia ideoita ja kan-
nustaa sinua. Tdmdn ryhmadn tavoitteena ei ole vain auttaa sinua liiketoi-
minnassa; sen tavoitteena on my0s auttaa sinua olemaan kuuliaisempi ja
luottamaan enemmadn Herraan ja saamaan Hidnen lupaamansa ajallisen ja
hengellisen omavaraisuuden siunaukset.

MIKA ON OMAVARAISUUSRYHMA?

Omavaraisuusryhma on erilainen kuin useimmat kirkon luokat, oppitun-
nit ja tydpajat. Opettajia, johtajia tai kouluttajia ei ole. Ryhman jasenet
oppivat yhdessd toinen toistaan tukien ja kannustaen. Me pidimme
toisiamme vastuussa sitoumuksistamme ja neuvottelemme keskendmme
ratkaistaksemme ongelmia.

MITA RYHMAN JASENET TEKEVAT?

Kokouksissa ryhmadn jdsenet sitoutuvat toimimaan. Me emme ainoas-
taan opi vaan myo0s teemme asioita, jotka tekevit meistd omavaraisia. Me
teemme sitoumuksia, autamme toisiamme pitdmadn nuo sitoumukset

ja raportoimme edistymisestdimme. Koska ryhmaé toimii neuvostona, on
tarkeda tulla kokouksiin sddanndllisesti ja tismallisesti. Pidd aina mukanasi
tama tyokirja seka kirjaset Perustukseni — periaatteita, taitoja, tapoja ja Pol-
kuni kohti omavaraisuutta. Kukin ryhméatapaaminen kestdd parisen tuntia.
Sitoumustemme mukaan toimiminen voi vieda aikaa 1-2 tuntia pdivassa.

MITA AVUSTAJA TEKEE?

Avustajat eivit ole liiketoiminnan eivdtkd opetuksen asiantuntijoita. He
eivdt johda eivdtkd opeta ryhmaéa. He yksinkertaisesti auttavat ryhmaa
noudattamaan tdsmadllisesti aineistossa olevia ohjeita. Tavallisesti ryhman

kokouksissa avustaa omavaraisuusasiantuntija; muutaman viikon kuluttua

ryhman jasenid voi kuitenkin tarvittaessa pyytdd toimimaan avustajina.
Lisatietoja, ks. Johtajan opas ja videot sivustolla srs.lds.org.

KURSSITODISTUS

Ryhmain jdsenet, jotka kdyvat kokouksissa ja pitdvat sitoumukset, voivat

saada LDS Business Collegesta seuraavat kaksi kurssitodistusta: liiketoimin-

nan kurssitodistus (ks. edellytykset sivuilla 197-198) ja omavaraisuuskurs-
sin todistus (ks. sivu 29 julkaisussa Perustukseni).

"“Perheessé, seurakun-
nassa tal vaarnassa ei
ole mitdan ongelmaa,
Jota ei voitaisi rat-
kaista, jos etsimme rat-
kaisuja Herran tavalla
eli neuvottelemme

— todella neuvotte-
lemme — toistemme
kanssa.”

M. RUSSELL BALLARD,
Counseling with Our
Councils, uudistettu
laitos, 2012, s. 4
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Kokouspaivini:

e Lihetd ryhmdn jdsenille tekstiviesti tai soita heille, jos sinulla on
heiddn yhteystietonsa. Kysy, ovatko he tulossa kokoukseen. Kannusta
heitd saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen
alkua ja merkitsemddn nimensa osallistujaluetteloon.

e Valmistele kokouksessa kadytettdva aineisto:

o Tuo jokaiselle ryhmain jasenelle oma kappale titd tyokirjaa seka
Perustukseni — periaatteita, taitoja, tapoja -kirjanen.

o Tuo viisi ylimaardistd kappaletta Polkuni kohti omavaraisuutta -Kirjasia
siltd varalta, etteivit jotkut ryhmaén jdsenet ole saaneet omaansa.

o Valmistaudu ndyttaméan videoita, mikdli mahdollista.

o Eiko saatavillasi ole kirjoja tai videoita? Voit saada ne verkossa
osoitteesta srs.lds.org.

Puoli tuntia ennen kokousta:
¢ Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
o Avustaja ei seiso kokouksen aikana eika istu pdyddn paddyssa.
Avustajan ei pidd olla huomion keskipisteend vaan hédnen tulee
auttaa ryhman jasenid keskittymdén toisiinsa.

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ryhmin jasenid lampimasti heiddn saapuessaan kokouk-
seen. Opettele heiddn nimensa.

e Laita paperiarkki kiertdmadn ja pyydd ryhmén jasenia kirjoittamaan
sithen koko nimensd, seurakuntansa ja syntymaépdivansa (pdiva ja
kuukausi, ei vuotta).

o Mene ryhmaédtapaamisen jdlkeen sivulle srs.lds.org/report ja rekiste-
roi kaikki ryhmadn jdsenet annettujen ohjeiden mukaan.

o Tee ensimmadisen kokouksen jdlkeen yhteystietoluettelo ryhmén
jasenid varten.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana, joka pitdd ryhman
aikataulussa. Pyydd hidnté laittamaan ajastin pdalle kirjassa olevan
ohjeen mukaan.

o Ndet esimerkiksi ohjeen, jossa sanotaan ”Ajasta: Laittakaa ajastin
padlle 60 minuutiksi Opi-osuuden ldpikdymistad varten”. Ajanottaja
kdynnistad ajastimen puhelimessaan, kellossaan tai muussa saata-
villa olevassa laitteessa ja kertoo ryhmadlle, kun aika on pddttynyt.
Ryhmad voi sen jdlkeen padttdd, aloitetaanko seuraava osuus vai
jatketaanko keskustelua vield muutaman minuutin ajan.



Aloitettaessa:

e Sano: "Tervetuloa tdhdn omavaraisuusryhmaan.”

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Sano seuraavaa:

o "Tamadn omavaraisuusryhmin nimi on ‘Oman liikeyrityksen
perustaminen ja liiketoiminnan laajentaminen’. Oletteko te kaikki
tddlla perustaaksenne oman liikeyrityksen tai laajentaaksenne
liikketoimintaa?

o Jatkuva koulutusrahasto ei myonna yrityslainoja. Mutta ndiden
kokousten jdlkeen teilld on paremmat valmiudet tehdd paatoksid,
jotka koskevat paikallisten lainanantajien tarjoamia lainoja.

o Meilld on 12 tapaamista. Kukin kokous kestdd parisen tuntia. Kdy-
tdmme my0ds tunnin tai pari pdivdssa liiketoimintaamme auttavien
sitoumustemme pitdmiseen. Sitoudutteko te kidyttdméaan tdhin sen
vaatiman ajan?”

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Sano seuraavaa:

o ”Aina kun tapaamme, aloitamme aiheella, joka on kirjasesta
nimeltd Perustukseni — periaatteita, taitoja, tapoja. Tama auttaa meita
oppimaan periaatteita, taitoja ja tapoja, jotka johtavat hengel-
liseen ja ajalliseen omavaraisuuteen, ja elamaéan
niiden mukaan.

o Pyhd Henki antaa teille ajatuksia viikon varrella.
Kirjoittakaa ideanne muistiin ja toimikaa niiden
mukaan. Kun teette sen, Herra siunaa teitd ja suo-
rittaa ihmeitddn liiketoimintaanne liittyen.”

e Laittakaa ajastin paalle 20 minuutiksi
Perustukseni-osuuden lipikaymista varten.

* Lue ensimmadisen presidenttikunnan Kirjoittama
johdanto Perustukseni-kirjasen sivulla 2. Kdykaa sitten
lapi tuon kirjasen 1. periaate ja palatkaa sen jalkeen
tahdn tyokirjaan.

Perustukseni
— periaatteita,
taitoja, tapoja

OMAVARAISUUS
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1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

(@) opi

ME OLEMME OSA "HERRAN VARASTOHUONETTA”

Ajasta: Laittakaa ajastin paille 60 minuutiksi Opi-osuuden
lapikaymisti varten.

Toteuta: Jakautukaa kolmen hengen ryhmiin. Siirtdkdd tuoleja, niin ettd
olette kasvokkain.

1. Yksi teistd kertoo toisille jostakin saavutuksestaan. Voisitte
sanoa: "Sain tyopaikallani palkinnon parhaasta palvelusta”
tai "Palvelin ldhetystydssd” (tai muussa kirkon tehtavéssd) tai
"Olen aiti”.

2. Nyt toiset kaksi kertovat mahdollisimman nopeasti, mita tai-
toja ja kykyja sen saavuttamiseksi on tarvittu. Sen tulisi kestda
minuutin ajan. Jos joku sanoi ”Palvelin ldhetystyOssd”, toiset
voisivat nopeasti sanoa ”Sitten sina olet rohkea, hyva oppilas,
ahkera tyontekija, johtaja, sosiaalinen, tavoitteellinen, ihmis-
ten kanssa toimeen tuleva, opettaja, hyvd suunnittelija ja pystyt
tekemaéan vaikeitakin asioita.”

3. Toistakaa tdma jokaisen henkilén kohdalla.

Keskustele: Miltd sinusta tuntui, kun muut kertoivat omista kyvyistasi ja

taidoistasi?
Lue: Kaikki ne taidot ja kyvyt, joita meilld kullakin on, ovat osa "Her- o
ran varastohuonetta”. “Ja kaikki tdma
eldvan Jumalan

Keskustele: Lukekaa oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta. Voiko meididn
ryhmamme tyoskennelld yhdessd ja tavoitella vain toisten ryh-
man jasenten parasta?

kirkon hyvéksi, jotta
Jokainen voi kartut-
taa talenttiaan, jotta
Toteuta: Suoritetaanpa ensimmadinen tehtivi yhdessa ryhmina. Kaytetaan Jjokainen voi hankkia
viisi minuuttia siihen, ettd keksimme ryhmillemme nimen. toisia talentteja, niin,
Jjopa satakertaisesti,
vietadviksi Herran
varastohuoneeseen — —
jokaisen tavoitellessa
ldhimmadisenséd parasta
Jja tehdesséd kaiken
silmdmdaéaranda vain
Jumalan kunnia.”

Kirjoita ryhmdn nimi tdhdn:

OL 82:18-19




1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitiin liiketoimintaani?

MITA ME AIOMME TEHDA TASSA RYHMASSA?

Lue: Me tyoskentelemme yhdessd ryhmédnd auttaaksemme toisiamme
perustamaan kukin oman liikeyrityksensd ja laajentamaan
liikketoimintaamme. Meilld on myd6s suurempi tavoite — tulla
omavaraisiksi, niin ettd voimme paremmin palvella muita. Kun
kykenemme pitdméddn huolta itsestimme, voimme sen jilkeen
paremmin auttaa muita ihmisia.

Katso: Katsokaa menestyskertomus “Samuel: Computer Repair” [Samuel:
tietokoneen korjaus]. (Ellet saa kisiisi tatd videota, jatka luke-
mista.)

Toteuta: Kolmen seuraavan kuukauden aikana vastaat seuraaviin liiketoi-
mintaa koskeviin kysymyksiin. Lukekaa yhdessa liiketoimintaa
koskevat kysymykset, joihin tullaan vastaamaan tassd omavarai-
suusryhmassa.

KUINKA LAAJENNAN
LIKETOIMINTAANI

VIIKKO | KUINKA PERUSTAN LIIKEYRITYKSENI | VIIKKO

1 Iﬁumkg p.erusta.n oman liikeyrityksen tai kehitan v Kuinka laajennan liiketoimintaani?
liiketoimintaani?
) Mita ihmiset haluavat ostaa? 8 Kglnka.paljlon mlnylla on varaa sijoittaa liiketoi-
mintani laajentamiseen?
3 Kuinka ostan tuotteeni ja maaritan myyntihin- 9 Mista tieddn, pitdisikd minun ottaa lainaa liike-
nan? toimintani laajentamiseen?
4 Mista tiedan, tuottaako likeyritykseni voittoa? 10 ORI R L CIE NI IR Tk
lukkoon?
5 Kglr.!lfa ! 11 Kuinka kasvatan liikevoittoani?
erillaan?
6 Kuinka liikeyritykseni edistyy? 12 Kuinka jatkan liiketoimintani kehittamista?

Lue: Joka viikko me teemme sitoumuksia, toimimme, saavumme
ajoissa kokouksiimme ja raportoimme ryhmalle. Kun tydskente-
lemme yhdessd ryhméin kanssa, menestymme yhdessa! Tdssd ovat
taman viikon kysymys ja tehtdva.

Lue: VIIKON KYSYMYS — Mihin minun tulisi keskittya pyrkiessani
perustamaan liikeyrityksen tai laajentamaan liiketoimin-
taani?

VIIKON TEHTAVA - Kiytén Liiketoiminnassa menestymisen
kaavaa paivittdin saadakseni selville, mihin minun tulee
keskittya perustaessani liikeyrityksen ja laajentaessani liike-
toimintaani.

Tdméan kokouksen loppuosa auttaa meitd vastaamaan tahdn kysy-
mykseen ja suoriutumaan tadstd tehtavasta.




Lue:

Keskustele:

Lue:

Keskustele:

Omavaraisuus tarkoittaa sitd, ettd kulutamme vihemman kuin
ansaitsemme ja laitamme rahaa sdadstoon. Sddstot voivat auttaa
meitd suoriutumaan odottamattomista kuluista tai huolehtimaan
itsestimme ja perheestimme, kun tulomme ovat odotettua pie-
nemmadt. Osana titd ryhmadd sitoudumme joka viikko laittamaan
rahaa sddstoon, edes kolikon tai pari.

Joissakin maissa kuten Suomessa on hyva laittaa rahaa sdasto-
tilille. Toisissa maissa se ei ole niinkddn hyva ajatus, kuten
maissa, joissa on korkea inflaatio tai joiden pankit ovat epédva-
kaita. Mitd sdastomahdollisuuksia oman alueesi pankeissa on?
Mitkd pankit tarjoavat parhaan koron sdastoille?

Toinen omavaraisuuteen liittyva asia on eldd ilman henkilo-
kohtaista velkaa. Henkilokohtaisia lainoja otetaan silloin, kun
kulutamme enemmaén rahaa kuin omistamme. Profeetat ovat
neuvoneet meitd valttimdan henkilokohtaista velkaa. Kun meista
tulee omavaraisempia, vahenndmme henkilokohtaisia velkoja ja
padsemme niistd kokonaan eroon. Joissakin tapauksissa saattaa
kuitenkin olla viisasta ottaa velkaa liiketoimintaa varten. Osana
tatd ryhmadd saamme tietdd, milloin laina voi auttaa meitd laajen-
tamaan liiketoimintaamme.

Akilliset sairaudet tai onnettomuudet saattavat aiheuttaa suuria
taloudellisia menetyksid. Vakuutukset voivat usein antaa turvan
tallaisilta taakoilta. Vakuutuksen ottaminen voi olla tarked osa
polkuamme kohti omavaraisuutta.

Tietyt vakuutukset (kuten sairausvakuutus ja henkivakuutus) ovat
helpommin saatavilla ja hyodyllisempid kuin jotkin muut vakuu-
tukset. Jotkin vakuutuslaitokset ovat parempia kuin toiset. Mitka
ovat parhaita vakuutusvaihtoehtoja omalla seudullanne?



Toteuta: Liiketoiminnassa menestymisen kaavassa on luettelo asioista,
joita menestyvat yrittdjat tekevat. Etsi itsellesi pari. Ottakaa
esiin tdmédn tyokirjan viimeiselld sivulla oleva Liiketoiminnassa
menestymisen kaava.

Lukekaa vuorotellen, kuinka menestyvit yrit- N e
tdjat 10ytavat vastauksia kysymykseen "Mitd MENESTYMISEN KAAVA
lhmlset haluavat OStaa” ” . Liiketoiminnassa menestymisen periaatteita

Keskustele: Kuinka Liiketoiminnassa menestymisen
kaava voi auttaa sinua tulemaan menesty-
vaksi yrittdjaksi?

LIIKETOIMINNASSA
MENESTYMINEN

Kuinka johdan likeyrity:

Lue: Kun ndemme tdssd tyokirjassa oheisen mer-
kin, tiedimme, ettd kyseinen periaate
on Liiketoiminnassa menestymisen
kaavassa.

Liiketoiminnassa menestymisen kaava ei
ole tarkoitettu pelkdstddn kokouksiamme
varten. Kdytdamme sitd sddnnollisesti viikon
varrella. Aina kun edessimme on jokin
ongelma tai mahdollisuus, kddnnymme
Liiketoiminnassa menestymisen kaavan
p‘l'lolee.n néhdéks§mg1e, m'it.'a' menestyva L > —
liikeyrityksen omistaja tekisi.

Lue: Menestyvat yrittdjdt osaavat kuvailla liiketoimintaansa selkedsti.
Se auttaa heitd keskittymdan siihen, mika tuottaa rahaa ja mika
ei. Se auttaa heitd my0s saamaan apua muilta, kuten toisilta
yrittdjiltd tai lainanantajilta. Menestyvit yrittdjdt pitavat kirjaa
liiketoimintansa edistymisestd.

Hanki tallad viikolla tyhja muistikirja liikeyritystdsi varten. Kaytat
tatd muistikirjaa kirjoittaaksesi siihen liiketoimintaasi koskevia
ajatuksiasi ja ideoitasi ja pitdaksesi kirjaa liiketoimistasi. Me kdy-
tdmme yritysmuistikirjaamme sekd kokouksissamme ettd viikon
varrella.

Kun ndemme tdssd tyokirjassa oheisen merkin, g
se muistuttaa meitd siitd, ettd meiddn tulee kirjoittaa yritysmuis-
tikirjaamme.



Lue:

Toteuta:

Toteuta:

Keskustele:
Lue:

Keskustele:

Lue:

Osana tdmaén viikon tehtdvdsitoumusta opimme kdyttimain
Liiketoiminnassa menestymisen kaavaa tarkkaillessamme jotakin
liikeyritystd ja havainnoidessamme, noudattaako se menestyksen
periaatteita.

Jakautukaa kolmen hengen ryhmiin. Siirtdkda tuoleja, niin ettd
olette kasvokkain. Kdyttakaa Liiketoiminnassa menestymisen
kaavaa ja noudattakaa seuraavia ohjeita:

1. Valitkaa jokin paikallinen yritys, jonka kaikki tuntevat edes
jotenkin. Sitten yksi henkilo esittdad jonkin kaavassa olevan
kysymyksen. Esimerkiksi “"Nadyttdako taman huonekaluliikkeen
omistaja tietdvan, mitd ihmiset haluavat ostaa?” Tai "Nayttdako
siltd, ettd hdn osaa myyda?”

2. Toiset kdyttavit minuutin tai pari vastatakseen kysymykseen
kaavan periaatteiden mukaan sen perusteella, mita he tietavit
kyseisestd yrityksestd. Esimerkiksi "Kylld, omistaja tietdd, mita
ihmiset arvostavat.” Tai "Ei, omistaja ei ndyta kovin hyvin osaa-
van lyoda kauppoja lukkoon.”

3. Toistakaa toiminta kolme tai nelji kertaa.

4. Keskustelkaa nyt omista liiketoimistanne. Teetteko te niita
asioita, joita menestyvit yrittdjit tekevat?

Ota parisi kanssa esiin sivut 13-14. Lukekaa ja keskustelkaa siit4,
kuinka tarkkailette viikon varrella liikeyrityksid.

Miksi Herra haluaa meidian olevan omavaraisia?
Lukekaa oikealla oleva lainaus.

Milld tavalla pyrkimyksellamme perustaa liikeyritys tai laajentaa
liiketoimintaa voi olla "pyha tarkoitus”, kuten vanhin Christof-
ferson sanoi?

Herralla on voima auttaa meitd tulemaan omavaraisiksi. Hin

on sanonut: “"Katso, mina olen Jumala; ja mind olen ihmeiden
Jumala” (2. Nefi 27:23). Kun pyhitimme pyrkimyksemme menes-
tyd liiketoimissamme pyhddn tarkoitukseen tulla omavaraisiksi,
Herra ohjaa meitd innoituksella. Kun osoitamme uskoamme kuun-
telemalla Herran antamaa innoitusta ja noudattamalla sitd, Han
tekee ihmeitddn ja saa pyrkimyksistimme aikaan jotakin paljon
suurempaa kuin mihin koskaan pystyisimme omin voiminemme.

“Pyhittdminen tarkoit-
taa jonkin erottamista
tai vihkimista pyhdaksi,
pyhiin tarkoituksiin
omistetuksi.”

D. TODD
CHRISTOFFERSON,
"Mietteita pyhitetysta
elamasta”, Liahona,
marraskuu 2010, s. 16



1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

@ POHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA EDISTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin paille kymmeneksi minuutiksi Pohdi-
osuuden lapikdymista varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdhén tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

Toteuta: Mitd voisit tehdd perustaaksesi oman liikeyrityksen tai kehittaak-
sesi liiketoimintaasi télld viikolla?

Tee tastd ajatuksesta ”liiketoimintasi viikkotavoite”. Se on itse
laatimasi sitoumus.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?




1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

@ SITOUDU

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin paille kymmeneksi minuutiksi
Sitoudu-osuuden ldpikidymista varten.

Lue: Valitsemme joka viikko "toimintaparin”. Se on ryhmadn jasen,
joka auttaa meitd pitdimddn sitoumuksemme. Toimintaparien
tulee pitdd yhteyttd toisiinsa viikon varrella ja raportoida edisty-
misestddn toinen toiselleen. Tavallisesti toimintaparit ovat samaa
sukupuolta olevia henkil6itd, jotka eivat ole samaa perhettd.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Padttakad, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aineen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisda allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Suoritan paivittdin kaikki Liiketoiminnassa menestymisen kaavassa olevat toi-
minnat (ks. sivut 13-14).

Hankin yritysmuistikirjan ja otan sen mukaan seuraavaan kokoukseemme.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.

Laitan rahaa saastodn — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus




Katso: ”Action and Commitment” [Toiminta ja sitoutuminen] (Ei
videota? Lukekaa sivu 12.)
Toteuttakaa: Kaytd tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestési
ennen seuraavaa kokousta. Merkitse alla oleviin laatikkoihin
"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.
Suoritin Toin muka- Saavutin Noudatin Laitoin Raportoin
péivittédin | naniyritys- | liiketoimin- Perustuk- rahaa toiminta-
Liiketoi- muistikirjan | nanviikko- | seni-periaatetta | sddstoodn parille
minnassa (Kylld/En) | tavoitteen Jaopetin sen (Kylld/En) | (Kyll4/En)
menestymi- (Kyll4/En) perheelleni
sen kaavan (Kyll4/En)
toiminnat
(Merkitse
péivien
lukumé&iérs)

Lue: Muista my®0s kirjata henkilokohtaiset kulusi Polkuni kohti omava-
raisuutta -kirjasen lopussa olevaan taulukkoon.

Lue: Seuraavassa ryhmdtapaamisessamme taululla on avustajan piir-
tama ylla olevan kaltainen sitoumustaulukko. Saavumme paikalle
kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja merkitsemme
taululle oman edistymisemme.

Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-

valla viikolla. Pyydd hdntd lukemaan tdmadn tyokirjan etukannen

sisdsivulta, mitd avustajat tekevat. Hianen tulisi toimia avustajana

samalla tavoin kuin tdménpdivdinen avustaja teki:

¢ Luo Hengelle otollinen ilmapiiri; kehota ryhman jdsenid
tavoittelemaan Hengen vaikutusta.

e Luota aineistoon; dla lisda siithen mitddn, vaan tee juuri niin
kuin siind sanotaan.

e Hallitse kdytettdvissd oleva aika.

e Kasvata intoa; pitdkdd hauskaal

Toteuta: Kuka haluaisi saada liiketoiminnan kurssitodistuksen Salt Lake

Cityssd Utahissa Yhdysvalloissa sijaitsevasta LDS Business Colle-

gesta? Ottakaa esiin sivut 197-198 ja lukekaa vuorotellen, mita

siihen vaaditaan.

Lue: Pyyda jotakuta pitimddn loppurukous.

“Kun suoriutumista
mitataan, suoriutumi-
nen paranee. Kun suo-
riutumista mitataan
Ja siitd raportoidaan,
kehittymisen tahti
Kiihtyy.”

THOMAS S. MONSON,
julkaisussa Conference

Report, lokakuu 1970,
s. 107

Huomautus
avustajalle:

Muista valmistaa
kopiot ryhmén yhteys-
tiedoista seuraavaa
kokousta varten.

Muista myds rekiste-
réida kaikki ryhmén
jasenet osoitteessa srs.
Ids.org/report.




1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

Resursseja

TOIMINTA JA SITOUTUMINEN

Valitkaa roolit ja ndytelkéa seuraava tilanne.

KERTOJA 1: Me uskomme sitoumusten
tekemiseen ja pitdamiseen. Kaikki, mitd
me teemme omavaraisuusryhmissdmme,
perustuu sitoumusten tekemiseen ja rapor-
toimiseen.

KERTOJA 2: Ryhmdtapaamisen lopussa
kertaamme viikon tehtdvit ja lisddmme
allekirjoituksemme osoittaaksemme sitou-
muksemme. Valitsemme myds toimintapa-
rin sille viikolle. Toimintapari allekirjoit-
taa tydkirjamme ja siten sitoutuu tuke-
maan meitd. Ja joka pdivd viikon varrella
olemme yhteydessd toimintapariimme ja
raportoimme tekemisistdmme ja saamme
tarvittaessa apua.

KERTOJA 3: Viikon aikana merkitsemme
edistymisemme tydkirjaan kdyttdmdlld
annettuja apuvilineitd kuten taulukkoja
tai muita lomakkeita. Ja jos tarvitsemme
lisdapua, voimme pyytdd sitd sukulaisil-
tamme, ystdaviltdmme tai avustajalta.

KERTOJA 4: Seuraavan kokouksemme
alussa raportoimme sitoumuksistamme.
Tdmdin tulisi olla mukava, voimallinen
kokemus jokaiselle. Ajatelkaa sitd, kuinka

sitoumusten tekeminen ja edistyksen rapor-
toiminen on auttanut nditd ihmisid.

RYHMAN JASEN 1: Kun raportoin sitou-
muksistani ensimmdistd kertaa, ajattelin:
"Tdmd tuntuu oudolta.” Miksi ryhmdni
jdsenet vilittdisivdt siitd, mitd olen saanut
tehtyd? Mutta sitten huomasin, ettd he
todella vilittivdt siitd. Ja se auttoi minua.

RYHMAN JASEN 2: Tajusin, etten halun-
nut tuottaa pettymystd ryhmdilleni. Niinpd
tein lujasti t0itd pitddkseni sitoumukseni.
En usko, ettd olisin edistynyt millddn
muulla tavalla. Viikoittainen raportoimi-
nen todella auttoi minua asettamaan asiat
tarkeysjdrjestykseen.

RYHMAN JASEN 3: Kun ajattelin omaa
polkuani kohti omavaraisuutta, minua
pelotti, koska se oli niin suuri asia. Mutta
ryhmdtapaamiset auttoivat minua jaka-
maan sen pieniin vaiheisiin. Ja raportoin
ryhmdlleni jokaisesta vaiheesta. Siten saa-
toin todella edistyd. Onnistumiseni taisi
johtua uusien tapojen muodostamisesta.

Takaisin sivulle 11




1: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

KUINKA KAYTAN LIIKETOIMINNASSA MENESTYMISEN
KAAVAA?

Joka péiva télld viikolla tarkkaile ja pohdi mietiskellen liiketoiminnassa menes-
tymisen periaatteita. Vieraile paivittdin liikeyrityksissd tunnin tai parin ajan ja
tarkkaile niiden toimintaa. Kun vierailet paikallisissa yrityksissd, ota mukaan oma
muistikirjasi ja tdmaé tyokirja, jotta voit kdyttdd seuraavia kysymyksid sekd Liike-
toiminnassa menestymisen kaavaa (tdman tyokirjan viimeiselld sivulla).

PAIVITTAISET TOIMINNAT:
1. paiva
Asiakkaat

Tarkkaile mitd, milloin ja kuinka paljon asiakkaat ostavat. Kertaa kaavassa nadkyvat asiakkaan peri-
aatteet. Kirjoita ajatuksiasi tahan:

Kuinka liikeyritykset myyvat tuotteitaan tai palveluitaan? Voisivatko ne tehdd sen paremmin? Ker-
taa kaavassa nakyvat myynnin periaatteet. Kirjoita ajatuksiasi tdhan:

Ajattele liikeyritysten kuluja. Kuinka ne vdhentévat kulujaan? Kertaa kaavassa olevat kuluperiaat-
teet. Kirjoita ajatuksiasi tdhan:

Pidettiinké liikeyrityksessa kirjaa tuloista tai kuluista? Jos kyseessa olisi oma yrityksesi, kuinka pitai-
sit kirjaa rahaliikenteesta? Kertaa kaavassa olevat liikevoiton periaatteet. Kirjoita ajatuksiasi tdhan:




: Kuinka perustan oman liikeyrityksen tai kehitin liiketoimintaani?

Kahden seuraavan pdivan ajan pohdi ja rukoile varmuutta siitd, ettd Herra siunaa
pyrkimyksidsi palvella pyhdd tarkoitusta omassa liiketoiminnassasi. Kirjoita muis-
tiin vaikutelmat, joita saat pdivittdin ajatellessasi kutakin osaa Liiketoiminnassa
menestymisen kaavasta.

PAIVITTAISET TOIMINNAT:

5. paiva

Takaisin sivulle 8







2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

e Ladhetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jéasenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kdytettdva aineisto. Eiko saatavillasi ole kir-
joja tai videoita? Voit saada ne osoitteesta srs.lds.org.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit pdyddn ympidrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.

UUTTA! e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmadasi kuuluvien
henkiléiden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

ISYJJuZLl  Suoritin pai- Toin Saavutin Noudatin Laitoin Raportoin
VEELCM vittéin Liike- | mukanani  WIIEZdulllZl] Perustuk- rahaa toiminta-
nimi I PEEE YA IACTU IR viikkotavoit- | seni-periaatetta | siddstoon parille
menestymi- tikirjan teen Jaopetin sen (Kyll4/En) (Kyll4/En)

sen kaavan (Kyllz/En) (Kyll4/En) perheelleni
toiminnat (Kylla/En)
(Merkitse
péivien luku-
ma&ara)

6 K

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:
e Tervehdi ihmisid limpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.
UUTTA! e Kun ryhmain jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdydentdmaan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittdmadan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdviksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:
UUTTA! e Jaa kopiot ryhmadn jdsenten yhteystiedoista (edellisesta kokouksesta).

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Ditdkad alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhmadn jdsenid myohadssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tadydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pdélle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikdy-
mistd varten.

e Kiykad ldpi 2. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

€) raporTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Keskustele:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Lukekaa oikealla oleva lainaus. Kuinka tima soveltuu meidan
ryhmddmme?

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivdt kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Meiddn tulee yrittdd pitda kaikki
tekemdmme sitoumukset. Se on yksi omavaraisten ihmisten tdr-
keimpiéa tapoja.

Ennen kuin istuudumme, lausutaanpa yhdessd johtoaiheemme.
Ndma lausumat muistuttavat meitd ryhmamme tarkoituksesta.

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Onko kaikilla yritysmuistikirja mukana? Ne, joilla ei ole sitd, pyy-
takdd joltakulta paperia, johon voitte tindédn kirjoittaa. Tuotte-
han jatkossa muistikirjanne jokaiseen kokoukseen.

Kun naemme oheisen merkin, >
se muistuttaa meitd siitd, ettd meidan on tdrked kirjoittaa kdsitte-
lemidmme asioita omaan yritysmuistikirjaamme. Meidén ei tar-
vitse kirjoittaa niitd muistiin juuri silld hetkelld, mutta kokouksen
aikana tai viikon varrella meidén tulisi kirjoittaa asioita, jotka
auttavat meitd liikeyrityksen perustamisessa ja liikketoiminnan
laajentamisessa.

Neuvotellaanpa yhdessd ja autetaan toisiamme liiketoimis-
samme. Tdmad on tdamén kokouksen tdrkein keskustelu!

Mitd opit suorittaessasi Liiketoiminnassa menestymisen kaavassa
olevat péivittdiset tehtdvat? Kuinka se auttaa sinua liiketoimin-
nassasi?

Mitéd opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?

“Kun suoriutumista
mitataan, suoriutu-
minen paranee. Kun
suoriutumista mitataan
Jja siitd raportoidaan,
kehittymisen tahti
Kiihtyy.”

THOMAS S. MONSON,
julkaisussa Conference

Report, lokakuu 1970,
s. 107

Kirjoittakaa yritysmuis-
tikijaanne, mita olette
oppineet pitdmalla
sitoumuksenne.




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

(@) ori

MITA IHMISET HALUAVAT OSTAA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

LIIKETOIMINNASSA
MENESTYMISEN KAAVA

Litketoiminnassa menesty

Lue: Kuinka valitsemme liikeidean, joka voi menestyd? Jos meilld on
jo liikeyritys, mistd tieddmme, onko se juuri se oikea?

Téassd oppiaiheessa keskitytddn Liiketoiminnassa menestymisen J
kaavan osaan Asiakkaat.

Katso: "Business on a Stick” [Tikkukauppaa] (Fi videota? Lukekaa sivu 26.)

Keskustele: Mitd opitte tdstd videosta?

....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Mita ihmiset haluavat ostaa?

VIIKON TEHTAVAT - Puhun liikeyritysten omistajille ja
asiakkaille ja valitsen tuotteen tai palvelun, joka ratkaisee
asiakkaiden ongelmia.

.....................................................................................

Taméan kokouksen loppuajan opettelet ja harjoittelet taitoja,
jotka auttavat sinua vastaamaan tdhdn kysymykseen ja suoritta-
maan ndma tehtavit. Taima video auttaa sinua pddsemddn alkuun
esittdmalld oikeita kysymyksia.

Katso: ”Selecting the Right Business” [Valitse oikea liikeidea] (Ei videota?
Lukekaa sivu 28.)

Lue: Luetaanpa tdmaé kaavio ja suoritetaan seuraavalla sivulla oleva
harjoitustehtava.

VALITSE OIKEA LIIKEIDEA

0 Mité ihmiset haluavat ostaa?

ASIAKKAAT, TUOTTEET
o Mits mina 9 Miké auttaa
voisin tarjota? MINULLE SOPIVA e D e
TAIDOT, HARRAS- LIKETOIMINTA! K"—';%:ﬁ;%ﬁ?«”-
TUKSET, KOKEMUS e

0 Miké kasvattaa tulojani?
RITTAVA LIKEVAIHTO/TUOTTO




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

KUINKA VALITSEN OIKEAN LIIKEIDEAN? .

Toteuta: Millaista liiketoimintaa olet ajatellut: elintarvikemyyntid, pito-

palvelua, terveydenhoitoa, kunnossapitoa, rakentamista, tuotan- —

toa, palveluja vai jotakin muuta? Menestyvét yrittdjat
Kiyti edellisen sivun kaavion neljai kysymysti, jotka auttavat ajattelevat suuria
sinua rajaamaan vaihtoehtojasi. Huomaa oikealla olevat esi- mutta aloittavat
merKkit. Kirjoita yksi tai kaksi erityyppistd toimialaa, jotka kiin- prenesta.

nostavat sinua: , .
Esimerkki:

Ruoka, myynti
Kysykda vierustoverisi kanssa toisiltanne seuraavat kysymykset.
Kirjoita vastauksesi muistiin.
1. Mitd nimenomaisia tarpeita olet huomannut asiakkailla omaan
liikketoimintaasi tai sinua kiinnostavaan alaan liittyen? Mitd

asiakkaat ostaisivat?
Jalkiruokaa tai

valipaloja

Huokeita herkkuja
iltapdivaksi, illaksi

2. Mihin tarpeisiin liiketoimintasi voi vastata? Missd olet taitava
tai millaisesta tekemisestd olet kiinnostunut?

Minusta on mukavaa
laittaa ruokaa

Olen hyva myymaan
3. Minkd nimenomaisen liikeyrityksen voisit perustaa helposti,

tai kuinka voisit laajentaa tai muuttaa nykyistd liiketoimintaasi

tehdéksesi siitd kannattavampaa? Ajattele kilpailua,

tavarantoimittajia ja tarvittavaa rahasummaa.

Yksinkertainen tuote

Véhén alkupddomaa

Vahéan kilpailua
4. Kuinka liiketoimintasi voi kasvattaa tulojasi ja auttaa sinua
tulemaan omavaraisemmaksi? Missa voit tehda voittoa?

Paljon asiakkaita

Luettele erityisia liikeyrityksid, joista haluat saada lisda tietoa:
Mukana kulkevia
herkkuja?

Jaatel6a? Hedelmia?

Jotakin erikoista?




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

KUINKA VOIN OPPIA ASIOITA LIIKEYRITYSTEN
OMISTAIJILTA?

Lue: Nyt kun meilld on joitakin ajatuksia omasta liiketoiminnastamme,
aiomme tehdd markkinatutkimusta kokeillaksemme ideoitamme ja
oppiaksemme lisdd. Tarkkailemme ihmisid, puhumme asiakkaiden
kanssa, puhumme kilpailijoiden kanssa ja kokeilemme tuotteita. Ja
loyddamme todellisia tarpeita ja vastauksia.

Katso: "Talking to Business Owners” [Puhu liikeyritysten omistajien
kanssa] (Ei videota? Jatka lukemista.)

Toteuta: Harjoittele vierustoverisi kanssa esittamalld toisillenne kysymyksid,
joita esitdtte liikeyritysten omistajille télla viikolla. Kertokaa toisil-
lenne omasta liiketoiminnastanne tai selittakdd, millaisen yrityksen
haluaisitte perustaa. Esitelkdd itsenne vuorotellen ja esittdkaa oheiset
kysymykset. Antakaa toisillenne palautetta ja yrittakda uudelleen.

ESITTELY: Paivaa, olen ___ (nimi). Mika teiddn nimenne on? Olen liiketoimintakurssilla ja yri-
tdmme ottaa selville, kuinka liikeyritykset menestyvat. Saisinko esittad teille kysymyksia?

ASIAKKAIDEN TARPEET, TUOTTEET

e Mita teidan asiakkaanne ostavat eniten?

o Miksihan asiakkaanne ostavat juuri teidan tuotteitanne?

o Ketka ovat kilpailijoitanne? Miksi teidan liiketoimintanne on parempaa kuin heidan?

TAVARANTOIMITTAIJAT, VOITTO

e Mista te saatte tuotteenne? Onko olemassa muita tavarantoimittajia?

e |uuletteko, etta voisitte saada tuotteita halvemmalla, jos ostaisitte enemman kerralla?
e Mika on teidan hintanne? Kuinka paatitte tdman hinnan? Onko se kannattavaa?

e Mita tapahtuisi, jos nostaisitte tai laskisitte hintaanne?

MYYNTI

e Kuinka monta tuotetta arvioitte voivanne myyda paivittdin?
Kuinka loydatte uusia asiakkaita?

Kuinka tarkea teidan sijaintinne on?

e Mitd menestyksenne avaimia voisitte mainita? Suurimpia ongelmia?

Keskustele: Kun kaikki ovat harjoitelleet vihintddn kerran, keskustelkaa
ryhmadssd: Mitd te aiotte kysyd, kun ldhdette puhumaan liikeyri-
tysten omistajille? Kirjoita tdhdn, mitd olet oppinut:

Lue: Joka pdiva tdlla viikolla, kun puhut liikeyritysten omistajien
kanssa, kirjoita yritysmuistikirjaasi, mitd olet oppinut.

Katso: Katso, kuinka Joseph ja John perustivat uuden liikeyrityksen.
Katso ”Joseph and John: Medical Products” [Joseph ja John - laa-
\ kintatuotteita]. (Fi videota? Jatkakaa seuraavalle sivulle.)




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

KUINKA VOIN OPPIA ASIAKKAILTA?

Lue: Menestyvit yrittdjat oppivat asiakkailtaan pdivittdin. Me voimme —
oppia paljon tarkkailemalla asiakkaitamme ja puhumalla heiddn
kanssaan. Meiddn liiketoimintamme riippuu heistd. Kuunnellaan

ja opitaan!
” . ” . . . Menestyvat yrittajat
Katso: "Talking to Customers” [Puhu asiakkaille] (Ei videota? Jatka luke- . . .
. oppivat asiakkailtaan
mista.) o
paivittain.

Toteuta: Harjoittele jonkun toisen ryhmadsi jasenen kanssa kysymyksid,
joita aiot esittdd asiakkaille tdlld viikolla. Kuvittele, ettd tuo toinen
henkil® on asiakkaasi. Keskustele oheisista kysymyksistd sikdli kuin
ne liittyvat liikeyritykseesi tai liiketoimintaideaasi. Tee muistiin-
panoja! Vaihtakaa sitten rooleja. Antakaa toisillenne hyodyllista
palautetta ja harjoitelkaa mahdollisten heikkouksien kehittdmista.

ESITTELY: Paivaa, olen __ (nimi). Mika sinun nimesi on? Olen liiketoimintakurssilla ja opette-
lemme tuntemaan asiakkaita. Saisinko esittaa joitakin kysymyksia?

ASIAKKAIDEN TARPEET, TUOTTEET

e Mita sind ostat tasta liikeyrityksesta?

e Mita muutoksia tekisit tahan tuotteeseen, jos voisit? Tahan likkeyritykseen?

e Oletko ostanut tata tuotetta muualta? Oliko se tata parempi vai huonompi? Miksi?

MYYNTI, VOITTO

o Miksi ostat tata tuotetta taalta?

e Mika saisi sinut ostamaan enemman?

e Onko hinta kohtuullinen? Ostaisitko enemman, jos hinta olisi alhaisempi?
e Ostaisitko yhta paljon, jos he nostaisivat hintaa?

e Onko liikeyrityksen sijainti tarkea?

HAVAINTOJA (Al esitd seuraavia kysymyksia; tarkkaile asiakkaita saadak-
sesi vastauksia.)

e QOvatko asiakkaat enimmadkseen naisia, miehia vai kumpiakin?
e Ovatko he nuoria vai idkkaampia?

e Vaikuttavatko he varakkailta vai pienituloisemmilta?

e Mihin aikaan paivasta he ostavat?

e Kuinka paljon he ostavat?

Lue: Joka pdiva tdlla viikolla, kun puhut asiakkaiden kanssa, kirjoita
yritysmuistikirjaasi, mitd olet oppinut.

Keskustele: Mitd aiot kysya asiakkailta tdlla viikolla? Kirjoita ajatuksiasi tahdn
tai yritysmuistikirjaasi:




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

KUINKA HYODYNNAN MARKKINATUTKIMUSTA?

Lue: Kun suoritamme markkinatutkimusta, meiddn tdytyy arvioida sitd,
mitd olemme saaneet selville. Harjoitellaanpa yhdessd arvioimista.

Toteuta: Pyydd jotakuta ryhmain jdsentd tyoskentelemddn kanssasi.
Vilkaiskaa ndiden kahden liikeyrityksen voittoja, kilpailijoita ja

tavarantoimittajia.
Kappalemyynti (paivittainen keskiarvo) 200 Kappaletta’kuukausi 5 000
Myyntihinta 5/kappale (keskiarvo) Myynti/kuukausi 25000
Hankintahinta 4/kappale (keskiarvo) Kulut/kuukausi (20 200)
Kilpailijat Kuusi hedelmakioskia VOITTO 4 800

2 tavarantoimittajaa,

Tavarantoimittajat kaukana

LASTEN VAATTEITA ARVIO

Kappalemyynti (paivittdinen keskiarvo) 20 Kappaletta/kuukausi
Myyntihinta 100/kappale (keskiarvo) Myynti/kuukausi 50 000
Hankintahinta 80/kappale (keskiarvo) Kulut/kuukausi (40 000)
Kilpailijat Ei kilpailijoita lahistolla VOITTO 10000

3 tavarantoimittajaa,

Tavarantoimittajat I3histolla

Keskustele: Kumman liikeyrityksen sind valitsisit? Miksi?

Mitd muita kysymyksid esittdisit ndistd yrityksistd tai niiden
asiakkaista sen perusteella, mistd olemme keskustelleet tdndan?

Lue: Tamén viikon aikana valmistaudumme tekemdan paatoksen
omasta liikeideastamme! Viikon varrella kertaamme kaikkea oppi-
maamme ja esitimme seuraavaan kokoukseen tullessamme liike-
toimintaidean (joko uusi tai entistd parempi liikeyritys). Jos meilld
on jo liikeyritys, pddtimme, onko se paras vaihtoehto meille.




2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

@ POHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden

lapikdymistd varten.
“Ja jos ihmislapset
pitdvat Jumalan kés-
kyt, hdn kylla ravitsee
heidét ja vahvistaa
heitd ja jarjestaa kei-
not, niin etta he voivat
tayttdd sen, mita han
on kdskenyt heidan
tehda.”

1. NEFI1 17:3

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin
toista pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kir-
joita tdhan tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaiku-
telmia.

Mikad idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tastd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Padttakad, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitia sitoumuksesi! Lisda allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Tarkkailen ja haastattelen vahintaan kymmenta liikeyrityksen omistajaa
ja asiakasta. (Katso kysymyksia sivuilta 29-30.)

Valitsen uuden liikeidean tai paatan, kuinka voin parantaa nykyista
liiketoimintaani.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpadivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastdon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuttakaa: Kayta tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestasi
ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin
"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Y
Tarkkailinja | Valitsin uuden Saavutin Noudatin Laitoin rahaa Raportoin
haastattelin | liikeideantai | liiketoiminnan Perustuk- sddstéon | toimintaparille
véhintaan péétin, kuinka | viikkotavoit- | seni-periaatetta (Kyll4/En) (Kyll4/En)
kymmenta voin parantaa teen Jjaopetin sen
liikeyrityksen | nykyist4 liike- (Kylld/En) perheelleni
omistajaa toimintaani (Kyll4/En)
Jja asiakasta (Kylld/En)
(Merkitse
lukumzéra)
Lue: Muista my®0s kirjata henkilokohtaiset kulusi Polkuni kohti omava-
raisuutta -kirjasen lopussa olevaan taulukkoon.
Palaute on
tervetullutta

Voit ldhettdd aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen

srsfeedback@
Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraavalla ldschurch.org.

viikolla. Muistuta hanta siitd, ettd hin noudattaa annettua aineis-
toa eikd tuo muuta aineistoa. (Etko tiedd, kuinka toimia Perustuk-
seni-aiheen avustajana? Lue sivu 11 ja etukannen sisdsivu.)

Lue: Seuraavassa ryhmaédtapaamisessamme taululla on avustajan piir-
tama ylla olevan kaltainen sitoumustaulukko. Saavumme paikalle
kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja merkitsemme
taululle oman edistymisemme.

Pyyda jotakuta pitdmadn loppurukous.
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Resursseja

TIKKUKAUPPAA

Valitkaa roolit ja ndytelkéa seuraava tilanne.

TILANNE: Kolme lannistunutta ihmistd
istumassa penkilld. Neljds henkild tulee
paikalle ja istuutuu.

KERTOJA: No, millaista on menestyvd
liiketoiminta? Sellaista, ettd autetaan
ihmisid ratkaisemaan heiddn ongelmansa.
Siind on kyse asiakkaiden ymmcdrtdmi-
sestd. Jos ihmisilld on jokin tarve ja autat
heitd tayttamddn sen, he MAKSAVAT
sinulle siitd. Ja se on hyvd! Mutta kuinka
saat selville, mitd asiakkaat tarvitsevat?

4. HENKILO: Huomenta. Olen aikeissa
perustaal liikeyrityksen. Onko teistd kenel-
ldkddn kokemusta liiketoiminnasta?

TOISET: ”Joo.” ”Joo.” "Joo.”

4. HENKILO: Sehdn on hienoa. Minkd-
laista?

1. HENKILO: No, mind pidiin kovasti lepa-
koista, joten myyn tikun pddssd olevia lepa-
koita. Vihdn niin kuin lemmikiksi. Niitd
pitdd rakastaa. Ja syottdd niille kdrpdsid.

4. HENKILO: Niinki?

1. HENKILO: Joo.

4. HENKILO: Kuinka se sujuu?

1. HENKILO: Ei kovin hyvin. Ihmiset
eivdt oikein ymmidirrd sitd. Ja joskus otuk-
set purevat.

4. HENKILO: Selvd, enti sind?

2. HENKILO: Joo, osaan tehdd hyvdi
ruokaa.

4. HENKILO: Ruokaa?

2. HENKILO: Niin. Minulla on resepti
tikun pddssd olevaa voita varten.

4. HENKILO: Tikun pddissd?

2. HENKILO: Joo. Tortillaan kddirittynd.
Olen tosi taitava tekemddn niitd.

4. HENKILO: Kuinka sinulla menee?

2. HENKILO: Olen myynyt pari — — tai
oikeastaan yhden.

4. HENKILO: Entq sind?

3. HENKILO: No, katselin kadulla olevia
ihmisid eri aikaan pdivdstd. Ja esitin heille
kysymyksid. Ja katselin, mitd he ostavat ja
milloin ja kuinka paljon. Juttelin myyjien
kanssa siitd, mikd meni kaupaksi ja mikd
ei. Minua kiinnosti elintarvikemyynti,
koska siind on helppo pddstd alkuun, ja
piddn ruoasta ja ihmisistd.

4. HENKILO: Todellako? Teit kaikkea
sellaista?

3. HENKILO: Joo, useampana pdivénd. Se
oli todella mielenkiintoista.

4. HENKILO: Niin varmasti! Mitd sait
selville?

Jatkuu seuraavalla sivulla




3. HENKILO: No, mind ylldtyin. Sain
selville, ettd iltapdivilld ja illalla ihmi-
set haluavat jotakin makeaa ja Kdtevdd,
sellaista mikd on erikoista eikd liian
kallista — jotakin herkkua, joka piristdd
heitd tai jota he voivat tarjota ystdvilleen
tai perheelleen. Niinpd kokeilin muutamia
asioita ja juttelin lisdd ihmisten kanssa.

4. HENKILO: Ja saitko vastauksen?

3. HENKILO: Joo. Huomasin, ettd jos lai-
tan banaanin tikun pddhdn ja pydrittelen
sitd herkullisessa sulatetussa suklaassa ja
ripottelen sen pddlle jotakin hyvdd Koris-
teeksi, no, ihmiset suorastaan rakastavat
sitd — etenkin, jos myyn niitd oikeassa
paikassa oikeaan aikaan.

4. HENKILO: Todellako?

3. HENKILO: Niin, myin ystdvdni kanssa
400 kappaletta parin ensimmdisen pdivin
aikana ja ansaitsin paljon rahaa. Se
todella tdytti tarpeen; se oli yksinkertaista
ja tuottavaa.

2: Mita ihmiset haluavat ostaa?

4. HENKILO: Vau! Mitd sitten tapahtui?
3. HENKILO: Aion lopettaa.
4. HENKILO: Lopettaa?

3. HENKILO: Niin, se on rankkaa tyitd
kuumina pdivind.
4. HENKILO: Hmmm. Olisiko sinulla

mitddn sitd vastaan, ettd alkaisin Kdyttdad
ideaasi?

3. HENKILO: No, ei. Pidd hyvdndisi.
Aloita vain.

KERTOJA: Tarkkaile. Esitd kysymyKksid.
Tunne asiakkaat.
Tee uutterasti tydtd, ansaitse rahaa.
Nauti banaaneista!

Takaisin sivulle 18
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VALITSE OIKEA LIIKEIDEA

Lukekaa vuorotellen seuraavat kappaleet.

Kuinka valitset sinulle oikean liikeidean?
Tai jos sinulla on jo liikeyritys, mistd tie-
ddt, onko se juuri se oikea? Tdssd on neljd
avainkysymystd, jotka auttavat sinua
tekemdidn parhaan pddtoksen.

VALITSE OIKEA LIIKEIDEA

© mits ihmiset haluavat ostaa?

ASIAKKAAT, TUOTTEET

€ Mits ming
voisin tarjota? MINULLE SOPIVA
TAIDOT, HARRAS- LIKETOIMINTA!
TUKSET, KOKEMUS
©) Miki kasvattaa tulojani?

RITTAVA LIIKEVAIHTO/TUOTTO

1) Mitd sellaista ihmiset haluavat ostaa,
2) mitd mind voisin tarjota, 3) missd olisi
helppo pddstd alkuun ja 4) mikd lisdisi
tulojani ja auttaisi minua tulemaan oma-
varaisemmaksi?

Toisin sanoen minun tdytyy tehdd pdcdtos,
joka perustuu 1) asiakkaisiin ja tuotteisiin,
2) omiin taitoihini, harrastuksiini ja koke-
mukseeni, 3) olosuhteisiin, kuten Kilpaili-

joihin, tavarantoimittajiin ja rahaan, sekd
4) mahdollisuuteen saada myyntituloja ja
voittoa.

Tdissd on esimerkki. Maria oli toiminut
useita vuosia tarjoilijana ravintoloissa ja
hotelleissa. Mutta hdnen tulonsa olivat
epdsddnnollisid. Eikd hdn ansainnut
riittdvdsti rahaa vastatakseen perheensd
tarpeisiin. Niinpd hdn pddtti tarjoilijan
tyonsd lisdksi ryhtyd yrittdjdksi. Mutta
millaiseksi?

Maria aloitti ensimmudisestd kysymyksestd.
Hdin muisti kuulleensa, kuinka monien
ravintoloiden kokit valittivat, etteivdt he
saaneet tarpeeksi laadukKkaita, tuoreita
kananmunia. Joten
hdn tiesi, ettd se
oli ongelma. Kaksi,
hdnen isdnsd

oli kasvattanut

€) Miki auttaa kanoja, ja hdn oli
passemasn alkuun? oppinut tdltd vink-
KILPAILU, TAVARAN- keid siitd. kui
TOIMITTAJAT, ejd siitd, kuinka
PAAOMA

munien tuotantoa
lisdtddn. Hdin tiesi
myds, ettd se vaati
uutteraa tyonte-
koa! Kolme, hdn ei
juuri tiennyt Kilpailijoista, mutta hdn tiesi
voivansa aloittaa vaatimattomasti Kotinsa
ldhelld olevalla pienelld maatilkulla, joten
sithen ei tarvinnut laittaa kovin paljon
rahaa. Neljd, hdn tiesi, mitd ravinto-

lat maksoivat munista, joten hdn laski
voivansa saada hyvdn voiton, jos saisi
myytyd tarpeeksi munia.

Huomaatko, kuinka ndmd neljd Kysymystd
auttoivat Mariaa valitsemaan oikean
liikeidean?

Maria tarvitsi vield lisdd vastauksia.
Hdinen tdytyi saada tietdd paljon lisdd
mahdollisista asiakkaista, Kilpailijoista,
tavarantoimittajista, hinnoittelusta ja jopa
yrittdjyyteen tarvittavista taidoista. Mistd
hdn voisi saada apua? Kuinka hdn voisi
ottaa seuraavan askeleen ja tehdd pddtok-
sensd?

Mitd sind aiot tehdd saadaksesi tarvitse-
miasi tietoja hyvien pddtosten tekemiseksi?

Takaisin sivulle 18
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HANKI TIETOJA SAMANTYYPPISESTA LIKETOIMINNASTA

Pitddksesi sitoumuksesi vieraile sentyyp-  Kdytd oheisia kysymyksid. Lisdd muita
pisissd liikeyrityksissd, jollaisen saattaisit =~ kysymyksid. Keskustele ihmisten
itsekin perustaa, ja tarkkaile niitd (kil- kanssa. Muista osoittaa kiitollisuutesi.
pailijoitasi). Miké heilld sujuu hyvin?
Mika ei suju hyvin? Juttele ndiden
liikeyritysten johtajien kanssa. Valt-
tadksesi kilpailuhenkisyyttd puhu oman
alueesi ulkopuolisten ihmisten kanssa.

Toimi ndin joka pdiva talld viikolla
(paitsi sunnuntaina). Kirjoita heiddn
vastauksensa ja muita oppimiasi asioita
muistikirjaasi.

ESITTELY: Paivaa, olen ___ (nimi). Mika sinun nimesi on? Olen liiketoimintakurssilla
Ja yritdmme ottaa selville, kuinka liikeyritykset menestyvét. Saisinko esittda teille
Kysymyksia?

ASIAKKAIDEN TARPEET, TUOTTEET

e Mita teidan asiakkaanne ostavat eniten?

e Miksihan teidan asiakkaanne ostavat teidan myymianne tuotteita?

o Ketka ovat kilpailijoitanne? Milla tavoin teidan yrityksenne on ainutlaatuinen?

TAVARANTOIMITTAIJAT, VOITTO
e Mista te saatte tuotteenne? Onko olemassa muitakin tavarantoimittajia?

e |luuletteko, etta voisitte saada tuotteita halvemmalla, jos ostaisitte enemman
kerralla?

e Mika on teidan hintanne? Kuinka paatitte tdman hinnan? Onko se kannattavaa?
e Mita tapahtuisi, jos nostaisitte tai laskisitte hintaanne?

MYYNTI

e Kuinka monta tuotetta arvioitte voivanne myyda paivittain?

e Kuinka l6ydatte uusia asiakkaita?

Kuinka tarkea teidan sijaintinne on?

¢ Mitd menestyksenne avaimia voisitte mainita? Suurimpia ongelmia?
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HANKI LISAA TIETOA SAMANTYYPPISISTA ASIAKKAISTA

Juttele sellaisten ihmisten kanssa, jotka  Kéytd oheisia kysymyksid. Lisdd muita
ovat asiakkaita liikeyrityksessd, jonka kysymyksid. Keskustele dlakd kuulus-
tyyppisen saattaisit itsekin perustaa. tele. Muista osoittaa kiitollisuutesi.

Tarkkaile heitd ja opi mahdollisimman
paljon.

Toimi ndin joka pdiva talld viikolla
(paitsi sunnuntaina). Kirjoita heiddn
vastauksensa ja muita oppimiasi asioita
muistikirjaasi.

ESITTELY: Paivaa, olen ___ (nimi). Mika sinun nimesi on? Olen liiketoimintakurssilla
Ja opettelemme tuntemaan asiakkaita. Saisinko esittad joitakin kysymyksia?

ASIAKKAIDEN TARPEET, TUOTTEET

Mita sina ostat tasta liikeyrityksesta?
Mitd muutoksia tekisit tahan tuotteeseen, jos voisit? Tahan liikeyritykseen?

Oletko ostanut tata tuotetta muualta? Oliko se tata parempi vai huonompi?
Miksi?

MYYNTI, VOITTO

Miksi ostat tata tuotetta taalta?

Mika saisi sinut ostamaan enemman?

Onko hinta kohtuullinen? Ostaisitko enemman, jos hinta olisi alhaisempi?
Ostaisitko yhta paljon, jos he nostaisivat hintaa?

Onko liikeyrityksen sijainti tarkea?

HAVAINTOJA (AlA esita seuraavia kysymyksia; tarkkaile asiakkaita
saadaksesi vastauksia.)

Ovatko asiakkaat enimmakseen naisia, miehia vai kumpiakin?
Ovatko he nuoria vai iadkkaampia?

Vaikuttavatko he varakkailta vai pienituloisemmilta?

Mihin aikaan paivasta he ostavat?

Kuinka paljon he ostavat?
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Kuinka ostan tuotteeni ja
mddritdn myyntihinnan?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen



3: Kuinka ostan tuotteeni ja maaritan myyntihinnan?

AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmén jasenille. Kehota heitd
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhmén Tarkkailin ja ~ Valitsin uuden Saavutin Noudatin Laitoinrahaa | Raportoin
VEECUE NIl haastattelin | liikeyrityksen Wil gl Zlll Perustuk- sddstoon toiminta-
véhintaan tai paatin, viikkotavoit- | seni-periaatetta (Kyll4/En) parille
kymmenta kuinka voin teen Jaopetin sen

liikeyrityksen  parantaa lii- (Kyll4/En) perheelleni

omistajaa  ketoimintaani (Kylld/En)

Jjaasiakasta (Kylld/En)
(Merkitse
lukuméara).

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid [dimpimdsti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmin jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdaydentdimdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja pdivittimadn edistymisensa kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e Pyydai kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhman jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
ddnelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tdydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhmai jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikdy-
mistd varten.

e Kaykad lapi 3. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tdhdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) raporTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikay-
mistd varten.

Lue: Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Lue: Istutaanpa alas.

Keskustele: Mitd opit, kun tarkkailit ja haastattelit liikeyrityksen omistajia ja
asiakkaita? Kuinka se auttaa sinua liiketoiminnassasi?

Jos et vield ole tehnyt pdatosta liiketoiminnasta, mitd yritys-
ideoita sinulla on? Jos olet juuri tehnyt pdatoksen liiketoimin- Kirjoita yritysmuistikir-
nasta, mihin valintaan paadyit? Jaasi, mita opit pita-

Jos sinulla on jo liikeyritys, mitd parannuksia olet paattanyt malla sitoumuksesi.

tehdd?

Mité opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?
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@ ori

HALUAISINKO TALLAISTA LIIKETOIMINTAA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Katso: ”A Bigger Truck?” [Suurempi kuorma-auto?] (Ei videota? Lukekaa
sivu 42.)

Lue: Jos ndamd miehet kuljettaisivat kuorma-autonsa lavalla 200 melo-
nia, laskutoimitus nayttdisi tdlta:

Myyntihinta: 200 (200 melonia x 1)
Hankintahinta: -200 (200 melonia x 1)

Voitto: 0

Keskustele: Voisiko suurempi kuorma-auto auttaa? Miksi tai miksi ei?

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYKSET - Kuinka ostan tuotteeni ja maaritin
myyntihinnan?

VIIKON TEHTAVAT - Léyddn hankintapaikan tuotteelleni ja
valitsen hinnan.

.......................................................................

Lue: Téamédn kokouksen aikana opimme ja harjoitte- LIIKETOIMINNASSA
lemme taitoja, jotka auttavat meiti vastaamaan MENESTYMISEN KAAVA

Liiketoiminnassa menes tymisen periaatteita

ndihin kysymyksiin ja suorittamaan ndma tehtavit.

ASIAKKAAT

Toteuta: Tulevalla viikolla opit, kuinka puhut tavarantoimit-
tajien kanssa voidaksesi ostaa tuotteita edulliseen
hintaan. Opit my6s mddrittdimdan hinnan, niin etta
voit myydd hyvédin hintaan - eli saada voittoa.

LIKETOIMINNASSA
MENESTYMINEN
P e

MYYNTI

Luetaanpa Liiketoiminnassa menestymisen kaavasta
kohdat Kulut ja Myynti. 1
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KUINKA VOIN SAADA VOITTOA?

Lue: Meloninmyyjien tdytyy alkaa ansaita rahaa melonikaupoistaan.

Myyntihinta: 200 (200 melonia x 1)
Hankintahinta: -200 (200 melonia x 1)

Voitto: 0

On kaksi tapaa saada voittoa.

Myyntihinta: 200 (200 melonia x 1)

: . , Laske hankinta-
Hankintahinta: -100 (200 melonia x 0,5)

hintaa (hinta, jonka
Voitto: 100 maksat tavaran-
toimittajalle).

Nosta myyn-
tihintaa (hinta,
jonka veloitat
Voitto: 100 asiakkaalta).

Myyntihinta: 300 (200 melonia x 1,5)
Hankintahinta: -200 (200 melonia x 1)

Joskus voit tehdd molemmat: ostaa edulliseen hintaan sekd
myyda hyvddn hintaan!

Myyntihinta: 300 (200 melonia x 1,5)
Hankintahinta: -100 (200 melonia x 0,5)

Voitto: 200

Lue: Emme voi noin vain mdardtd myyntihintaa tai omia kustannuk- —
siamme. Meilld on silti jonkin verran madrdysvaltaa. Menestyvat

yrittdjat pyrkiviat nostamaan myyntihintaa ja laskemaan hankin-
tahintaa.

Menestyvat yrittdjat
ostavat edulliseen hin-
taan ja myyvat hyvdan
hintaan.
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Keskustele: Arveletko, ettd liikeyritykset, joista ostat elintarvikkeesi, polttoai-
neesi ja vaatteesi, tuottavat voittoa?

Lue: Tdsséd on toinen syy ostaa edulliseen hintaan ja myyda hyvdan
hintaan. Kaikilla liikeyrityksillda on muitakin kuluja kuin tuot-
teen hinta.

Mieti meloninmyyjid. Oletetaan, ettd he oppivat ostamaan
edulliseen hintaan ja myymaan hyvdin hintaan. Heilld on silti
muitakin kustannuserid, kuten kuljetuskustannukset ja palkat.
Tarkastele seuraavaa.

300 (200 melonia x 1,5)

-100 (200 melonia x 0,5)

-20 (kuorma-auton vuokra)
-20 (polttoaine)

-150 (kahden miehen palkka)

10 voITtTO

Lue: Kun miehet ostivat tuotteensa edulliseen hintaan ja myivat ne
hyvéddn hintaan, he saattoivat maksaa kustannukset, maksaa
itselleen palkkaa ja silti saada vdhédn voittoa. Liiketoiminta alkoi
pikkuhiljaa sujual

Keskustele: Jos olet palvelualalla, mitd voit tehda pitdaksesi silmalld kustan-
nuksia ja saadaksesi enemman tuottoa?

KUINKA VAHENNAN KULUJA?

Katso: ”Don’t Close Your Business” [Ald lopeta liiketoimintaasi] (Osat 1
ja 2) (Ei videota? Lukekaa sivu 43.)

Keskustele: Miti sina olisit tehnyt? Kuinka monta tavarantoimittajaa sinulla
tulisi olla?
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KUINKA TOIMIN TAVARANTOIMITTAJIEN KANSSA?

Lue: On vilttimatontd, ettd puhumme tavarantoimittajiemme kanssa.

Katso: "Talking to Suppliers” [Puhu tavarantoimittajille] (Ei videota?
Jatka vain lukemista.)

Lue: Puhu tdlld viikolla sellaisten ihmisten kanssa, jotka voivat toimit-
taa sinulle haluamiasi tuotteita tai tuotteisiisi tarvittavia valmis-
tusaineita. Jos tarjoat palveluja, puhu sellaisten ihmisten kanssa,
jotka auttavat sinua tarjoamaan palvelujasi. Kirjoita yritysmuisti-
kirjaasi oppimastasi.

Toteuta: Harjoittele parisi kanssa kysymyksid, joita aiot esittda tavarantoi-
mittajille talld viikolla. Selitd parillesi, minka tyyppisen tavaran-
toimittajan kanssa sinun tdytyy puhua liiketoimintasi nimissa.
Esittdkdd kysymyksid vuorotellen ja antakaa hyodyllista palau-
tetta. Tee muistiinpanoja yritysmuistikirjaasi. Esitd tdsmallisid
kysymyksid, jotka auttavat sinua kehittimaédn liiketoimintaasi.

ESITTELY: Paivaa, olen ___ (nimi). Mika teidan nimenne on? Aion perustaa liikeyrityksen,
jossa tarvitsen sellaisia tuotteita, joita te toimitatte. Saisinko esittaa joitakin kysymyksia?

TUOTE

Mitka tuotteistanne menevat parhaiten kaupaksi?

Miksihan liikeyritysten omistajat ostavat teidan toimittamianne tuotteita?
Kuinka suoritatte laaduntarkkailua? (Yrita tarkkailla laatua.)

Kuinka paljon tuotetta voitte toimittaa? Onko teilla tuotantorajoituksia?

HINTA

e Kuinka paljon veloitatte tuotteista? Tarjoatteko alennuksia?
e Kuinka paadyitte naihin hintoihin?

e Mitd luulette, ettd tapahtuisi, jos muuttaisitte hintoja?

MYYNTI, KILPAILUJAT

e Autatteko te ostajianne myymaan tuotteitanne?

e Ketka ostavat suurimman osan tuotteistanne? Miksi ne menestyvat hyvin?
o Ketka ovat kilpailijoitanne? Milld tavoin ne ovat ainutlaatuisia?

Keksi lisaa kysymyksia. Muista kiittaa, ja kirjoita muistiin se, mita opit!

Keskustele: Kun kaikki ovat harjoitelleet vihintdan kerran, keskustelkaa
yhdessa:

Mitéd aiot tehdd puhuessasi tavarantoimittajien kanssa tdlla vii-
kolla? Onko sinulla lisda kysymyksid heille? Kirjoita ajatuksiasi
tdhan tai yritysmuistikirjaasi:
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KUINKA MAARITAN HINNAN SAADAKSENI VOITTOA?

Lue: Jokaisen liikeyrityksen on ansaittava enemmaén rahaa kuin se
kuluttaa. Tiedimme, kuinka puhumme tavarantoimittajille
loytadksemme edullisia laatutuotteita eli ostaaksemme tuotteita
edulliseen hintaan. Kuinka sitten méddritimme hintamme eli
myymme hyvddn hintaan? Kun teemme tamédn paatdksen viikon
varrella, voisimme Kkysya itseltimme:

e Mikd on paras hinta, minkd voin saada tavarantoimittajiltani?

e Mitd muita kustannuksia minulla on? (Sdhko- ja vesimaksut,
tarvikkeet, vuokra jne.)

e Mitd palkkaa minun tdyty maksaa itselleni ja muille?

e Kuinka voin lisdtd arvoa ja tehda tuotteestani erilaisen? Kéte-
vyys, palvelu, ystavallisyys ja laatu voivat kaikki lisdtd arvoa ja
tehda liikeyrityksestdni erilaisen.

e Mihin hintaan kilpailijat myyvéat? Voinko pyytdd enemman
lisdarvon vuoksi?

e Kun otan huomioon kaikki ndma tekijit, kuinka paljon voittoa
voin saada, jotta liiketoimintani voi laajentua ja menestya?
Enemmaén on hyvaksi!

Toteuta: Lue seuraava teksti parisi kanssa ja keskustelkaa siitd, kuinka pal-
jon Gracen asiakkaat saattaisivat olla valmiita maksamaan hinen
vedestdan.

Grace uskoo, etta hanen vesipulloillaan on enemman arvoa — han on keksinyt tavan
pitad veden kylmana, ja hanella on loistava myyntipaikka. Hanen kilpailijansa eivat
tarjoa kylmaa vettd; heilla ei myoskaan ole niin hyvaa myyntipaikkaa.

Grace ostaa vetta: 5/pullo
Hanen palkkansa, kuljetus- ja jakelukustannukset: 2/pullo
Kilpailijat myyvat asiakkaille: 8-10/pullo
Hanen on saatava mahdollisimman paljon voittoa: ?/pullo

Kerro ryhmalle, mihin hintaan Gracen tulisi mielestdsi myyda
vettd ja miksi.

Keskustele: Miten Grace voisi saada selville, kuinka paljon hdnen asiakkaansa
olisivat valmiita maksamaan?

Kuinka voit pitdd silmalld kustannuksia, lisdtd arvoa ja madrittaa
oikean hinnan, niin ettd voit saada voittoa liiketoiminnastasi?
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

Mikad idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tastd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?

“Ja miné, Nefi, menin
usein vuorelle, ja mina
rukoilin usein Herraa;
sen VUoKsi Herra néytti
minulle suuria asioita.”

1. NEFI 18:3
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@ SITOUDU

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Pdattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitiaa sitoumuksesi! Lisaa alleKirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Haastattelen vahintaan neljaa tavarantoimittajaa ja etsin hankintapaik-
koja tuotteelleni. (Ks. kysymykset sivulla 37.)

Merkitse niiden tavarantoimittajien lukumaara, joita aiot haastatella:

Maaritan alustavan myyntihinnan.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastoon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta: Kdiytd tdtd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestasi
ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin
"Kylla” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Haastattelin Mééritin Noudatin Laitoin rahaa Raportoin
véhintaan nel- alustavan Perustuk- sdédstdon toimintaparille
Jjéad tavaran- | myyntihinnan | seni-periaatetta (Kyll4a/En) (Kylla/En)
toimittajaa (Kylla/En) Jaopetin sen
(Merkitse perheelleni
lukumééara) (Kylla/En)

Lue: Muista my®0s kirjata henkilokohtaiset kulusi Polkuni kohti omava-

raisuutta -Kirjasen lopussa olevaan taulukkoon. Palaute on
tervetullutta
..................................................................................... Voit ldhettaa aja_
Lue: Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraavalla tuksiasi, palautetta,
viikolla. Muistuta hanti siitd, ettd hin noudattaa annettua aineis- ehdot.ukS/a Ja koke-
toa eikd tuo muuta aineistoa. (Etko tiedi, kuinka toimia Perustuk- muksia osoitteeseen
srsfeedback@

seni-aiheen avustajana? Lue sivu 11 ja etukannen sisdsivu.)
Idschurch.org.

Pyyda jotakuta pitimddn loppurukous.
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Resursseja

SUUREMPI KUORMA-AUTO?

Lukekaa vuorotellen seuraavat kappaleet.

Kaksi miestd muodosti yhteisen yrityksen.
He rakensivat pienen kojun vilkasliiken-
teisen tien oheen. He hankkivat kuorma-
auton ja ajoivat sen erddn maanviljelijin
pellolle, mistd he ostivat kuorma-autollisen
meloneja dollarin kappalehinnalla.

He ajoivat tdyden kuorma-auton tien
ohessa olevan kojunsa luo, missd he myi-
vdt meloninsa dollarin kappalehinnalla.

He ajoivat takaisin maanviljelijin pellolle
ja ostivat toisen kuorma-autollisen melo-
neja dollarin kappalehinnalla.

Kuljetettuaan ne tien oheen he myivit ne
jdlleen dollarin kappalehinnalla.

Kun he olivat ajamassa takaisin maan-
viljelijdn pellolle hakemaan jdlleen uutta
kuormaa, toinen yrityskumppaneista sanoi
toiselle: "Tdmd homma ei oikein tuota
rahaa, vai mitda?”

”Eipd niin”, hdnen kumppaninsa vastasi.

”Luuletko, ettd tarvitsisimme suuremman
kuorma-auton?” (Dallin H. Oaks, ks.
”Keskittyminen ja asioiden tdrkeysjdrjes-
tys”, Liahona, heindkuu 2001, s. 99.)

Takaisin sivulle 34
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ALA LOPETA LIIKETOIMINTAASI

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

JOSEPHINE: Mikd sinulla on hdtdnd,
Grace? Et ndytd kovin iloiselta.

GRACE: En tiedd, mitd tekisin. Liiketoi-
mintani oli juuri alkanut tuottaa rahaa,
ja sitten se tapahtui.

PRISCILLA: Mitdi tapahtui?

GRACE: Mies, jolta ostan vettd, korotti
hintojaan eilen, ja nyt minun tdytyy lopet-
taa liiketoimintani.

PRISCILLA: Olen pahoillani, Grace.
Miksi?

GRACE: No, saan myytyd vettd vain hin-
taan 10 pullolta. Asiakkaat eivdt maksa
enempdd. Aiemmin ostin veden hintaan 7
pullolta.

Myyntihinta: 10
Hankintahinta: -7
Voitto: 3

GRACE: Mutta tavarantoimittajani nosti
hintaa, ja se on nyt 10 pullolta. En siis tee
lainkaan voittoa! Mitd mind oikein teen?

Myyntihinta: 10
Uusi hankintahinta: -10
Voitto: 0

PRISCILLA: Oletko puhunut tavarantoi-
mittajasi kanssa? Kuulut hdnen tdrkeim-
piin asiakkaisiinsa.

GRACE: En ole. En varmaan voi. Hdan
mddrdd itse hintansa.

PRISCILLA: Ei. Sinun tdytyy keskustella
hdnen kanssaan. Hdnen tdytyy huomata
menettdvdnsd tirkedn asiakkaan. Hdn
voi muuttaa hintaansa pitddkseen sinut.
Sinun tulee aina puhua tavarantoimit-
tajille saadaksesi tuotteet halvimpaan
mahdolliseen hintaan.

GRACE: Selvd on. Mind kokeilen sitd.

JOSEPHINE: Ja sinulla tulisi olla muita-
kin vaihtoehtoja. Tunnen erddn, joka myisi
sinulle vettd hintaan 5 pullolta. Olen
pahoillani, etten ole kertonut sinulle siitd
aiemmin. En tiennyt, ettd maksoit 7 pul-
lolta — ja nyt 10! Esittelen sinut hdnelle.

Myyntihinta: 10
Parempi hankintahinta: -5
Voitto: 5

GRACE: Todellako? Voi, Josephine. Kiitos.
Kylld, esittele vaan meiddt toisillemme.

Ja Priscilla, kiitos sinulle. Aion yrittdd
lujemmin saadakseni veden halvimpaan
mahdolliseen hintaan.

Takaisin sivulle 36
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MUISTIINPANOJA




Mista tieddn, tuottaako
liikeyritykseni voittoa?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen
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AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmén jasenille. Kehota heitd
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhmén Haastattelin Mééaritin Noudatin Laitoin rahaa Raportoin
NEEEN N vahintaan neljaa alustavan Perustuk- sddstoon toimintaparille
tavarantoimit- myyntihinnan IR PEIAAAZ] (Kyll4/En) (Kylla/En)
tajaa (Kyll4/En) Jaopetin sen
(Merkitse luku- perheelleni
méérd) (Kylla/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid [dmpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmin jdsenet saapuvat paikalle, pyydd heitéd taydentdmdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittdmadan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdviksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:
e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.
e DPitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).
e Jos paikalle saapuu ryhmain jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja taydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

e Kiykad ldpi 4. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) raPORTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikay-
mistd varten.

Lue: Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Lue: Istutaanpa alas.

Keskustele: Mitd opit, kun haastattelit tavarantoimittajia 10ytaaksesi parhaat
hinnat ja hankintapaikat (ostaaksesi tuotteita edulliseen hin-
taan)? Kuinka se auttaa sinua liiketoiminnassasi?

Mitd opit, kun maddritit tuotteillesi alustavan myyntihinnan
(myyddksesi tuotteita hyvddn hintaan)? Kuinka se auttaa sinua

liikketoiminnassasi?
Mitéd opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen Kirjoita yritysmuistikir-
parissa? Jaasl, mita opit pita-

maélla sitoumuksesi.
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@ opi

KUINKA VOIN TIETAA, MITEN LIIKETOIMINTANI

MENESTYY?
Ajasta: Laittakaa ajastin pdélle 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Katso: "I Don’t Know” [En tiedd] (Ei videota? Lukekaa sivu 60.)

Keskustele: Jos sinulla ei olisi kirjanpitoa, mistd tietdisit, onko liiketoimintasi
kannattavaa? Mistd voisit tietdad, ovatko kaikki asiakkaasi maksa-
neet laskunsa? Mista tietdisit kokonaiskulusi?

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Mista tiedan, tuottaako liiketoimintani
voittoa?

VIIKON TEHTAVA - Pidén Kirjaa kaikista tuloistani ja
menoistani joka paiva tasta lihtien.

.....................................................................................

Taman kokouksen aikana opimme taitoja, jotka auttavat meita LIIKETOIMINNASSA
vastaamaan tdhdn kysymykseen ja suorittamaan tdméan tehtavan.

Sen jdlkeen, viikon varrella, kirjaamme muistiin kaikki liiketoi-
mintamme tulot ja menot ndahddksemme, olemmeko saaneet
voittoa. Luetaanpa Liiketoiminnassa menestymisen kaavasta osa
Voitto.




4: Mista tiedin, tuottaako liikeyritykseni voittoa?

MIKSI MINUN TAYTYY KIRJATA TAPAHTUMAT MUISTIIN?

Toteuta:

Keskustele:

Toteuta:

Ala Kirjoita muistiin timin harjoituksen tietoja. Kiyti
yksi minuutti siihen, ettd luet yhdessd parisi kanssa sivulta 61
Danielin huonekaluyrityksestd. Al4 kirjoita mitdan muistiin.
Palatkaa sitten tdhdn kohtaan.

Yritd vastata seuraaviin kysymyksiin ulkomuistista:

¢ Kuinka paljon rahaa liikeyritys kulutti talld viikolla?

e Kuinka paljon rahaa liikeyritys sai télld viikolla?

e Kuinka paljon voittoa tai tappiota liikeyritys teki talld viikolla?
Pystyitké muistamaan menot, kulut ja voiton katsomatta?
Kuinka tarkedd muistiin merkitty kirjanpito on?

Palaa parisi kanssa Danielin huonekaluyrityksen yhteenvetoon
sivulle 61 ja lisda sithen menot, tulot ja voitto. Olisiko se hel-
pompaa, jos liikeyrityksen omistaja olisi pitanyt kirjaa luvuista?

KUINKA KEHITAN TAVAN PITAA KIRJAA TAPAHTUMISTA?

Keskustele:

Lue:

Keskustele:

Menestyvit yrittdjat pitavat kirjaa tapahtumista paivittdin. Onko
sinusta mukavaa pitda kirjaa tapahtumista? Onko siitéd tullut
sinulle tapa? Miké estdd sinua pitdmasta kirjaa tapahtumista?

Joskus voi olla vaikeaa aloittaa uusi tapa, vaikka tieddimmekin

sen olevan tarkedd. Seuraavassa on viisi toimintasuunnitelmaa

menestyksekkéddseen kirjanpitoon:

1. Muista "miksi” — Voit lisdtd motivaatiota ajattelemalla ihmisia,
jotka hyotyvit tapahtumien kirjaamisesta, kuten lapsiasi.

2. Kehitd taitoja — Voit tarvita uusia taitoja osataksesi kirjata tapah-
tumat hyvin. Tamédnpdivdinen keskustelumme auttaa sinua
oppimaan nditd taitoja.

3. Valitse ystdvid, dld rikoskumppaneita — Ystdvd on henkilo, joka
auttaa sinua toimimaan oikein. Rikoskumppani on henkil, joka
auttaa sinua toimimaan vadrin. Pyyda ldheisidsi, kuten puo-
lisoasi, auttamaan sinua edelleen tapahtumien kirjaamisessa.

4. Kaytd palkintoja ja rangaistuksia viisaasti ja sddsteliddsti — Pal-
kitse itsedsi pdivittdisestd tapahtumien kirjaamisesta.

5. Hanki apuvilineitd — Voisitko kuvitella kaivavasi kaivon ilman
apuvadlineitd? Pidd huoli, ettd sinulla on apuvilineet, joilla voit
tehdd sen, mitd sinun pitaad tehdd. Mitd apuvilinettd kdytat
kirjataksesi tapahtumia? Saamme tietoja joistakin apuvélineistd
mydhemmin tdssd kokouksessa.

Kuinka aiomme kdyttdd nditd toimintasuunnitelmia kehittaak-
semme itsellemme tdrkedn tavan kirjata tapahtumat tarkasti
muistiin?

Menestyvat yrittdjat
pitavét kirjaa tapahtu-
mista pdivittain.

APUVALINEITA

TAPAHTUMIEN KIR-

JAAMISTA VARTEN:

e Kopiot tulo- ja
menoluettelosta
sekd tuloslaskel-
masta sivulla 55

o Tilikirja

e Muistikirja myynti-
tapahtumia varten
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KUINKA KIRJAAN TULOT JA MENOT?

Lue: Tulo- ja menoluettelo on tavanmukainen liiketoimintaan kuu-
luva lomake. Meidén tulisi kdyttda sitd joka pdiva kirjataksemme
sithen liikeyrityksemme saamat ja maksamat rahasummat.

Muistattehan Danielin videosta ”I Don’t Know” [En tiedd]? Han
alkoi pitdd kirjaa tuloistaan ja menoistaan noudattamalla seuraa-
via vaiheita.

Toteuta: Laita parin kanssa tdssa taulukossa olevat summat seuraavalla
sivulla olevan tulo- ja menoluettelon vastaaviin kohtiin.

TULO- JA MENOLUETTELON LAATIMISEN VAIHEET

G Danielilla on liikeyrityksensa kassassa 1 500. Han laittoi sen summan
kassan alkusaldoksi viikon alussa.

o Myyty 4 tuolia. Han merkitsee tuloihin 200.

9 Han lisda saldoon 200. Uusi saldo = 1 700.

o Maksettu vuokraa 100. Han merkitsee menoihin -100.
6 Han vahentdad saldosta 100. Uusi saldo = 1 600.

Maanantai

A G Maksettu 500 Maxwellille. Han merkitsee menoihin -500.
Tiistai
0 Han vahentda saldosta 500. Uusi saldo = 1 100.
e Myyty poyta tuoleineen. Han merkitsee tuloihin 400.
Han lisaa saldoon 400. Uusi saldo = 1 500.

Keskiviikko

@ Myyty makuuhuoneen kalusto. Han merkitsee tuloihin 1 000.
Han lisda saldoon 1 000. Uusi saldo = 2 500.

Torstai

@ Ostettu materiaalia. Han merkitsee menoihin -1 500.

Perjantai .
@ Han vahentda saldosta 1 500. Uusi saldo = 1 000.

@ Myyty poyta. Han merkitsee tuloihin 400.
Han lisda saldoon 400. Uusi saldo = 1 400.

Lauantai

@ Danielin paattaessa tyoviikon liikeyrityksen kassassa on 1 400.




4: Mista tiedan, tuottaako liikeyritykseni voittoa?

Lue: Daniel kirjasi tulonsa ja menonsa pdivittdin. Tdltd hdnen tulo- ja
menoluettelonsa ndytti viikon lopussa.

DANIELIN HUONEKALUYRITYKSEN TULO- JA MENO-

LUETTELO: 14.-20. TOUKOKUUTA

Paivays Kuvaus Menot Tulot Saldo
Danielin liikeyrityksen kassan alkusaldo 1500 o
Maanantai 15/5 | Myyty 4 tuolia 200 @) 1700 €)
Maanantai 15/5 | Maksettu vuokra 1000 1600 @)
Tiistai 16/5 Maksettu palkka Max- | 500 @ 1100@)
wellille
Keskivikko 17/5 | Myyty pdyta tuoleineen 4000 1500 €)
Torstai 18/5 Myyty makuuhuoneen 1000 | 2500 @
kalusto
Ferjantai 19/5 | Maksettu materiaalista | -1 500 @ 1000@®
Lauantai 20/5 Myyty pdyté 400 @ 1400®
Danielin liikeyrityksen kassan loppusaldo 1400 @

Keskustele: Videossa Danielin tyontekija Maxwell sanoi, ettei ollut saanut
palkkaansa. Kuinka tdma luettelo auttaa Danielia selvittimain
asian?
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MIKA ON TULOSLASKELMA?

Lue: Toinen tdrked lomake liiketoiminnassa on tuloslaskelma. Muis-
tathan, kuinka vaikeaa tehtdvassimme oli laskea voitto muistin
varassa? Tuloslaskelma auttaa siind! Se on yhteenveto kaikista
tietyn ajanjakson - kuten viikko, kuukausi, neljainnesvuosi tai
vuosi — tapahtumista. Tdmd yhteenveto kertoo meille, onko liike-
toiminta ollut kannattavaa kyseiselld ajanjaksolla.

Tuloslaskelmassa ndkyvit seuraavat tiedot:
e tulot

e menot

e voitto (tai tappio).

Toteuta: Laita parisi kanssa tdssa taulukossa olevat summat seuraavalla
sivulla olevan tuloslaskelman vastaaviin kohtiin.

TULOSLASKELMAN LAATIMISEN VAIHEET

Tulot o Han merkitsee tuolien myynnista yhteensa 200.
9 Han merkitsee poytien myynnistd yhteensa 400.
9 Han merkitsee poytakaluston myynnistd yhteensa 400.
0 Han merkitsee makuuhuoneen kaluston myynnista yhteensa 1 000.
o Han laskee kokonaismyynnin. Hanen kokonaistulonsa viikolta: 2 000.
Kulut

6 Han merkitsee vuokramenoina -100.

o Han merkitsee materiaalikuluina -1 500.

e Han merkitsee palkkakuluina -500.

o Han laskee kokonaiskulut. Hanen kokonaiskulunsa viikolta: -2 100.

Voitto (tai tappio)

@ Han véhentdd menot tuloistaan: 2 000 - 2 100 = -100.
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Keskustele: Mitd tama tuloslaskelma kertoo meille Danielin liikeyrityksesta?
Minké ajanjakson tdmad tuloslaskelma kattaa?
Oliko Danielin liiketoiminta kannattavaa talla viikolla?

Voiko Daniel hoitaa liikeyritystddn tdlla tavalla joka viikko? Miksi
tai miksi ei?

tuloslaskelma (maanantai—lauantai)

Danielin huonekaluyrityksen LIKETOIMINNAN

Tulot
Tuolien myynti 200 a Men'es"ty Vat Jit i l‘taja t
- w @ i
Poytakalustojen myynti 400 9
Makuuhuoneen kalustojen myynti 1000 o
Tulot yhteens: 2000 ©

Menot
Vuokra -100 G
Materiaalit 1500 @
Tyéntekijzn palkka 500 @)

Menot yhteens: 2100 €
Voitto (tai tappio) 100 @
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KUINKA KIRJAAN TULOT JA MENOT SEKA LAADIN
TULOSLASKELMAN?

Lue: Jotta tietdisimme, kannattaako liiketoimintamme, tarvitsemme
tuloslaskelman. Luodaksemme tuloslaskelman tarvitsemme tulo-
ja menoluettelon.

Toteuta: Ndit, kuinka Daniel piti kirjaa tuloista ja menoista ja kuinka han
kéytti sitd tuloslaskelman tekemiseen. Laadi nyt yhdessd parin
kanssa tuloslaskelma Josephille. Tdydennd seuraavalla sivulla
olevat tulo- ja menoluettelo sekd tuloslaskelma.

1. Laadi Josephin rakennusyritykselle tulo- ja menoluettelo.

2. Laadi Josephin rakennusyritykselle tuloslaskelma.

3. Kun yritdt tehda titd, niin jos tarvitset apua tulo- ja menoluet-
telon tai tuloslaskelman tekemiseen, ota esiin sivu 56, jossa on
oikeat vastaukset.

Maanantai Saatu ennakkomaksuna 50 % tyon hinnasta:
2 000.

Tiistai Maksettu 1 500 materiaalista.
Keskiviikko Tehty tyota.
Torstai Tehty tyota.
Perjantai Maksettu 1 000 lisa& materiaalista.

Lauantai Tyo saatu valmiiksi. Maksettu tyontekijalle 500.
Saatu jaljelld oleva 2 000.
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Tulo- ja menoluettelo ajalta maanantai-lauantai Josephin rakennusyrityksen
LIIKETOIMINNAN tuloslas-
Paivays | Kuvaus Menot | Tulot Saldo kelma (maanantai-lauantai)
Liikeyrityksen kassan alkusaldo 3000 Tulot
Tulot yhteensd
Menot
Menot yhteensd
Tulot ja menot yhteensa Voitto (tai tappio)

Keskustele: Mitd sait tietdd Josephin liikeyrityksestd nahtydsi hdnen tuloslas-
kelmansa?

Pienten liikeyritysten omistajat luottavat kaikkialla tallaisten lomak-
keiden voimaan. Onko jollakulla teistd kdytossa tulo- ja menoluet-
telo tai tuloslaskelma? Jos on, niin kuinka siitd on ollut apua?

Toteuta: Jos et vield ole kirjannut tapahtumia, kopioi ylld olevat tulo- ja
menoluettelo sekd tuloslaskelma yritysmuistikirjaasi.

Lue: Kirjaa tulosi ja menosi joka pdivé, ja laadi viikon lopussa tulos-
laskelma. Toimi ndin joka pdivd ja joka viikko, kun liiketoimin-
tasi laajenee. Tulet tarvitsemaan tatd liikketoiminnan kirjanpitoa
ryhméakokouksissa seitsemdnnelld ja kahdeksannella viikolla.

Katso: Ota selvdd, kuinka tapahtumien kirjaaminen auttoi Vangelista
laajentamaan liiketoimintaansa. Katsokaa menestyskertomus
"Vangelis: Street Magician” [Vangelis: katutaikuri]. (Ei videota?
Jatka lukemista.)
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Tulo- ja menoluettelo ajalta maanantai-lauantai Josephin rakennusyrityksen
LIIKETOIMINNAN tuloslas-
Paivéys | Kuvaus Menot | Tulot Saldo kelma (maanantai-lauantai)
Liikeyrityksen kassan alkusaldo 3000 Tulot
21 Ennakkomaksu a 2000 | 5000 Ennakkomaksu 2000
22 | Materiaalit @ 1500 3500 Loput maksusta 2000
25 | Materiaalit @ -1 000 2500
26 | Maksettutyontekijale @ 500 2000
26 | Loput maksusta © 2000 | 4000 Tulot yhteenss 4000
Kulut
Materiaalit -2 500
Tyontekijén palkka -500
Menot yhteensa -3 000
Tulot ja menot yhteensd 4000 Voitto (tai tappio) _1000

Joseph laskee uuden saldon samalla kun han lisaa jokai-

sen uuden tapahtuman luetteloon. Tydn valmistuttua Joseph siirtaa sum-

mat tuloslaskelmaan nahdékseen,
“ Maanantaina Joseph sai ennakkomaksun, joten se kuinka paljon hén ansaitsi tyollaan.

kuuluu tulosarakkeeseen.

eTiistaiIta summa, jonka Joseph maksoi materiaalista,
kuuluu menosarakkeeseen.

9 Keskiviikkona ja torstaina Joseph teki tilattua tyota.

0 Perjantailta summa, jonka Joseph maksoi lisdmateriaa-
lista, kuuluu menosarakkeeseen.

e Lauantailta tyontekijan palkkana maksettu summa
kuuluu menosarakkeeseen. Tyén valmistuttua saatu
rahasumma kuuluu tulosarakkeeseen.
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@ POHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta:

Toteuta:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

Mikad idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tastd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?

“Miné opetan sinua”,
sanoo Herra, “mina
osoitan sinulle oikean
tien. Mind neuvon
sinua, katseeni seuraa
askeleitasi.”

PS. 32:8
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(=» sIToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Pdattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Pidan kirjaa tuloista ja menoista paivittain.

Laadin viikon lopulla liiketoimintani tuloslaskelman.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdméanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastéon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta: Kdiytad téatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestasi
ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin
"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Pidin kirjaa Laadin tulos- Saavutin Noudatin Laitoin rahaa Raportoin
tuloista ja laskelman liiketoimintani Perustuk- sddstoon toimintaparille
menoista (Kylld/En) viikkkotavoit- | seni-periaatetta (Kyll4/En) (Kyll4/En)
Joka péiva teen Jjaopetin sen
(Merkitse (Kyll4a/En) perheelleni
péivien (Kyll4a/En)
lukumzéra)

Lue: Muista my0s kirjata henkilokohtaiset kulusi Polkuni kohti omava-

raisuutta -kirjasen lopussa olevaan taulukkoon.
Palaute on

tervetullutta

Voit ldhettdd aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-

muksia osoitteeseen
Pyyda jotakuta pitdiméédn loppurukous. srsfeedback@

Lue: Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-
valla viikolla. (Etko tiedd, kuinka toimia Perustukseni-aiheen
avustajana? Lue sivu 11 ja etukannen sisdsivu.)

[dschurch.org.
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Resursseja

EN TIEDA!

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

Osal

MAXWELL: Daniel, tulin hakemaan
palkan keskiviikkona tekemdstani
tyosta.

DANIEL: Enké jo maksanut sinulle?
Olen varma, ettd maksoin sinulle.

MAXWELL: Ei, et maksanut. Toinen
henkild, jolle teen to6itd, kirjoittaa kai-

..........................................

Osa 2

JAMES: Daniel, onpa kiva ndhda sinua.

Miten tyot sujuvat?
DANIEL: Olen kiireinen.

JAMES: Kiire on hyva asia. Teetko
voittoa?

DANIEL: Kyllad — - tai luulen niin.

JAMES: Luulet niin? Miti sina tarkoi-
tat?

DANIEL: No, en oikeastaan pida kirjaa
asioista. Minulla on kiire tehdd huone-
kaluja. Piddn Kkaikki asiat mielessdni ja
toivon, ettd kaikki jdrjestyy.

JAMES: Niinko6? Etko kirjaa muistiin
tulojasi ja menoijasi ja laske voittoasi
tai tappiotasi?

ken muistiin. Onko sinulla merkintaa
palkkani maksamisesta?

DANIEL: Ei, mutta luulin maksaneeni
sen.

MAXWELL: Mistd sind voisit tietdd
sen, jos et merkitse sitd mihinkddn?

DANIEL: Niin kai. — — En tieda.

...........................................

DANIEL: En. En ole mikdédn kirjanpi-
tdjd. Mina teen huonekaluja.

JAMES: Jokaisen liikeyrityksen omis-
tajan tdytyy pitdd kirjaa tapahtumista.
Se on ainut keino tietdd, onko liiketoi-
mintasi kannattavaa vai ei. Selva on,
kysyn uudestaan. Teetkd sind voittoa?

DANIEL: O6... En tiedi.

JAMES: Ansaitsetko sind enemman vai
vahemman kuin viime kuussa?

DANIEL: En tieda.

JAMES: Noudatathan neuvojani ja
pidat kirjaa tapahtumista, jotta tiedat,
missd menndan.

Takaisin sivulle 48
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VIIKKO DANIELIN HUONEKALULIIKKEESSA

Lue: Lue seuraava esimerkki Danielin huonekaluliikkeesta.

Puhumalla kilpailijoiden ja asiakkaiden kanssa Daniel sai tietad,
ettd 1) ihmiset eivit pidd metallihuonekaluista, koska ne kuume-
nevat kesdlld litkaa, 2) metallihuonekaluja on vaikeampi tehda
ja 3) metallitarvikkeet maksavat enemmén kuin puutavara. Hin
pdatti myyda puisia huonekaluja metallisten sijaan.

Hénen asiakkaansa pitdvat siitd kovasti! Hin myy paljon puuhuo-
nekaluja, ja ndyttda siltd, ettd liiketoiminta sujuu mainiosti.

Maanantai Myyty 4 tuolia a 50. Maksettu vuokraa 100.
Tiistai Maksettu 500 tyontekijalle.
Keskiviikko Myyty péyta ja tuolit hintaan 400.
Torstai Myyty makuuhuoneen kalusto hintaan 1 000.
Perjantai Maksettu 1 500 materiaalista.
Lauantai Myyty poyta hintaan 400.

Takaisin sivulle 49
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MUISTIINPANOJA




Kuinka piddn
liikeyritykseni ja
perheeni varat erillddn?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen



5: Kuinka pidan liikeyritykseni ja perheeni varat erillain?

AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmén jasenille. Kehota heitd
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.

e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhmén Pidin kirjaa  Laadin tulos- BEZEINAIAIE Noudatin Laitoin rahaa | Raportoin

VEECE AN tuloista ja laskelman W2l Zl]] Perustuk- sddstoon toiminta-
menoista (SYEVEDMN viikkotavoit- | seni-periaatetta | (Kylla/En) parille

(Merkitse teen Ja opetin sen (Kyll4/En)

péivien (Kyll4/En) perheelleni
lukumézra) (Kyll4/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid limpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmain jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdydentdmdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja pdivittdimddn edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:
¢ DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.
e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).
e Jos paikalle saapuu ryhmadn jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
danelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tdydentdvat sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikay-
mistd varten.

e Kaykad ldpi 5. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyOkirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) rapPoRTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mité opit, kun pidit kirjaa tuloista ja menoista? Kuinka se auttaa
sinua liiketoiminnassasi?

Mité opit, kun laadit liiketoimintasi tuloslaskelman? Kuinka se
auttaa sinua liiketoiminnassasi?

Mitéd opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasi, mita opit pita-
mélld sitoumuksesi.
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(@) ori

KUINKA AUTAN SEKA LIIKEYRITYSTANIETTA
PERHETTANI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdélle 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Lue: Olemme varmasti jo aloittaneet liiketoiminnassamme rahasum-
mien kirjaamisen sitd mukaa kuin rahaa tulee tai menee. Se on
suurenmoistal Mutta mitd tapahtuu, kun tarvitsemme rahaa
henkilokohtaisiin tai perheemme tarpeisiin?

Katso: ”Don’t Kill the Chickens: Part I” [Ald tapa kanoja: Osa 1] (Ei
videota? Lukekaa sivu 76.)

Keskustele: Marian veli haluaa, ettd Maria antaisi hianelle rahaa liiketoimin-
nastaan. Ja Maria haluaa olla avuksi. Mutta se vahingoittaisi
hinen liiketoimintaansa tai jopa tuhoaisi sen. Lisdksi hdn on
omistanut liiketoimintansa ponnistelut omavaraiseksi tulemi-
seen. Mitd Marian pitdisi tehda?

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka pidén liiketoimintani ja per-
heeni varat erillaan?

VIIKON TEHTAVAT - Pidén liiketoimintani ja perheeni rahat
erillisilla tileilld. Pidan myos paivittdin erillista kirjaa seka
liiketoimintani ettd perheeni rahavaroista ja maksan itselleni
palkkaa.

..................................................................................

Tidmin kokouksen aikana opimme taitoja, jotka auttavat meiti e vk g B

vastaamaan tdhdn kysymykseen ja suorittamaan nama tehtdvat. K

Sitten, viikon varrella, ryhdymme todella toimiin erottaak-
semme liiketoiminnan ja perheen rahavarat toisistaan. Se tulee
olemaan suurena siunauksena meille ja perheellemme! Lue-
taanpa Liiketoiminnassa menestymisen kaavasta osa Liiketoi-
minnassa menestyminen.
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MIKSI MINUN TULISI PITAA LIKETOIMINTANI JA
PERHEENI VARAT ERILLAAN?

Katso:

Keskustele:

Lue:

Keskustele:

Katso:

Keskustele:

Lue:

"Don’t Kill the Chickens: Part I1” [Al4 tapa kanoja: Osa 2] (Ei
videota? Lukekaa sivu 77.)

Miksi tdmédn videon mukaan on tirkedd erottaa liiketoiminnan ja
perheen varat toisistaan ja maksaa itselleen palkkaa?

Liikeyrityksen omistaja, eli yrittdjd, on sekd omistaja ettd tyOnte-
kija. Se voi herdttdd mielenkiintoisia kysymyksia.

Tieddmme, ettd kymmenysten maksaminen tuloistamme tuo
suuria siunauksia. Jos pidimme liiketoiminnan varat ja omat
henkilokohtaiset varamme erillddn, on helpompi laskea kymme-
nystemme madra.

Muista ndmaé askeleet:

1. Pidé liiketoiminnan varat ja henkilokohtaiset varat eri tileilld
tai eri paikoissa.

2. Me maksamme kymmenykset henkilokohtaisesta tulostamme
(palkasta tai provisiosta), jonka saamme liiketoiminnastamme.

3. Liiketoiminnan varoista ei makseta kymmenyksia. Liiketoi-
minnan varat kdytetddn liiketoiminnasta koituviin kuluihin,
palkkoihin ja liiketoiminnan laajentamiseen.

Mité jos ystdvat tai sukulaiset tarvitsevat rahaa, kuten Marian veli?

Pyyda jotakuta ryhmdn jasentd lukemaan vertaus kymmenesta
morsiusneidosta kohdasta Matt. 25:1-13 tai tekemdin siitd
yhteenveto. Onko olemassa tilanteita, jolloin emme voi tai emme
saisi jakaa omastamme, kun joku pyytdd meiltd apua?

"Don’t Kill the Chickens: Part III” [Al4 tapa kanoja: Osa 3] (Ei
videota? Lukekaa sivu 78.)

Toimiko Maria oikein?

Menestyvit yrittdjat eivdt varasta yrityksestdan.

Menestyvat yritta-
Jjat maksavat ensin
kKymmenykset.

Menestyvat yrit-
tajat eivat varasta
yrityksestaan.
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KUINKA PIDAN KIRJANPITONI ERILLAAN?

Lue: Kuinka siis piddimme liiketoiminnan ja perheen varat erillidn?
Piddmme kirjanpitomme erillidn! Maria kirjaa péivittdin kaikki
hénen liiketoiminnastaan tulevat ja sieltd lahtevat rahasum-
mat. Han kirjaa pdivittdin myos kaikki hdnen perheensd saamat
ja maksamat rahasummat. Tdtd kirjanpitoa kutsutaan “tulo- ja
menoluetteloksi”. Han pitdd kahta tdysin erillistd kirjaa — yhtd
liiketoiminnan varoja ja toista henkilokohtaisia varoja varten.

Lainanantajat haluavat usein ndhda liiketoiminnan tulo- ja
menoluettelon ennen lainan myontdmistd. Huolellinen kirjan-
pito auttaa meitd olemaan valmiina, jos pddtdmme ottaa velkaa
laajentaaksemme liiketoimintaamme.

Toteuta: Tarkastele oheista esimerkkid Marian liiketoiminnan tulo- ja meno-
luettelosta. Huomaa, ettd 16. elokuuta (jolloin Marian veli pyysi
héneltd rahaa) liiketoimintaan kédytettdvalla pankkitililld oli 3 200.

Mariantulo- ja menoluettelo: 14.-20. elokuuta

Paivays Kuvaus Menot Tulot Saldo

Marian liiketoiminnan saldo > | 2600

14. elokuuta | Ostettu rehua -300 2 300

15. elokuuta | Kananmunien myynti 500 2600 - -
16. elokuuta | Kananmunien myynti o 400 — T3 260

17. elokuuta | Marian palkka ( :5 OOOj ) 200

18. elokuuta | Kananmunien myynti T 600 E00

19. elokuuta | Ostettu rehua -600 200

20. elokuuta | Kananmunien myynti 700 900
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Keskustele: Mitd Marian liiketoiminnan varoille tapahtuisi, jos Maria antaisi Palkka vai provisio?
niistd veljelleen 1 000? Voisiko hidn seuraavana pdivind maksaa Jos Marian liiketoimin-
itselleen palkkana 3 000? nalla ei ole tarpeeksi

Pitdisiko Marian tuntea syyllisyytta siitd, ettei hdnen liiketoimin- varoja maksaa hanelle
nastaan voi antaa rahaa sitd tarvitsevalle sukulaiselle? sdanndllista palkkaa,
hén voi maksaa itsel-
leen provision myynti-
tulojen perusteella.

Katso seka liiketoiminnan kirjanpitoa ettd hdnen henkilokoh-
taista kirjanpitoaan ja etsi rivit, joissa on hdnen palkkansa. Huo-
maatko, ettd hdnen palkkansa on merkitty hdnen liiketoimin-
tansa menoihin ja hdanen henkildkohtaisiin tuloihinsa?

Lue: Kuten olemme aiemmin saaneet tietdd, Maria on oikeassa mak- - -
saessaan kymmenykset henkilokohtaisista tuloistaan.

Menestyvat yrittdjat
pitdvét Kirjaa tapahtu-
mista pdivittain.

Paivays Kuvaus Menot Tulot Saldo
Marian rahavarojen henkilékohtainen saldo 600
14. elokuuta | Ruoka -100 500
— = —15eclokuta__ \/ftteet -200 300
16.elokuuta | Bussikortti . ~~2Q0 | 100
e =S
17. elokuuta | Falkka (3000 V) | 3100
17, elokuuta | Kymmenykset 300 ST | 2800
19. elokuuta | Ruoka -1 500 1300
20. elokuuta | Vuokra -600 700
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KUINKA PIDAN LIIKETOIMINNAN VARAT JA OMAT VARANI
ERILLAAN?

Lue: Harjoitellaanpa liiketoiminnan varojen ja henkilokohtaisten
varojen erottamista. Kuvittele olevasi seuraavassa esimerkissa
oleva juomavesiyrittdjd.

Katso: ”Your Water Business” [Juomavesiyrittdjd] (Ei videota? Jatka vain
lukemista.)

Toteuta: Noudata seuraavaa viittd vaihetta ja erota liiketoiminnan varat

henkilokohtaisista varoistasi kdyttamalla seuraavalla sivulla ole-

via lomakkeita.

1. Tarkastele viikon kunkin pdivan henkilokohtaisia ja liiketoi- '
minnan tuloja ja menoja.

2. Kirjaa liiketoimintaan liittyvat rahasummat liiketoimintasi
tulo- ja menoluetteloon.

3. Kirjaa henkilokohtaiset rahasummat omaan tulo- ja menoluet- '
teloosi.

4. Laadi liiketoimintasi tuloslaskelma tulo- ja menoluettelon tieto- '
jen perusteella.

5. Laadi henkildkohtainen tuloslaskelma oman tulo- ja menoluet- .
telosi tietojen perusteella.

Tarkista tehtdvai ottamalla esiin oikeat vastaukset sivulta 79.

Keskustele: Mitd opit tdstd harjoituksesta? Jos teit virheitd, ymmarratko
miksi? Ne, jotka ymmartéavét, voivat auttaa niitd, jotka ovat epa-
varmoija.

kdyttavat sitd tehddkseen viisaita paatoksia liiketoimissaan.

Vaikka Maria ei piddkdan kirjanpidosta, hdn pitda pdivittdin

erillistd kirjaa liiketoimintansa rahavaroista ja henkildkohtaisista

rahavaroista. Se on jarkeva tapa hoitaa liiketoimintaa! Menestyvét yrittdjat
pitdvdt liiketoiminnan
kirjanpidon ja henkil6-

kohtaisen kirjanpidon
Katso: Katso, kuinka Daniel kehitti liiketoimintaansa kdyttamalld erillaan.

omavaraisuuden periaatteita kuten kirjanpitoa. Katsokaa menes-
tyskertomus ”"Daniel and Christiana: General Store” [Daniel ja
Christiana: sekatavarakauppa]. (Ei videota? Jatkakaa seuraavalle
sivulle.)

Lue: Menestyvit yrittdjat pitdvat kirjaa tapahtumista pdivittdin ja —

Lisdksi hén tietdd, ettd jos hdnen liiketoimintansa joskus tarvitsisi
lainaa, lainanantajat haluaisivat ndhda paivittdisen kirjanpidon.
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Maanantai 2/9 Myyty 100 pulloa a 10. Maksettu perheen ruokamenoja 300.
Tiistai 3/9 Maksettu liikeyrityksen tarvikkeista 800. Myyty 30 pulloa a 10.
Keskiviikko 4/9 Maksettu lasten koulumenoja 500. Maksettu palkkaa itselle 1 000. Maksettu kymmenyksina

100.
' Torstai 5/9 Maksettu oma vuokra 500. Myyty 10 jaalohkaretta a 10.
Perjantai 6/9 Myyty 100 pulloa a 10. Maksettu likketoimintaan kuuluvia maksuja 200.
Lauantai 7/9 Myyty 20 pulloa a 10. Maksettu uusista vaatteista 100.

LIIKETOIMINNAN tulo- ja menoluettelo: 2/9-7/9 LIIKETOIMINNAN tuloslaskelma (2/9-7/9)
/ Paivays Kuvaus Menot | Tulot | Saldo Tulot
Liiketoiminnan saldo » | 1000 Vesipullojen myynti
— Jadlohkareiden myynti

Liiketoiminnan tulot yhteensa

Menot

)\ Tarvikkeet

Liiketoimintaan kuuluvat maksut
) Palkka

Liiketoiminnan menot yhteensa

-,

Liiketoiminnan voitto (tai

; ” tappio)
Tulot ja menot yhteensd (Tulot — menot = )

\_ A

\

HENKILOKOHTAINEN tulo- ja menoluettelo: 2/9-7/9 HENKILOKOHTAINEN t“'“'“"‘*'"‘i

(2/9-7/9)

Paivays Kuvaus Menot | Tulot | Saldo Tulot

Henkilékohtainen saldo > | 1000 Palkka

Henkilbkohtaiset tulot yhteensa

Menot
Kymmenykset

Vuokra

Ruoka

Muu

Henkilbkohtaiset menot yhteensa
Henkilokohtainen voitto (tai

Tulot ja menot yhteensé tappio)
(Tulot — menot =)
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Lue: Olemme tinddn oppineet tarkeitd taitoja, jotka auttavat meitd
menestymdadn. Tehdadnpa tdlla viikolla lujasti toitd, jotta ndista
taidoista muodostuisi tapa. Pidetdan erilliset tilit ja erillinen pdi-
vittdinen kirjanpito!

Keskustele: Kuka tai miké saattaisi vaikeuttaa erillisen pdivittdisen kirjanpi-
don tekemistd? Voit tehdd suunnitelman sen helpottamiseksi.
Voisit tehdd sen samaan aikaan joka pdiva. Voisit sdilyttda kirjan-
pidon tietyssd paikassa. Voisit keksid itsellesi keinoja muistuttaa
sen tekemisestd. Kirjoita suunnitelmasi tahan.

KUINKA ESITTELEN LIIKETOIMINTANI?

Lue: Ensi viikolla esittelemme oman liiketoimintamme omalle ryhmal-
lemme. Haluamme oppia kuvailemaan liiketoimintaamme muille.
Haluamme kuulla liiketoimintaamme koskevia ehdotuksia.

Lue: Noudata nditd ohjeita tai esittele liiketoimintasi sinulle luonte-
vimmalla tavalla.

KOLME MINUUTTIA LIIKETOIMINNASTANI — OHJEET

Osa 1 Kerro lilkketoiminnastasi tiivistaen se alle minuuttiin.

Kuvaile alle minuutissa, kuinka vastaaminen yhteen seuraavista
kysymyksistd on kehittanyt suuresti liiketoimintaasi.

1. Mita ihmiset haluavat ostaa?

Osa 2 2. Kuinka mina myyn?

3. Kuinka pidéan silmalla kuluja?

4. Kuinka kasvatan liikevoittoani?

5. Kuinka johdan liiketoimintaani?

Kerro alle minuutissa, minka asian aiot tehda jatkaaksesi liikketoimin-

o5 tasi kehittamista.

Lue: Mieti viikon varrella, mitd haluaisit kertoa muille. Kuvaile lii-
ketoimintaasi yritysmuistikirjaasi. Harjoittele halutessasi esitte-
lemistd perheesi tai ystdviesi kanssa. Valmistaudu esittelemdan
liikketoimintasi seuraavalla viikolla.
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MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin
toista pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kir-
joita tdhan tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaiku-
telmia.

“Lahestykdd minua,
niin mind lahestyn
teitd,; etsikdd minua
uutterasti, niin te
[6ydatte minut; pyy-
tdkad, niin te saatte;

kolkuttakaa, niin teille
Mika idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten talld viikolla? Tee avataan.”

tastd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

OL 88:63
Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Pdattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Pidan liiketoimintani varat ja henkilokohtaiset varani erillaan.

Maksan itselleni saannoéllisesti palkkaa tai provisiota ja pidan nuo henki-
I6kohtaiset varat eri paikassa tai eri tililla kuin liiketoimintani varat.

Valmistan kolmen minuutin esityksen liiketoiminnastani.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastdon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta:

Pidin
kirjanpitoni
erilldzin
(Kyll4/En)

Kaytd tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestdsi
ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin
"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Maksoin
itselleni palk-
kaa ja pidin
sen erillddn
liikketoimin-
tani varoista
(Kylld/En)

Laadin esit-
telyn liiketoi-
minnastani
(Kylld/En)

Saavutin
lilkketoimin-
nan viikko-
tavoitteen
(Kylld/En)

Noudatin
Perustuk-
seni-periaatetta
Jjaopetinsen
perheelleni
(Kyll4/En)

Laitoin rahaa
sddstoon
(Kyll4/En)

Raportoin
toiminta-
parille
(Kylld/En)

Lue:

Seuraavassa kokouksessa teemme jdlleen omavaraisuusarvioinnin
ndhdédksemme, onko meistd tulossa omavaraisempia. Meiddn
tdytyy tuoda mukanamme omat Polkuni kohti omavaraisuutta

-kirjasemme.

.....................................................................................

Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-
valla viikolla. (Etko tiedd, kuinka toimia Perustukseni-aiheen
avustajana? Lue sivu 11 ja etukannen sisdsivu.)

Pyyda jotakuta pitdimadn loppurukous.

Palaute on
tervetullutta

Voit ldhettdd aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
[dschurch.org.

Huomautus
avustajalle:

Tuo seuraavalla viikolla
viisi ylimadraista kappa-
letta julkaisua Polkuni
kohti omavaraisuutta.




5: Kuinka pidan liikeyritykseni ja perheeni varat erillain?

Resursseja

ALA TAPA KANOJA: OSA 1

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

TILANNE: Marialla on monta kanaa, ja
hdn pystyy eldttamddn perheensd myy-
mdlld kananmunia paikallisiin kauppoi-
hin ja ravintoloihin. Marian veli Mateo
tulee kdymdidn hdnen luonaan.

MATEO: Maria!
MARIA: Hei, Mateo. Mitd kuuluu?

MATEO: Kuuluu ihan hyvdd. Vau! Onpas
paljon kananmunia. Liiketoimintasi
menestyy hienosti!

MARIA: Kylld, ja olen kiitollinen siitd.
Olen kdyttdanyt hyvdksi yrittdjyysryhmdssd
oppimiani asioita. Olen pitdnyt kaikki
sitoumukseni, ja se toimii! Herra todella
siunaa meitd. Kaikki se ahkera tyénteko
kannattaa.

MATEQO: Suurenmoista. Ehkd minunkin
pitdisi liittyd ryhmddn. Joka tapauksessa
minullakin on hyvid uutisia! L0ysin
perheelleni asunnon! Meilld on vihdoinkin
juokseva vesi — ja ikkuna! Minulla ei tosin
ole tarpeeksi rahaa siihen tdilld hetkelld.
Tarvitsen 1 000, jotta voimme muuttaa.
En halua menettdd titd paikkaa, Maria.
Se sopii meille tdaydellisesti. Auttaisitko
sind minua?

MARIA: Mateo, haluan kylld auttaa
sinua ja voisin ehkd antaa sinulle sen
1 000, mutta minun tdytyisi myydd
kanojani.

Takaisin sivulle 66
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ALA TAPA KANOJA: OSA 2

Lukekaa vuorotellen seuraavat kappaleet.

Kuwvittele olevasi toissd hotellissa. Saisitko
ottaa hotellista rahaa aina kun haluat?
Saisiko veljesi ottaa rahaa aina kun hdn
tarvitsee sitd? Hdan joutuisi todenndkoi-
sesti vankilaan!

Ajattele nyt omaa liiketoimintaasi. Lii-
ketoimintasi tdytyy kasvaa ja menestyd,
jotta voit pitdd kdskyn olla omavarai-
nen. Liiketoimintasi on apuviline, jota
Herra voi kdyttdid siunatakseen sinua.

Jos se menestyy, pystyt siunaamaan
monia muita ihmisid. Kuinka siis suojelet
liiketoimintaasi auttaaksesi sitd menesty-
mddn? Saisitko ottaa liiketoiminnastasi
rahaa henkilbkohtaisiin tarpeisiisi aina
kun haluat? Saisiko veljesi tai naapurisi?

Tdssd on avain: sind ja liiketoimintasi
olette erillisid! Liiketoiminnan varat ja hen-
kilokohtaiset varat téytyy pitdd erillddn.
Voit kdyttdd eri laatikoita tai eri pankKkiti-
lejd. Sinun tdytyy myds pitdd erillistd Kirjaa
liiketoiminnan varoista ja henkilékohtai-
sista varoista: eri paikat ja eri Kirjanpito.
Mutta kuinka sitten saat liiketoiminnas-
tasi rahaa perhettdsi varten?

No, kuinka se tapahtuisi, jos tekisit tditd
jollekulle toiselle? Kyseinen henkild tai

liikeyritys maksaisi sinulle palkkaa, eikd
vain? Tai jos olisit myyjd, liikeyritys saat-
taisi maksaa sinulle provisiota. Palkkasi tai
provisiosi muodostaisi sinun tulosi — ja sind
maksaisit Kymmenykset niistd tuloista. Sen
jédlkeen voisit kdyttdd loput henkilokohtai-
siin tarpeisiisi kuten ruokaan tai vaatteisiin
— tai jopa auttaaksesi veljedsi.

Liikeyrityksen omistajana sinun tulisi
maksaa itsellesi palkkaa — esimerkiksi
tietty rahasumma joka viikko. Jos liike-
yritykselldsi ei ole tarpeeksi varoja maksaa
sdadanndllistd palkkaa, voisit silti maksaa
itsellesi provision myyntitulojen perus-
teella. Kummassakin tapauksessa palkasta
tai provisiosta tulee henkilokohtaista
tuloasi. Sind maksat Kymmenykset tdstd
tulosta. Sen jdlkeen voit kdyttdd loput ruo-
kaan, vuokraan, lddkkeisiin ja sddstoihin.

Tdamd yksinkertainen vaihe — liikeyrityk-
sen varojen erottaminen henkildkohtai-
sista varoistasi — suojelee sekd sinua ettd
liikeyritystdsi. Liiketoimintasi voi kasvaa
ja menestyd. Ja saat tietdd, minkd verran
rahaa henkilokohtaiselta tililtdsi voit
kdyttid ja jakaa muiden kanssa.

Takaisin sivulle 67
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ALA TAPA KANOJA: OSA 3

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

MARIA: Mateo, jos mind myyn Kaikki
kanani, tieddt varmaan, mitd se merkitsisi
liiketoiminnalleni, vai mitd? Minulla ei
olisi lainkaan kananmunia myytdvdiksi.
Liiketoimintani ei endd kannattaisi.
Kuinka sitten ruokkisin oman perheeni?
Olen pahoillani. Toivon, ettd ymmdirrit,
etten voi noin vain ottaa rahaa liiketoi-
minnastani aina kun tarvitsen sitd. Mak-
san vain itselleni sddnndllistd palkkaa.
Lopuilla rahoista piddn liiketoimintani
kdynnissd ja autan sitd kasvamaan, jotta
meistd voi tulla omavaraisia. Meistd on

tulossa omavaraisia, jotta voimme siu-
nata muita.

MATEQO: Ymmdrrdn.

MARIA: Joka tapauksessa minulla on
omia sddstdjd 200, jotka voin antaa
sinulle, jos siitd on apua.

MATEQO: Siitid olisi tosiaan paljon apua.
Kiitos, Maria.

MARIA: Ole hyvi. Olen iloinen, ettd voin
auttaa vihdn.

Takaisin sivulle 67
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JUOMAVESIYRITYS: OIKEAT VASTAUKSET

Maanantai 2/9
Tiistai 3/9
Keskiviikko 4/9

(1] Myyty 100 pulloa a 10.

O Maksettu liikeyrityksen tarvikkeista 800.
O Maksettu lasten koulumenoja 500.

@ Maksettu kymmenyksina 100.

O Maksettu oma vuokra 500.

(10) Myyty 100 pulloa a 10.

(12} Myyty 20 pulloa a 10.

Torstai 5/9
Perjantai 6/9
Lauantai 7/9

LIIKETOIMINNAN tulo- ja menoluettelo: 2/9-7/9

O Maksettu perheen ruokamenoja 300.

O \yyty 30 pulloa & 10.
O Maksettu palkkaa itselle 1 000.

(9] Myyty 10 jaalohkaretta a 10.

® Maksettu liiketoimintaan kuuluvia maksuja 200.

® Maksettu uusista vaatteista 100.

LIIKETOIMINNAN tuloslaskelma (2/9-7/9)

Pai- Kuvaus Menot | Tulot | Saldo Tulot
vays . . .
y Vesipullojen myynti @O D®
Liiketoiminnan saldo > | 1000 . .
o Jadlohkareiden myynti 9
2/9 M 100 pulloa 1000 | 2000
bty P Liiketoiminnan tulot yhteenséa
3/9 | Liketoiminnan tarvikkeita €))| -600 1200
Menot
3/9 M 30 pulloa 300 1500
WP 0 Tarv/kkeetg
4/9 Falkka 0 1000 500 Liiketoimintaan kuuluvia mak-
5/9 | Myyty 10 jazlohkaretta €) 100 | 600 suja
6/9 | Myyty 100 pulloa ) 1000 | 1600 Palkka @
i imi i Liiketoiminnan menot yhteenséa
6/9 LuketO{mmtaan kuuluvia 200 1400 ! o ! y -
maksuja Liiketoiminnan voitto (tai
7/9 | Myyty 20 pulloa 200 | 1600 tappio)
2 @ (Tulot — menot =)
Tulot ja menot yhteensa 2000 | 2600 | 1600

HENKILOKOHTAINEN tulo- ja menoluettelo: 2/9-7/9

Pai- Kuvaus Menot | Tulot | Saldo
vays
Henkilékohtainen saldo > | 1000
2/9 | Ruoka @ -300 700
4/9 | Koumaksut @ | -500 200
49 | Falkka @ 1000 | 1200
4/9 | Kymmenykset @) | -100 1100
59 | vuokra @ 500 600
7/9 | Faita (@ -100 500
Tulot ja menot yhteensd 1500 | 1000 | 500
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2500

100

2600

800

200

1000

2000

600

HENKILOKOHTAINEN tuloslaskelma (2/9-7/9)

Tulot

Palkka @)

Henkilbkohtaiset tulot yhteensé
Menot

Kymmenykset 0
Vuokra 9

Ruoka Q

Muut 9 @

Henkilbkohtaiset menot yhteensa
Henkilokohtainen voitto (tai
tappio)

(Tulot — menot =)

1000

1000

100
500
300
600

1500

-500
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MUISTIINPANOJA




Kuinka liikeyritykseni
edistyy?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen



6: Kuinka liikeyritykseni edistyy?

AVUSTAIJILLE

Kokouspéaivini:

e Lahetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jdsenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettdva aineisto.

e Tuo mukanasi viisi ylimaaraistd kappaletta julkaisua Polkuni kohti
omavaraisuutta.

UUTTA!

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit pdyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Diirrd taululle tdma sitoumustaulukko, jossa on ryhmadsi kuuluvien
henkildiden nimet (ks. alla oleva esimerkki).

Ryhman Pidin Maksoin Laadin Saavutin Noudatin
NEEELCNI N Kirjanpitoni itselleni esittelyn liiketoimin- Perustuk-
erilldzn (ZIICENERN (17 (B8 han viikko- | seni-periaatetta
(Kylla/En) pidin sen nastani tavoitteen Jaopetin sen

erillazn (Kyll4/En) (Kyll4/En) perheelleni
liiketoimin- (Kyll4/En)

han varoista

(Kyll4/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid ldmpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmin jdsenet saapuvat paikalle, pyydd heitéd taydentdimdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittdmdan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhmadn jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja taydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

o Laittakaa ajastin pdalle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikay-
mistd varten.

e Kiykad ldpi 6. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.

Laitoin
rahaa
sddstoon
(Kyll4/En)

Raportoin
toiminta-
parille
(Kyll4/En)
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€) rapoRrTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mité opit, kun pidit henkilokohtaiset varasi ja liiketoiminnan
varat erillddn? Kuinka se auttaa sinua liiketoiminnassasi?

Mitd opit, kun maksoit itsellesi palkan ja pidit varasi erilldan lii-
ketoiminnan varoista? Kuinka se auttaa sinua liiketoiminnassasi?

Mitd opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasi, mita opit pita-
madlla sitoumuksesi.
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KUINKA KERRON LIIKETOIMINNASTANI?

Lue: Téanddn teemme esittelyn liiketoiminnastamme. Kun kerromme
liiketoiminnastamme muille, opimme siitd asioita, jotka voivat
auttaa meitd kehittymdan. Kun mieleemme tulee ajatuksia esi-
tysten aikana ja niiden jdlkeen, kirjoitetaanpa ne yritysmuistikir-
jaamme.

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka voin selittdi liiketoimintaani
muille?

VIIKON TEHTAVA - Pyrin saamaan muilta ideoita liiketoi-
mintani laajentamiseen.

.....................................................................................

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kolmeksi minuutiksi kutakin esittelijaa
varten. Anna esittelijan tietdd, milloin hdnelld on minuutti aikaa

jaljelld.
I . . L . Menestyvat yrittdjat
Lue: Meilld on nyt ensimmadinen esittely. Kuka haluaisi olla ensim- kehittvat jotakin
mainen? Muistakaa, ettd teilld on kolme minuuttia aikaa tehda paivittsin

esittely ja sen jalkeen kaksi minuuttia aikaa keskusteluun.

Lue: Noudata seuraavan sivun ohjeita.
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KOLME MINUUTTIA LIIKETOIMINNASTANI — OHJEET

Osa 1 Kerro lilkketoiminnastasi tiivistaen se alle minuuttiin.

Kuvaile alle minuutissa, kuinka vastaaminen yhteen seuraavista
kysymyksista on kehittanyt suuresti liikketoimintaasi.

1. Mitd ihmiset haluavat ostaa?
Osa 2 2. Kuinka mina myyn?

3. Kuinka pidan silmalla kuluja?
4. Kuinka kasvatan liikevoittoani?
5. Kuinka johdan liiketoimintaani?

Kerro alle minuutissa, minka asian aiot tehda jatkaaksesi liiketoimin-

S tasi kehittamista.

Ajasta: Laittakaa nyt ajastin pédélle kahdeksi minuutiksi keskustelua varten.

Keskustele: Esittakaa toisillenne kysymyksid. Neuvotelkaa yhdessa. Auttakaa
kehittdaméddn tdmdn ryhmén jdsenen liiketoimintaa.

Lue: Toistakaa ndma vaiheet jokaisen ryhmaén jasenen kohdalla, kun-
nes jokainen on tehnyt esittelynsa.
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MITA MINA OPIN?

Keskustele:

Lue:

Katso:

]
Menestyvat yrittdjat oppivat jatkuvasti uutta. Mitd sellaista opit
muilta ryhmaén jaseniltd, mikd auttaa sinua kehittaméaan liiketoi-
mintaasi? il
Kuudessa seuraavassa kokouksessa opimme laajentamaan liiketoi- Menestyvat yrittajat
mintaamme. Meiddn tulee tuoda seuraavaan kokoukseen tulo- ja oppivat jatkuvasti
menoluettelomme sekd tuloslaskelmamme kahden edellisen uutta.

viikon ajalta.

Jos emme vield ole perustaneet liikeyritystd, autamme toisia hei-
ddn tulo- ja menoluetteloidensa ja tuloslaskelmiensa kanssa. Se
on hyvaa harjoitusta meille.

Katso, kuinka Felix kehitti liilketoimintaansa kdyttdmalld omava-
raisuuden periaatteita. Katsokaa "Felix: Refrigeration Parts” [Felix
— tarvikkeita jadhdytyslaitteisiin] (Ei videota? Jatka vain lukemista.)

ONKO MINUSTA TULOSSA OMAVARAISEMPI?

Lue:

Keskustele:

Toteuta:

Meidan tavoitteemme on omavaraisuus, sekd ajallinen ettd heng-
ellinen. Liiketoiminnassa menestyminen on vain osa sita
tavoitetta.

Mitd muutoksia olet pannut merkille omassa elamaéssdsi, kun
olet toteuttanut ja opettanut Perustukseni-periaatteita?

Ota esiin Polkuni kohti omavaraisuutta -Kirjasesta tyhjd omava-
raisuusarviointi (kirjasen lopussa). Suorita siind esitetyt vaiheet.

Kun olet valmis, mietiskele kolme minuuttia seuraavaa:

Oletko nyt tietoisempi kuluistasi? Voitko nyt vastata "usein”
tai "aina” useampaan kysymykseen? Oletko entistd varmempi
summasta, jonka olet asettanut omavaraisuutesi tulotavoit-

teeksi? Oletko ldhempédnd omavaraisuutesi tulotavoitetta? [
Mitd voit tehdd parantaaksesi tilannettasi?
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien Kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita "Ftsikds uutterasti,
tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia. rukoilkaa alati ja
uskokaa, niin kaikki
yhdessa koituu teidan
parhaaksenne.”

OL 90:24

Mikd idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tastd ajatuksesta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siTouDU

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Padttakad, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitiaa sitoumuksesi! Lisaa alleKirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Otan seuraavaan kokoukseemme mukaan yritysmuistikirjani seka tulo-
ja menoluetteloni.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpadivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastdon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta:

Toin muka-
nani tulo- ja
meno-
luetteloni
(Kylld/En)

Kaytd tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestdsi
ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin
"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Saavutin
lilkketoimin-
tani viikko-
tavoitteen

(Kyll4/En)

Noudatin
Perustuk-
sehi-periaatetta
Jjaopetin sen
perheelleni
(Kylla/En)

Laitoin rahaa
sddstoon
(Kyll4/En)

Raportoin
toiminta-
parille
(Kylld/En)

.....................................................................................

. . Palaute on
Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa- tervetullutta
valla viikolla. (Etko tiedd, kuinka toimia Perustukseni-aiheen S
avustajana? Lue sivu 11 ja etukannen sisisivu.) Voit lahettda aja-

Pyyda jotakuta pitdmadn loppurukous.

tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
Idschurch.org.
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Resursseja

MUISTIINPANOJA







Kokouspaivini:

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmén jasenille. Kehota heitd
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhméin Toin muka- REZEIALNIE Noudatin Laitoin rahaa | Raportoin

NEEEELN Il nanitulo-ja WZdullaZll Perustuk- sddstdéon toiminta-
A7 viikkotavoit- | seni-periaatetta |  (Kylli/En) parille

loni teen Jaopetin sen (Kyll4/En)

(Kyll4/En) (Kyll4/En) perheelleni
(Kyll4/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisida limpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmadn jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdydentdimaian
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittimadan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkadd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhman jidsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja taydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikdy-
mistd varten.

e Kiykad ldpi 7. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyoOkirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) raPORTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivét kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

"”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mita ideoita kokeilit liiketoiminnassasi?

Mitd opit kokeilemalla nditd ideoita? =

Mité opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
jaasi, mita opit pita-
madlla sitoumuksesi.
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(@ opi

MIKA AUTTAA LIIKETOIMINTAANI TUOTTAMAAN
ENEMMAN RAHAA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Katso: ”Bicycle or Chickens?” [Polkupyoréd vai kanoja?] (Ei videota? Ks.
teksti sivulla 102.)

Lue: Liiketoimintaan liittyy varallisuutta, kuten tuotantovilineet.
Varallisuutta voi ostaa ja myyda. Esimerkiksi Maria voisi ostaa
tuolin, jolla hdn istuisi kananmunia myydessédédn, ja hdn voisi
myydd kanan. Ne ovat liiketoimintaan kuuluvaa varallisuutta.

Tuottava varallisuus tuo liiketoimintaan lisia rahaa. Marian

kanat ovat tuottavaa varallisuutta, koska ne tuottavat munia,

joita Maria myy saadakseen rahaa. Tuoli on varallisuutta, mutta

ei tuottavaa varallisuutta. Se ei tuota rahaa. —
il

Keskustele: Menestyvit yrittdjat kdyttavit tuottavaa varallisuutta laajen-
taakseen liiketoimintaansa. Kuinka ompelukone tai polkupyora
voivat olla tuottavaa varallisuutta?

Toteuta: Valitse itsellesi pari. Tee luettelo liiketoimintaasi jo kuuluvasta M enelst}./vaty i i
tuottavasta varallisuudesta: kayttavat.tuotta—
vaa varallisuutta
laajentaakseen
liiketoimintaansa.

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka kidytin tuottavaa varallisuutta
liiketoimintani laajentamiseksi?

VIIKON TEHTAVA - Maaritan tuotantovilineeni ja paitan,
kuinka teen niista tuottavampia. Otan selville, mita muita
tuotantovalineita tarvitsen ja missa jarjestyksessa.

.....................................................................................




“Huolehdi tarkoin siita,
mitd sinulla on, etta

olisit ymmadrtavéinen
Lue: Lukekaa oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta. Meiddn on taloudenhoitaja.”
Kdytettava tuotantovilineitimme viisaasti. Me pidimme huolta OL 136:27

tuotantovilineistimme, niin ettd ne voivat tuottaa hyvin.

Keskustele: Mitd Marian liiketoiminnalle tapahtuisi, jos hadn ei pitdisi hyvaa
huolta tuotantovilineistdan (kanoista)?

Toteuta: Tarkastele ndita liiketoiminnan tuotantovilineita. Mitka seuraa-
vista tuotantovilineistd ovat tdlla hetkelld tuottavia?

OMPELUKONE RIKKINAINEN POLKU- KANA, JOKA El MUNI
Laura ompelee tanaan PYORA Maria odottaa nahdakseen,
monta paitaa. David toivoo korjaavansa alkaako hanen kanansa
polkupy6ransa pian, etta munia.

han voi kayttaa sita.

Lue: Meiddn on kiytettdvd tuotantovilineitimme niin ettd ne tuot-
taisivat mahdollisimman hyvin. Lue seuraava esimerkki viisaasta
taloudenhoitajasta.

LAURAN OMPELIMO:

Lauralla oli yksi ompelukone. Han piti siita hyvaa huolta. Han pystyi ompelemaan
viisi paitaa joka paiva. Hanen asiakkaansa halusivat lisaa paitoja.

Han mietti apulaisen palkkaamista ja toisen ompelukoneen ostamista. Sen sijaan,
ettd Laura olisi ostanut toisen ompelukoneen, han palkkasi ystavansa ompelemaan
samalla koneella iltaisin. Nyt Lauran liikeyritys saa valmiiksi kymmenen paitaa pai-
vassa yhdellda ompelukoneella.

Keskustele: Milla tavoin Laura oli viisas taloudenhoitaja huolehtiessaan tuo-
tantovilineestddn? Kuinka voit tehdd omista tuotantovalineistasi
tuottavampia?
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KUINKA VOIN SAADA TUOTTAVAMPIA
TUOTANTOVALINEITA?

Toteuta: Mieti, mitd varallisuutta tai tuotantovilineitd voisit hankkia,
jotka auttaisivat sinua laajentamaan liiketoimintaasi. Laadi luet-
telo niistd tahédn.

UUSIA TUOTANTOVALINEITA
TAI VARALLISUUTTA, JOTKA
AUTTAISIVAT LAAJENTA-
MAAN LIIKETOIMINTAANI

TUOTANTOVALI-
NEITA TAl MUUTA NYKYINEN VARALLISUUS
VARALLISUUTTA

Tyokalu/Laite

Ajoneuvo

Rakennus

Eldin

Muu

Toteuta: Muodosta pienryhmd kahden muun ihmisen kanssa. Keskustel-
kaa siitd, miksi ndmad tuotantovilineet tai tdima varallisuus auttai-
sivat liiketoimintasi laajentamisessa.
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Toteuta: Kuinka voisit hankkia edelliselld sivulla mainitsemiasi tuotan-
tovalineitd tai varallisuutta? Seuraavassa on luettelo tavoista,
joilla yrittdjat hankkivat uutta varallisuutta. Jakautukaa kolmen
hengen ryhmiin ja keskustelkaa kunkin vaihtoehdon eduista ja
haitoista. Laadi luettelo niistd tdhan.

TAPOJA HANK-
KIA TUOTAN- HAITAT
TOVALINEITA

Saasta ostaaksesi
tuotantovalineita

Hanki kumppani,
jolla on tuotanto-
valineita

Vuokraa
tuotantovalineita

Lainaa
tuotantovalineita

Hanki laina
ostaaksesi
tuotantovalineita

Muita vaihtoehtoja

Toteuta: Keskustele nyt samassa pienryhmaissé seuraavista asioista:

Mikd tuotantoviline olisi tédlld hetkelld kaikkein hyoddyllisin lii-
ketoiminnassasi? Kuinka paljon rahaa se auttaisi sinua saamaan?
Kuinka helposti sellaisen hankkisi? Milld eri tavoilla voisit mak-
saa tdstd uudesta tuotantovilineestd?

Katso: Katsokaa menestyskertomus ”Susy: Private School Bus” [Susy:
yksityinen koulukuljetus] nahdaksenne, kuinka Susy on jo kehit-
tanyt liiketoimintaansa ja kuinka hdn aikoo hankkia tuottavaa
varallisuutta. (Ei videota? Jatkakaa seuraavalle sivulle.)
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KUINKA VOIN PITAA SILMALLA KULUJA?

Lue: Tuottava varallisuus auttaa liiketoimintaamme tuottamaan rahaa.
Laajentaaksemme liiketoimintaamme meidén taytyy myos pitda
silmalld kuluja. Mutta kaikki kulut eivit ole samanlaisia!

Katso: "Careful with Fixed Costs” [Tarkkaile kiinteitd kustannuksia] (Ei —
videota? Lukekaa sivu 103.)
Lue: Muuttuvat kustannukset kasvavat tai vihenevidt myynnin
mukaan. _
Kiinteat kustannukset on maksettava riippumatta siitd, kuinka Menestyvat yrittdjat
paljon tai kuinka vdhdn myyddan. lisadvat kiinteitd kus-

tannuksia vain silloin,
kun ne kasvattavat
voittoa

Menestyvit yrittdjat lisdadvat kiinteitd kustannuksia vain silloin,
kun he tietavit niiden auttavan tuomaan liiketoimintaan lisaa
rahaa.

Toteuta: Tarkastele Danielin liiketoiminnan kustannuksia. Ympyroi kun-
kin kustannuksen kohdalla kiinted tai muuttuva.

Y

DANIELIN LIIKETOIMINNAN KUSTANNUKSET _

Verstaan vuokra Kiintea Muuttuva
Puutavara huonekaluja varten Kiintea Muuttuva
Kuljetuskustannukset Kiintea Muuttuva
Danielin palkka Kiintea Muuttuva

Toteuta: Laadi luettelo omista liiketoiminnan kustannuksistasi. Ympyroi
kunkin kustannuksen kohdalla muuttuva tai kiinted.

LIKETOIMINTANI KUSTANNUKSET

Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva
Kiintea Muuttuva

Lue: Kirjaamme viikon aikana tulomme ja menomme, merkitsemme
kiintedt ja muuttuvat kustannukset ja tuomme oman tuloslaskel-
mamme seuraavaan kokoukseemme.
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymista varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdahdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

SANANL. 3:5-6

Mikd idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tdstd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siITouDU

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymista varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Padttakad, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aineen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisida allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Laadin suunnitelman tehdakseni nykyisista tuotantovalineistani tuotta-
vampia.

Paatan, mita uusia tuotantovalineita tarvitsen liikeyrityksessani kaik-
kein eniten.

Otan seuraavaan kokoukseen mukaan tuloslaskelmani, johon on mer-
kitty kiinteat ja muuttuvat kustannukset.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastdon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus




Toteuta:

Kéaytd viikon varrella tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi
edistymisestdsi. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin "Kyll4"” tai "En”

KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

tai asianmukainen lukumaara.

7: Kuinka laajennan liiketoimintaani?

Laadin suun- Nimesin Toin muka- Saavutin Noudatin Laitoin rahaa | Raportoin
nitelman tarkeim- nani tulos- liiketoimin- Perustuk- sddstoon toiminta-

tehdikseni | mat uudet laskelmani taniviikko- | seni-periaatetta | (Kyll4/En) parille

tuotanto- tuotanto- (Kyll4/En) tavoitteen Jaopetin sen (Kyll4/En)
vélineistani vélineet (Kyll4/En) perheelleni
tuottavam- (Kyll4/En) (Kyll4/En)

pia
(Kyll4/En)

.....................................................................................

Palaute on
tervetullutta

Lue: Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-
valla viikolla.

Voit l&hettda aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
Idschurch.org.

Pyyda jotakuta pitdmddn loppurukous.
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Resursseja

POLKUPYORA VAI KANOJA?

Valitkaa roolit ja ndytelkéa seuraava tilanne.

NAOMI: Hei, Maria. Kuinka liiketoimin-
tasi sujuu? Onko se kasvanut?
MARIA: Se sujuu hyvin, mutta olen

todella visynyt. Teen lujasti tditd, mutta
rahaa ei tule tarpeeksi.

NAOMI: Kuulostaa siltd, ettd tarvitset
lisdid tuottavaa varallisuutta.

MARIA: Mitd tuottava varallisuus on?

NAOMLI: Asioita, jotka auttavat liiketoi-
mintaasi tuottamaan enemmdn rahaa.

MARIA: Voi, se kuulostaa hyviltd.
Haluaisin kylld lisdd tuottavaa varalli-
suutta... hetkinen, minulla ei edes taida
olla sellaista.

NAOMI: Onhan sinulla. Sinun kanasi
ovat tuottavaa varallisuutta. Saisitko
enemmdn rahaa, jos sinulla olisi enem-
mdn kanoja?

MARIA: Kylld, saisinhan mind. Minun
pitdisi hankkia enemmdn kanoja.

NAOMI: Mikd muu helpottaisi sinun
liiketoimintaasi?

MARIA: Olisi todella hienoa, jos olisi
polkupydrd, jolla voisin toimittaa kanan-
munat perille ja kuljettaa kananrehua.
Jalkani vdsyvit kovasti kivelemisestd.

NAOMI: No, ehkd sinun pitdisi ostaa
polkupydrd. Saisitko enemmdn rahaa, jos
sinulla olisi polkupyorda?

MARIA: Kylld, jos minulla olisi polku-
pyord, toimittaisin kananmunat perille
nopeammin. Minulle jdisi enemmdn aikaa
myydd. Mutta pitdisik0 minun hankkia
polkupyérd vai lisdd kanoja?

NAOMI: Kumpi olisi liiketoiminnallesi
tarkedmpi juuri nyt? Polkupydrd vai lisdd
kanoja?

MARIA: En tiedd. Kuinka voin pddittdd?
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TARKKAILE KIINTEITA KUSTANNUKSIA

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne:

MARIA: Naomi, luulen, ettd tuottava
varallisuus tuo liiketoimintaani enemmdn
rahaa. Mutta olen huolissani kustannuk-
sista.

NAOMI: Hyvi, Maria, sinun tulee aina
pyrkid vihentdmddn kustannuksia.

MARIA: Mistd voin tietdd, millaiset
kustannukset minulla tulisi olemaan? Ne
vaihtelevat niin paljon!

NAOMI: Ensiksi sinun tdytyy jakaa kus-
tannukset kiinteisiin ja muuttuviin.

MARIA: Voi, en tiedd, mitd se tarkoittaa.

NAOMI: Annapa kun Kerron siitd. Tun-
netko Danielin?

MARIA: Miehen, joka myy huonekaluja?

NAOMI: Niin. Kun Daniel tekee tuolin
myytdaviksi, arveletko hdnen maksavan
puutavaran tuottajalle tuoliin Kdyttdmds-
tddn puusta?

MARIA: Kylli.

NAOMI: Aivan oikein. Danielilla on
tapana odottaa tilauksen saamista ennen
kuin hdn ostaa puutavaraa.

Jos Daniel myy tdssd kuussa yhden tuolin,
hdn maksaa vain yhteen tuoliin mene-
vdstd puutavarasta. Jos hdn myy ensi
kuussa kymmenen tuolia, hdn ostaa puuta
kymmenkertaisen mddirdn.

MARIA: Mutta se ei haittaa, koska hdn
myy kymmenKkertaisen mdcdrdn tuoleja!

NAOMI: Juuri niin. Danielin puutavara-
kustannukset ovat muuttuvia kustannuk-
sia. Kustannukset ovat pienet tai suuret
riippuen siitd, kuinka paljon hin myy.
Daniel maksaa verstaastaan vuokraa.
Sanotaan, ettd hdnen vuokransa on kuu-
kausittain 1 000. Kuinka paljon vuokraa
hdn maksaa, jos hdn myy kymmenen
tuolia?

MARIA: Tietysti 1 000.

NAOMI: Kuinka paljon vuokraa hdn
maksaa, jos hdn myy vain yhden tuolin?

MARIA: Silti 1 000. Se ei muutu.

NAOMI: Juuri niin. Danielin vuokra on
kiinted kustannus. Ei merkitse mitddn,
kuinka paljon tai kuinka vihdn héin myy.
Hdnen tdytyy silti maksaa.

MARIA: Voi, en taida pitdd Kiinteistd
kustannuksista.

NAOMI: Meiddn téiytyy vain tarkkailla
kiinteitd kustannuksia. Ne voivat olla

hyédyllisid, jos ne ovat tuottavaa varalli-
suutta varten.

MARIA: Ja me myymme tarpeeksi mak-
saaksemme ne!

NAOMI: Juuri niin!

MARIA: Naomi, voitko auttaa minua
tietamdidn, mitkd kustannukseni ovat
kiinteitd ja mitkd muuttuvia?
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MUISTIINPANOJA
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AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

e Ladhetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jéasenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit pOyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhméan Laadin suun- Nimesin Toin muka- [EEZEIALNIE Noudatin Laitoin rahaa
Jjédsenen nitelman térkeim- nani tulos- W&EZulldZl Perustuk- sddstdoon
nimi tehdikseni ~ mit uudet IPEICIGPIIM viikkotavoit- | seni-periaatetta (Kyll4/En)
nykyisistd  tuotantovid-  (Kylld/En) teen Jaopetin sen
tuotanto- lineet (Kyll4/En) perheelleni
vélineistani (Kylla/En) (Kylla/En)
tuottavam-
pia
(Kyll4/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid limpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmain jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdydentdmdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja pdivittimddn edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e Pyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhman jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
ddnelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tdydentdvat sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikay-
mistd varten.

e Kiykdd lapi 8. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jilkeen
tdhdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.

Raportoin
toiminta-
parille
(Kyll4/En)
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€) raPORTOL

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”
OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Kuinka voit tehdd tuotantovilineistdsi tuottavampia? Kuinka
huolehdit tuotantovilineistési?

Mika uusi tuotantoviline on tirkeimpdna tavoitelistallasi? Miksi?

Mitd kiinteitd ja muuttuvia kustannuksia sinulla on? Mitd hyotya
on niiden erottamisesta toisistaan?

Mité opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen
parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasi, mita opit pita-
madlla sitoumuksesi.
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(@ opi

ONKO MINULLA VARAA HANKKIA ENEMMAN
TUOTANTOVALINEITA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdélle 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymista
varten.

neitd. Ennen kuin hankimme lisda tuotantovailineita liiketoimin-

Lue: Yksi tapa laajentaa liiketoimintaamme on lisdtd tuotantovali- _
taamme, meiddn tulee tietdd, onko meilld varaa siihen.

Katso: ”"Can I Afford More Assets? (Part I)” [Onko minulla varaa hank-
kia enemman tuotantovalineitd? (Osa 1)] (Ei videota? Lukekaa

) Menestyvat yritta-
siva 122.) jét tekevat viisaita
Keskustele: Kuinka Maria voisi saada selville, onko hdnellad tarpeeksi rahaa investointeja.

maksaa laina takaisin?

Lue: Menestyvat yrittdjat varmistavat, ettd heilld on varaa liiketoimin-
tansa kehittamiseen ennen kehittdmiseen ryhtymista.

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Onko minulla varaa ottaa lainaa hank-
Kkiakseni tuotantovilineitd?

VIIKON TEHTAVA - Laadin kassavirtalaskelmia ymmartaak-
seni paremmin liiketoimintani tulevaisuutta.

.....................................................................................

Lue: Kassavirtalaskelma on apuviline, joka auttaa sinua tarkastele-
maan liiketoimintaa, niin ettd voit 10ytdd tapoja laajentaa liike-
toimintaasi. Kassavirtalaskelman laatiminen tapahtuu kolmessa
vaiheessa:

e 1. vaihe. Tarkastele liiketoimintasi viimeaikaista suoriutumista
kdyttamalld viimeaikaisia tuloslaskelmia.

e 2. vaihe. Tarkastele liiketoimintasi tulevaisuutta kysymalla
itseltdsi: "Millaisia tuloni ja menoni ovat tulevaisuudessa?”

e 3.vaihe. Arvioi tulevaisuudessa kdytettdvissd olevat kdteisvarat.

Kassavirtalaskelma voi auttaa sinua pdattamaan, millé tavalla laa-
jennat liiketoimintaasi, esimerkiksi lisddmalld tuotevalikoimaasi,
vahentamalld kulujasi, lisddmalla tulojasi tai arvioimalla mahdol-
lisia lainoja.

Katso: Katsokaa menestyskertomus “Rosanny: Hot Food” [Rosanny:
ruokakioski] ndahdidksenne, kuinka lainan ottaminen auttoi
Rosannya laajentamaan liiketoimintaansa. (Ei videota? Jatkakaa
seuraavalle sivulle.)
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PALJONKO RAHAA ON SAATAVILLA TALLA HETKELLA?

Katso: ”"How Much Cash Is Available?” [Paljonko kdteisvaroja on saata-
villa?] (Ei videota? Jatka vain lukemista.)

Kun olet katsonut videon, kertaa tamén sivun asiat, jotta voit
muistaa oppimasi.

Lue: Jotta Maria tietdisi, onko hdnelld tarpeeksi rahaa voidakseen
laajentaa liiketoimintaansa, hdnelld taytyy olla tietoja kolmesta
asiasta: menneisyys, tulevaisuus ja kassavirta.

Hén saa tietoja ndistd kolmesta asiasta laatimalla kassavirtalaskel-
man.

1. VAIHE: Menneisyys

Tuloslaskelmiensa avulla Maria kirjoittaa muis-
tiin tulonsa, kiinteat kustannukset, muuttuvat
kustannukset seka voiton tai tappion kahden

edellisen kuukauden ajalta.

N

kES!c(tsal 's(il:'?e-n k\ﬂLT:a kTu aus:Saa k&S:;a 3.kuussa | 4.kuussa | 5.kuussa | 6.kuussa
Tulot 4 400 4400
Kiintedt kustannukset -3 300 -3 300
Muuttuvat kustannukset -1 000 -1 000
Voitto (tai tappio) 100 100

Kateisvarat alussa

Kaytettavissa olevat
kéteisvarat

Keskustele: Tarkastele ylld olevaa Marian kassavirtalaskelmaa. Mitd kahden
edellisen kuukauden tulot kertovat Marialle hanen liiketoimin-
nastaan?
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2. VAIHE: Tulevaisuus

Kahden edellisen kuukauden lukujen perusteella
Maria kirjoittaa arvionsa tulevista tuloista, kiin-
teista kustannuksista, muuttuvista kustannuksista
seka voitosta tai tappiosta.

Kaksi k_uu- Viime Tassd Ensi 3.kuussa | 4.kuussa | 5.kuussa | 6.kuussa
kautta sitten kuussa kuussa kuussa
Tulot 4 400 4 400 4 400 4400 4400 4400 4400 4400
Kiinteat kustannukset -3 300 -3300 @ -3300 | -3300 @ -3300 @-3300 @ -3300 @-3300
Muuttuvat kustannukset -1 000 -1 000 -1 000 -1 000 -1 000 -1 000 -1 000 -1 000
Voitto (tai tappio) 100 100 100 100 100 100 100 100
1

Kateisvarat alussa I
Kaytettavissa olevat
kateisvarat

Marialla ei ole aikeita tehdd muutoksia
liiketoiminnassaan, joten han arvelee
tulojensa ja menojensa pysyvan seu-
raavan puolen vuoden aikana samoina
kuin kahdessa edellisessa kuussa.

Keskustele: Tarkastele ylld olevaa Marian kassavirtalaskelmaa. Muuttuuko
Marian saama voitto kuukausittain?
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3. VAIHE: Kéiytettdvissd olevat kéiteisvarat

Kateisvarat alussa tarkoittaa raha-
summaa, joka Marialla on pankissa
kuun alussa. Tassa tapauksessa
rahasumma on alussa 50.

kgzlc(ts;; I;:'jc't]en ;GLT:; kTualf::a kESsS;a 3.kuussa | 4.kuussa | 5.kuussa | 6.kuussa
Tulot 4400 4400 4400 4400 4400 4400 4400 4400
Kiinteat kustannukset -3 300 -3300 | -3300 @ -3300 @ -3300 @ -3300 | -3300 @ -3300
Muuttuvat kustannukset -1 000 -1000 @ -1000 -1000 @ -1000 @ -1000 @ -1000 @ -1000
Voitto (tai tappio) / 100 100 100 100 100 100 100 100
4
Kateisvarat alussa 1\ . 50 150 250 350 450 550 650 750
’700 100 100 100 100 100 100 100
E:ty;g::’;sa olevat 1507 | 250 |\ w0 | 4s0 | s50 | es0 | 750 | es0

Kaytettavissa olevista
Han lisaa joka kuussa kuukau- kateisvaroista tulee seu-

sittaisen voittonsa hanella alussa raavan kuukauden alussa

olleisiin kateisvaroihin, mista tulee olevat kateisvarat (150).
hanen kaytettavissaan olevat

kateisvaransa (50 + 100 = 150).

Keskustele: Tarkastele ylld olevaa kassavirtalaskelmaa. Kuinka paljon rahaa

Marialla on kdytettdvissddn puolen vuoden kuluttua?
Lue:

Nyt kun Maria tietdd, kuinka paljon rahaa hédnelld saattaa olla
kédytettdvissddn puolen vuoden kuluttua, hdn voi pdattdd, milld
tavalla hdn voi laajentaa liiketoimintaansa.
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PALJONKO RAHAA ON SAATAVILLA
LAINANLYHENNYKSIIN?

Toteuta:

Keskustele:

Katsotaanpa, mitd Marian kassavirralle tapahtuu, jos hin lainaa
puoleksi vuodeksi 1 500 ja ostaa silld 15 kanaa. Tarkastele oikealla
olevaa Marian kassavirtalaskelmaa. Onko Marialla tarpeeksi kas-
savirtaa voidakseen maksaa kuukausittain lainanlyhennyksensa,
joka on 2757 Tarkista parisi kanssa, kuinka paljon Marialla on
kaytettavissd olevia kdteisvaroja.

Keskustelkaa koko ryhmdn kesken seuraavista kysymyksistd: Mitd
Marian pitdisi tehda? Pitdisiko Marian harkita toisenlaista laina-
summaa? Voisiko hdn sdédstdd ja maksaa kanoista kateisella?
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Marian kassavirtalaskelma -

e ~ - ~ 3. Jqs han o"ttaa
i Kc_>_ska I tulge sddmaan enem- 2. Han arvelee, ettd hanen kiin- Elr;‘:%hggiilﬁ]_
map k:ananmuma, hap aljvelle?, teat kustannuksensa kasvai- ted kust)fannus
et.ta ha.n sad kUUk&.]U..S.I.ttam lisatu- ; sivat summaan 3 500 (polku- 275 (ensimmai-
s el 90.0..(60 l.'.saé.a. kanaa kgh’u pyoran vuokra 200 lisattyna It3 kuukau-
x 15). 900 lisattyna hdanen nykyi- selta kuukau

hanen nykyisiin kustannuk- delta 350)
seen tuloonsa 4 400 on 5 300. siinsa, jotka ovat 3 300). \ | )
\_ VAN _J /[
Kaksi k}Ju- Vi Tassa Ensi 3. kuussa | 4. kuussa | 5. kuussa @ 6.k 7. kuussa = 8. kuussa
kautta sitten | kuus: kuussa kuuss
Tulot 4400 4400 5300 5304/ 5300 5300 5300 5 po 5300 5300

Kiintedt kustannukset | -3300  -3300 -3500 -3500 -3500 -3500 @-3500 500 | -3500 | -3500

Lainanlyhennykset -350 =275 275 275 275 275
Muuttuvat 1000 -1000 -1600 -1600 -1600 -1600 -1600 -1600 -1600 -1600
kustannukset Y
Voitto (tai tappio) /f 100 70% -150 =75 -75 -75 -75 -75 200 %OO
Kateisvarat alussa \ 50 ///50 250 100 25 -50 -125 -200 -275 / \75
100/ /100 | 150 | 75 | 75 | 75 | 75 | 75 | 200 || ho
Kaytettavissa olevat 250 100 @ 25 | 50 | 125 @ 200 @275 @ -75 5
kateisvarat
5. Ensimmaisen kah- 6. Tarkastele kuitenkin 7. Kun Maria on
) . den kuukauden lainan neljaa viimeista maksanut lai-

4. Han arvelee, ettd hanen aikana Marialla on kuukautta (3.—6. kuu- nansa kokonaan,
muuttuvat kustan- tarpeeksi rahaa kaudet). Onko Marialla hanen voittonsa
nuksensa kasvaisivat kaytettavissa tarpeeksi rahaa kasvaa jalleen.
summaan 1 600, koska suorittaakseen lai- suorittaakseen kaikki Mutta onko se
kananrehuun kuluisi nanlyhennyksensa. lainanlyhennykset? liian myohaista?
500 enemman ja hanen \_ )
sukulaistytténsa saisi
kananmunien kuljetta-
misesta palkkioksi 100.
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Katso: "Can I Afford More Assets? (Part II)” [Onko minulla varaa hank-
kia enemman tuotantovalineitd? (Osa 2)] (Ei videota? Lukekaa
sivu 123.)

Toteuta: Katsotaanpa, mitd tapahtuu, jos Maria ottaa pienemmaén lainan:
puoleksi vuodeksi 800 ja ostaa silld kahdeksan kanaa. Tarkas-
tele oikealla olevaa Marian kassavirtalaskelmaa. Onko Marialla
tarpeeksi kassavirtaa voidakseen maksaa takaisin lainansa, joka
on 8007 Tarkista parisi kanssa, kuinka paljon Marialla on kidytet-
tavissd olevia kateisvaroja.

Keskustele: Keskustelkaa koko ryhmédn kesken seuraavista kysymyksista: Voi-
siko Maria selvitd suuremmasta lainanlyhennyksesta? Pitdisiko
hdnen hankkia suurempi laina?

Lue: Tissd esimerkissd Maria kdyttdd kassavirtalaskelmaansa paattaak-
seen, onko hdnelld varaa hankkia uusia kanoja. Hin voisi myos
kayttaad kassavirtalaskelmaa paattdessdadn liiketoimintaansa kos-
kevista muutoksista kuten polkupyoérdan vuokraamisesta, uuden
kyltin tai erilaisen rehun ostamisesta.
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Marian kassavirtalaskelma

e N (L o N N
1. Maria arvelee, ettad hankkimalla 2. H?n arvg.lee,"ettewat 3. Jos Maria ottaa
kahdeksan uutta kanaa han saa hanen kiintedt kustannuk- taman lainan,
lisatuloa noin 480 (60 lisaa kanaa se:rlsauliasva, koska han hanelle tulee kiin-
kohti x 8). 480 lisattynd hanen paattaa 9|Iﬂaﬂvuokraamatta ted kustannus 150
nykyiseen tuloonsa 4 400 on polkupydraa. (250 ensimmaiselta
4 880. kuukaudelta).
\_ J L J
kKaksi k_uu- Vii Tassa Ensi . kuussa | 4.kuussa | 5.kuussa | 6.k 7. kuussa | 8. kuussa
autta sitten | kuussa kuussa kuussa
Tulot 4 400 4400 4880 4 854 / ( 4880 4880 @ 4880 /0 4880 4880
Kiintedt 3300 -3300 -3300 -3300 -3300 -3300 -3300 / 300 -3300 -3300
kustannukset
Lainanlyhennykset -250 -150 -150 -150 -150 -150
Muuttuvat 1000  -1000 -1300 -1300 -1300 -1300 -1300 -1300 -1300 -1300
kustannukset 7
Voitto (taitappic) 100 100 A/ 30 130 | 130 130 | 130 | 130 | 280 280
( /) /
Gteisvaratalussa \ 50/ f0 | 250 280 410 540 670 800/ 930 1210

700//700 30 | 130 | 130 @ 130 = 130 759’ 280 = 280

Kaytettavissa olevat
kéteisvarat

250 280 410 540 670 800 9 1210 | 1490

\

4. Han arvelee, etta hanen muuttuvat 6. Tarkastele Marian voittoa

kustannuksensa kasvaisivat sum- 5. Tarkkaile hanen kaytetta- |3 Ligpiois. HuemeEe, B
maan 1 300, koska kananrehuun vissaan olevia kateisvaroja. hanen saamansa voitto on
kuluisi 250 enemman ja hanen Onko Marialla tarpeeksi prening] Elenimeion
sukulaistyttonsa saisi kananmunien rahaa suorittaakseen e, e sl suuenpl

kuljettamisesta palkkioksi 50. kaikki lainanlyhennykset? Ui SATER [ERE @uEmisE:

- ) N J
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PALJONKO OMASSA LIIKETOIMINNASSASI ON
KAYTETTAVISSA KATEISVAROJA?

Toteuta: Laadi nyt kassavirtalaskelma omaa liiketoimintaasi varten. Etsi
itsellesi pari ja suorita seuraavat vaiheet oikealla olevaan kassa-
virtalaskelmaan. (Saat apua sivuilta 109-1135.) Sivulla 118 on lisdd
tyhjid lomakkeita. Voit kopioida sen yritysmuistikirjaasi.

Mieti jotakin tuotantovilinettd, jonka voisit hankkia liikeyrityk-
seesi. Mieti, kuinka paljon tuloja ja menoja sinulla olisi.

Ellet tiedd, mitd lukuja kayttdisit tai jos sinulla ei ole liikeyritystd,
auta jotakuta, jolla on sellainen. Tdma on vain harjoitus.

Lue: Seuraavan kokouksemme jdlkeen puhumme lainanantajien
kanssa ja otamme selvdd, millaisia lainanlyhennyksemme tulevat
olemaan. Sen jdlkeen pystymme sisdllyttimadn kassavirtalaskel-
miimme omat lainanlyhennyksemme.

Keskustele: Kuinka se, ettd tieddt kdytettdvissd olevien kédteisvarojen maéran,
voi auttaa sinua liiketoimintaasi koskevissa paatoksissa? Onko lai-
nanlyhennysten lisdksi muitakin tapoja, joilla tieto kassavirrasta
voi auttaa sinua laajentamaan liiketoimintaasi?
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Oma kassavirtalaskelmasi

Y4

1. Kirjaa tuloslaskel-
miesi avulla tulosi
ja menosi kahden
edellisen kuukau-

2.Merkitse uudet
tulosi, jotka arvioit
saavasi seuraavan
puolen vuoden aikana

N\

81

Merkitse uudet
menosi, jotka arvioit
maksavasi seuraavan
puolen vuoden aikana

N[

4.Tahan kirjoitat
lainanlyhennyksesi,
mutta jos et vield
tieda niita, jata tama

den ajalta. (aiemmat tulot sekéa (aiemmat menot seka kohta toistaiseksi
uuden tuotantova- uuden tuotantova- tyhjaksi.
lineen aikaansaama lineen aiheuttamat
lisatulo). lisakulut).
\_ AN A
Kaksi kuu- Vi Tassa Ensi
Kautta sitten | kuus Kuussa Kuussa 3. kuussd A.kuussa | 5.kuussa | 6. kuussa
[
Tulot \\

Kiinteat kustannukset

Lainanlyhennykset

Muuttuvat kustannukset

Voitto (tai tappio)

Kateisvarat alussa

Kaytettavissa olevat
kéteisvarat

5. Laske voittosi ja tappiosi
vahentdmalla menot
tuloistasi.

™

6. Saadaksesi selville, kuinka

7. Kun saat selville lainanlyhennysten

paljon rahaa sinulla on
kaytettavissa, liséd saamasi
voitto alussa olleisiin kateis-
varoihin (tai véhenna niista
tappiosi).

rahasumman, voit kayttaa tata
kassavirtalaskelmaa nahdéaksesi,
onko kaytettavissasi riittavasti
rahaa voidaksesi suorittaa kaikki
lainanlyhennyksesi.
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PUOLEN VUODEN KASSAVIRTALASKELMAT

Laadi kassavirtalaskelma liiketoimintasi nykyisestd tilanteesta. (Saat apua sivuilta
109-115.)

1. KASSAVIRTA: NYKYINEN TILANNE

KAKSI KUU- VIIME TASSA ENSI
KAUTTA SITTEN ~ KUUSSA KUUSSA KUUSSA 3.KUUSSA  4.KUUSSA  5.KUUSSA  6.KUUSSA

S

Tulot yhteensa
Kiintedt kustannukset
Lainanlyhennykset

Muuttuvat maksut

Voitto/tappio yhteensa

Kateisvarat alussa

Kaytettavissa olevat
kéteisvarat

Laadi seuraavaksi kassavirtalaskelma, joka sisdltdd keinon hankkia uusia tuotanto-
valineita.

2. KASSAVIRTA: UUSIA TUOTANTOVALINEITA

KAKSI KUU- VIIME TASSA ENSI
KAUTTA SITTEN  KUUSSA KUUSSA  KUUSSA 3.KUUSSA  4.KUUSSA 5.KUUSSA 6. KUUSSA

Tulot yhteensa
Kiintedt kustannukset
Lainanlyhennykset

Muuttuvat maksut

Voitto/tappio yhteensa

Kateisvarat alussa

Kaytettavissa olevat
kéteisvarat
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista "Anna tiesi Herran hal-

pyhien Kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita tuun, turvaa héneen.
tdhin tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia. Hén pitaa sinusta
huolen!”
PS. 37:5

Mikd idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tdstd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse itsellesi toimintapari. Pdattdkad, milloin ja miten aiotte
pitdd yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitia sitoumuksesi! Lisda allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Laadin kassavirtalaskelman nykyisesta liiketoiminnastani.

Laadin kassavirtalaskelman, joka sisdltaa keinon hankkia uusia tuotan-
tovaélineita.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpadivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastoon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta: Kdiytd viikon varrella tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi
edistymisestdsi. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin "Kylld” tai "En”
tai asianmukainen lukumaara.
Y
Laadin Laadin kassa- Saavutin Noudatin Laitoin rahaa Raportoin
kassavirran virran uusien liiketoimintani Perustuk- sddstoon toimintaparille
nykyista tuotantovili- viikkotavoit- | seni-periaatetta (Kylld/En) (Kylld/En)
tilannetta neiden hankki- teen Jaopetin sen
varten mista varten (Kylla/En) perheelleni
(Kylls/En) (Kylls/En) (Kylls/En)
Lue: Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa- Palaute on
valla viikolla. tervetullutta

Voit ldhettdd aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
[dschurch.org.

Pyyda jotakuta pitdmddn loppurukous.

Huomautus
avustajalle:

Tuo seuraavaan
kokoukseen luettelo
alueellanne toimivista
lainanantajista. Tdman
luettelon voi saada
osoitteesta srs.lds.org/
lenders, vaarnasi oma-
varaisuuskomitealta tai
omavaraisuuspalvelu-
jen johtajalta.
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Resursseja

ONKO MINULLA VARAA HANKKIA ENEMMAN

TUOTANTOVALINEITA? (OSA 1)

Valitkaa roolit ja ndytelkéa seuraava tilanne:

MARIA: Naomi, olen pdidttdnyt ostaa
lisdd kanoja. Tarvitsen lisdd tuotantovdli-
neitd laajentaakseni liiketoimintaani.

NAOMI: Se kuulostaa hyviltd pddtiok-
seltd. Onko sinulla varaa niihin kanoihin?

MARIA: Varaa? Kylld, otan lainaa kanoja
varten.

NAOMI: Kuinka suuren lainan ajattelit
ottaa?

MARIA: Laina olisi 1 500.
NAOMI: Miksi 1 500?

MARIA: No, tunnen jonkun, joka myy 15
kanaa, ja ne maksavat 1 500. Se on hyvi
hinta.

NAOMI: Miksi 15 kanaa?
MARIA: Niin monta hdnelld on.

NAOMI: Onko sinulla tarpeeksi kassavir-
taa voidaksesi ostaa 15 kanaa?

MARIA: Kylld... no... kylld kai. En tiedd.
NAOMI: Millaisia kuukausierdt ovat?

MARIA: Puhuin yhdelle lainanantajalle,
ja hdn sanoi, ettd kuukausierd olisi 275.

NAOMI: Onko sinulla tarpeeksi rahaa
kdiytettdvissd joka kuukausi, jotta voit
maksaa sen?

MARIA: Toivon niin.

NAOMI: Maria, pelkkd toivominen ei
riitd. Sinun tarvitsee tietdd, ettd sinulla on
tarpeeksi rahaa Kdytettdivissd lainanlyhen-
nyksiin.

MARIA: Mutta mistd mind tietdisin sen?

Takaisin sivulle 108
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ONKO MINULLA VARAA HANKKIA ENEMMAN
TUOTANTOVALINEITA? (OSA 2)

Valitkaa roolit ja ndytelkéa seuraava tilanne.

MARIA: Naomi, kiitos, kun ndytit MARIA: Niin mindkin. Mutta mistd tie-
minulle, kuinka voin saada selville, kuinka  tdisin, kuinka paljon minulla olisi varaa?
paljon rahaa minulla on saatavilla. NAOMI: No, kokeillaan uudestaan pie-

Lainanmaksu, joka olisi kuukausittain
275, olisi ollut todella huono asia minulle.
Rahani olisivat loppuneet kolmannessa
kuussa. En olisi pystynyt suorittamaan
maksuja. Olisin voinut joutua lopetta-
maan liiketoimintani! Takaisin sivulle 113

nemmudn lainan kanssa.

MARIA: Selvi. Kokeilen lainaa, jonka
kuukausierd on 150, ja katson, onko
minulla varaa siihen.

NAOMI: Voi, Maria, olen todella iloinen,
ettd tarkastelimme Kdytettdvissdsi olevia
rahoja ennen kuin otit lainan.
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MUISTIINPANOJA




Mistd tieddn, pitdisiko
minun ottaa lainaa
liiketoimintani
laajentamiseen’?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen



9: Mista tiedin, pitaisikéo minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

AVUSTAIJILLE

Kokouspéaivini:

UUTTA! e Laadi luettelo alueellanne toimivista lainanantajista ja jaa kopiot
ryhmain jasenille. Tamin luettelon saa osoitteesta srs.lds.org/lenders,
vaarnan omavaraisuuskomitealta tai paikalliselta omavaraisuuspalve-
lujen johtajalta.

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmén jisenille. Kehota heitd
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit pdyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhella toisiaan.
e DPiirrd taululle tdimd sitoumustaulukko, jossa on ryhmaddsi kuuluvien
henkil6iden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhméin Laadin Laadin Saavutin lii- Noudatin Laitoinrahaa | Raportoin
Jjdsenen kassavirran | kassavirran W&ZdlgllaZlll Perustuk- s4édstoon toiminta-
nimi nykyista DIEIIR AR viikkotavoit- | seni-periaatetta | (Kyll4/En) parille
tilannetta  tantovilinei- teen Jaopetin sen (Kyll4/En)

varten den hankki- (Kylla/En) perheelleni
(Kylli/En)  mistavarten (Kyll4/En)

(Kyll4/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid [dimpimdsti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmain jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdaydentdmdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja pdivittdimdan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e Pyydai kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhman jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
ddnelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tdydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikdy-
mistd varten.

e Kéaykdd lapi 9. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tahdn tyoOkirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) rapoRrTOL

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mita kassavirtasi kertoi sinulle liijketoiminnastasi?

Onko sinulla tarpeeksi rahaa saatavilla lainanlyhennyksiin tai
muiden asioiden tekemiseen liiketoimintasi kehittdmiseksi?

Mité opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen

parissa? Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasl, mita opit pita-
malla sitoumuksesi.
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@ ori

ONKO RAHAN LAINAAMINEN HYVA VAI PAHA ASIA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Keskustele: Mieti jotakuta tuttuasi, joka on ottanut lainaa. Auttoiko vai
vahingoittiko lainan ottaminen hanta?

Lue: Henkilokohtainen velka ja yritysvelka ovat erilaisia.

Henkilokohtaisia lainoja otetaan silloin, kun kulutetaan enem-
main kuin pystytddn maksamaan. Yrityslainoja otetaan silloin,
kun halutaan tuottaa enemman kuin sen hetkisilla keinoilla on
mahdollista.

Lue oikealla olevat lainaukset. Profeetat ovat neuvoneet meita
valttimaan henkilokohtaista velkaa.

Yritysvelka voi auttaa meitd laajentamaan liiketoimintaamme.
Mutta yritysvelka ei aina ole oikea valinta. Meiddn taytyy tietda,
milloin se on "jarkevdd”, kuten presidentti Benson on sanonut.

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Mistd tieddn, pitaisiko minun ottaa lai-
naa liiketoimintani laajentamiseen?

VIIKON TEHTAVA - Puhun 1) vihintiin Kkymmenen asiak-
kaan kanssa saadakseni tietdd, ostaisivatko he enemmaén, jos
minulla olisi enemmén myytivani, ja 2) kayn vahintain nel-
jan lainanantajan luona ja esitdn heille Lainaehtotaulukossa
olevat kysymykset.

.....................................................................................

Taman kokouksen aikana opimme ja harjoittelemme taitoja,
jotka auttavat meitd tietdmadn, onko lainan ottaminen liiketoi-
mintaamme varten hyva ajatus.

“Jotkin velat — kuten
vaatimatonta kotia,
— — opiskelukuluja
— — varten — voivat
olla vélttdmattomia.
Mutta meidan ei
pidd koskaan asettaa
itsedmme kulutus-
luoton taloudelliseen
orjuuteen, ellemme
ole tarkoin punninneet
kustannuksia.”
JOSEPH B. WIRTHLIN,
"Maallisia velkoja,
taivaallisia velkoja”,

Liahona, toukokuu 2004,
s. 41

“Tarkoitukseni ei ole
sanoa, etta kaikki
velka on pahasta. Ei
tietenkdan. Jarkeva lii-
kevelka on yksi kasvun
osatekijoista.”

EZRA TAFT BENSON,

"Pay Thy Debt, and
Live”, Brigham
Youngin yliopiston
hartaustilaisuus, 28.
helmikuuta 1962;
speeches.byu.edu
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KUINKA NELJA OIKEAA -PERIAATE AUTTAA MINUA
PAATTAMAAN?
Katso: "Get a Loan?” [Otanko velkaa?] (Ei videota? Lukekaa sivu 136.)
Keskustele: Mistd voisit tietdd, olisiko laina sinulle avuksi vai turmioksi?

Lue: Lukekaa ddneen Neljd oikeaa -periaate ja keskustelkaa sen jokai-
sesta osasta lyhyesti.

NELJA OIKEAA

1. Oikeasta Otan lainaa vain silloin, kun se auttaa liikketoimintaani tuottamaan
syysta enemman rahaa.

Otan lainaa vain silloin, kun olen harjoittanut liiketoimintaani tarpeeksi
pitkaan tunteakseni liiketoimintani hyvin ja voin osoittaa, etta tarpeeksi
monet ihmiset tulevat ostamaan myymaani tuotetta.

2. Oikeaan
aikaan

3. Oikeanlaisin

. Otan lainaa vain silloin, kun 8ydan hyvan lainanantajan.
ehdoin

4. Oikean ma&ran Otan lainaa vain silloin, jos pystyn osoittamaan, etta pystyn maksamaan

sen takaisin.
Toteuta: Kun katselet seuraavia videoita, pddtd, voivatko Maria ja Carlos —
mielestdsi vastata jokaiseen Neljd oikeaa -periaatteen kysymykseen.
Merkitse Marian ja Carlosin sarakkeisiin "Kylla”, "Ei” tai "En ole
varma”. _

Katso: "Right Reason?” [Oikeasta syystd?] (Ei videota? Lukekaa sivu 137.) Menestyvat yrittdjat
kayttavat Nelja oikeaa
-periaatetta lainatak-
seen viisaasti.

LAINANOTON SYYT

Kylla Ei Enolevarma Kylla Ei En ole varma

Keskustele: Ottavatko Maria ja Carlos lainaa oikeista syista? Miksi tai miksi
eivat?

Otanko lainaa tuottavan liiketoiminnan (enké hen-
kilokohtaisten syiden) vuoksi?

Tuottaako se, mita hankin lainarahoilla, heti liséa
rahaa?

Onko lainan ottaminen parempi vaihtoehto liike-
toimintani laajentamiseen kuin rahan saastaminen?

Olenko ajatellut kaikkia riskeja?
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Katso: ”Right Time?” [Oikeaan aikaan?] (Ei videota? Lukekaa sivu 138.)

Keskustele: Ottavatko Maria ja Carlos lainaa oikeaan aikaan? Miksi tai miksi
eivit?

LAINAN AJANKOHTA
Kylla Ei Enolevarma Kylla Ei Enolevarma

Olenko harjoittanut liiketoimintaani tarpeeksi
pitkaan tunteakseni liikketoimintani hyvin?

Onko tdma osa suunnitelmaani laajentaa liike-
toimintaani?

Voinko osoittaa, ettd asiakkaat ostavat enem-
man, jos minulla on enemman myytavana?

Jos ostan liiketoimintaani varten jotakin (kuten
kanan tai kuorma-auton), kestaako se pidem-
paan kuin laina-aikani?

Katso: "Right Terms?” [Oikeanlaisin ehdoin?] (Ei videota? Lukekaa
sivu 139.)

Keskustele: Ottavatko Maria ja Carlos lainaa oikeanlaisin ehdoin? Miksi tai
miksi eivat?

LAINAEHDOT
Kylla Ei Enolevarma Kyllda Ei Enolevarma

Osaanko luetella kolmesta viiteen hyvaa
lainanantajaa?

Tiedanko lainan todellisen hinnan?

Osaanko selittaa kaikki lainan ehdot?

Osaanko selittad, miksi yksi lainanantaja on
parempi kuin joku toinen?
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Katso: ”Right Amount?” [Oikea madrd?] (Ei videota? Lukekaa sivu 140.)

Keskustele: Ottavatko Maria ja Carlos oikean madrdn lainaa? Miksi tai miksi
eivit?

LAINAMAARA

Kylla Ei Enolevarma Kylla Ei Enolevarma

Olenko laatinut puolen vuoden kassavirtalaskelman?

Voinko suorittaa lainanlyhennykset ja silti ansaita
rahaa?

Jos en saa lisamyyntia aikaan, voinko silti suorittaa
lainanlyhennykset?

Lue: Olemme oppineet kidyttdmdan kassavirtalaskelmaa tietddksemme,
onko meilld tarpeeksi rahaa kdytettdvissd lainanlyhennyksiin. Se
auttaa meitd tietdmain, otammeko me oikean maairan lainaa.

Toteuta: Tavattuasi lainanantajia viikon varrella kdytd sivulla 143 olevaa
kassavirtataulukkoa varmistaaksesi, ettd sinulla on varaa suorittaa
lainanlyhennykset. (Tarkastele edelliselld viikolla oppimiamme
asioita, jos tarvitset apua kassavirtalaskelman laatimiseen.)

Kun Maria ei ole varma vastauksesta yhteen Neljd oikeaa
-periaatteen kysymykseen, hdn tekee suunnitelman loytddkseen
sithen vastauksen.

Ennen kuin otamme lainaa, meiddnkin tulee 10ytda vastaukset,
jos emme ole varmoja asioista. Pyyda tarvittaessa apua ryhmén
jaseniltd tai muilta.




9: Mista tiedin, pitaisikéo minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

PITAISIKO MINUN OTTAA LAINAA LIIKETOIMINTAANI

VARTEN?

Toteuta:

Oheisena on apuvilineitd, joita voit kdyttdd viikon aikana kera-

tessasi tietoja ja tehdessdsi padtoksid. Ota esiin sivut 141-143.
Kdytd viisi minuuttia siihen, ettd tarkastelet Neljd oikeaa
-periaatteen tarkistusluetteloa ja Lainaehtotaulukkoa. Keskustele

niiden kaytosta.

NELJA OIKEAA -PERIAATTEEN
TARKISTUSLUETTELO

Ks. sivu 141.

Kertaa naita kysymyksia viikon varrella ja ras-
tita ne, kun pystyt vastaamaan niihin “kylla”.

TIETOJA LAINANANTAIJISTA

Possible Lenders

Lue avustajan
antama moniste.

Jos sellaista ei ole
saatavilla, kysy muilta
liikeyrityksen omis-
tajilta ehdotuksia
alueellanne toimivista
hyvista lainananta-
jista.

Kayta viikon varrella ndita tietoja I6ytaaksesi
lainanantajia ja ottaaksesi heihin yhteytta.

LAINAEHTOTAULUKKO

[ LN LRI L . |

oot Mk s Ay s 16 e e St tanbma e

Ks. sivu 142.
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Kayta viikon varrella tata Lainaehtotaulukkoa
saadaksesi tietoja vahintaan neljasta lainan-
antajasta.

PUOLEN VUODEN
KASSAVIRTALASKELMAT

Ks. sivu 143.

[ ——

Kayta tata taulukkoa luodaksesi kassavirta-
laskelmat, jotta tietaisit, millaisiin lainoihin
sinulla on varaa.




9: Misti tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI? "Kuulkaa Herran sanoja
——. Alkaa epéilké vaan
olkaa uskovia.”

MORM. 9:27

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

Mikd idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tdstd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

(=» siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin padlle kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Paattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa alleKirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Puhun vahintaan neljan lainanantajan kanssa ja kdytan Lainaehtotau-
lukkoa.

Kaytan Nelja oikeaa -periaatteen tarkistusluettelossa olevia kysymyksia
nahdakseni, onko lainan hankkiminen sopivaa talla hetkella.

Kaytan kassavirtalaskelmiani arvioidakseni lainamahdollisuuksia.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastoon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Kéaytd viikon varrella tatad sitoumustaulukkoa raportoidaksesi
edistymisestdsi. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin "Kylld"” tai "En”
tai asianmukainen lukumaara.

Toteuta:

Puhuin vahin-
tédén neljén
lainananta-
Jjankanssa

(Merkitse
lukumdzérs)

Kéytin
kassavirta-
laskelmia
arvioidakseni
lainavaih-
toehtoja
(Kyll4/En)

Kéytin
Nelja oikeaa
-periaatteen
tarkistus-
luetteloa
(Kylla/En)

Saavutin
liikketoimin-
tani viikko-
tavoitteen

(Kylld/En)

Noudatin
Perustuk-
seni-periaatetta
Jaopetin sen
perheelleni
(Kylld/En)

Laitoin rahaa
sddstoon
(Kylld/En)

Raportoin
toiminta-
parille
(Kyll4/En)

.....................................................................................

Lue:

Pyyda jotakuta pitdmaan loppurukous.

Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-
valla viikolla.

Palaute on
tervetullutta

Voit ldhettdd aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
[dschurch.org.




9: Mista tiedin, pitaisikéo minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

Resursseja

OTANKO VELKAA?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

CARLOS: Ténddn on suuri pdivd. Saan
yrityslainan!

NAOMI: Otatko sind lainan? Mitd varten?

CARLOS: Kaikenlaista. Teen lisdtilaa
varastoani varten. Hankin uuden televi-
sion ja muitakin asioita kotiin. Odotan
sitd innolla!

NAOMI: Hei, tuohan kuulostaa pelotta-
valta. Aloitit liiketoimintasi vasta viime
viikolla. Carlos, sinun ei pitdisi ottaa
lainaa. Maria, kuinka sinun liiketoimin-
tasi sujuu?

MARIA: Hienosti. Saan kananmunani
myytyd todella nopeasti. Tavallisesti olen
myynyt ne kaikki aamuyhdeksddn men-
nessd. Loppupdivdn ajan, kun asiakkaat
kysyvdt kananmunia, niitd ei ole endd
jaljelld.

NAOMI: Maria, sind todella tarvitset
lisdid kanoja. Entd se laina uusia kanoja
varten? Oletko jo saanut sen lainan?

MARIA: En vield. Lainan ottaminen
pelottaa minua vihdn. Ehkd minun ei
pitdisi ottaa lainaa. Sanoit juuri Carlo-
sille, ettei hdnen pitdisi ottaa lainaa.

CARLOS: Mind otan lainan joka tapauk-
sessa. Se ratkaisee kaikki ongelmani!

NAOMI: Tai saa aikaan valtavan mddrdn
uusia ongelmia. Carlos, pelkddnpd, ettd
sinulla on pian sellainen velkataakka,
joka musertaa sinut alleen.

Mutta Maria, sinun tapauksessasi laina
voisi todella auttaa sinua.

MARIA: Mistd tietdisin, auttaisiko laina
minua vai tuhoaisiko se minut?
NAOMI: Menestyvdt yrittdjdt Kdyttivdt
”Neljd oikeaa” -periaatetta pddttdessddn,
onko yrityslainan ottaminen hyvd ajatus
heiddn liiketoimintansa laajentamiseksi.
MARIA: Nelji oikeaa -periaate?
NAOMI: Niin. Ota lainaa vain oikeasta
syystd, oikeaan aikaan, oikea mddrd ja
oikeanlaisin ehdoin.

CARLOS: En mind mistddn Neljd oikeaa
-periaatteesta vdlitd. Mind otan itselleni
lainan!

MARIA: Mind vdlitdn. Haluan laajentaa
liiketoimintaani, mutta en halua velka-
taakkaa. Kerro minulle lisdd tdstd Neljd
oikeaa -periaatteesta.

Takaisin sivulle 129




9: Mista tiedin, pitidisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

OIKEASTA SYYSTA?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

NAOMLI: Syyn lainan ottamiseen tdytyy
olla liiketoimintaa varten, ei henkilokoh-
taisiin asioihin.

CARLOS: Miksei molempiin? Nauttisin
televisiostani ja laajentaisin liikettdni!

NAOMI: Voi, Carlos! Kuulehan, Maria,
lainan tulisi olla sellaisia asioita varten,
jotka voit myydd heti, kuten maitopulloja
tai jotakin muuta, joka alkaa heti tuottaa,
kuten muniva kana. Muista, ettd lainan
takaisinmaksu tdytyy aloittaa heti!

MARIA: Selvi on. Joten voisin ostaa
kanoja, jotka jo munivat, niin minulla
olisi kananmunia heti myytdvind.
NAOMI: Hienoa! Oletko harkinnut lii-
ketoimintasi rahojen kdyttamistd uusien

kanojen ostamiseen sen sijaan, ettd ottai-
sit lainan?

MARIA: Odotahan, luulin, ettd sanoit,
ettd minun pitdisi ottaa laina.

NAOMI: Ostamalla Kdteiselld sddstdt nyt
ja ostat mydhemmin — vihemmdn kasvua
mutta myds pienempi riski. Lainan avulla
ostat nyt ja maksat myéhemmin — enem-
mdn kasvua mutta myds suurempi riski.

CARLOS: Joo. "Maksat myohemmin”
kuulostaa minusta hyvdltd!

MARIA: Asiakkaat pyytdvit jatkuvasti
lisdd kananmunia. Haluan myydd enem-
mdn kananmunia pian!

NAOMI: Onko laina riskin arvoinen?
Oletko ajatellut, mitd ongelmia siitd voisi
tulla?

MARIA: En ole! Mutta ehkd kanat voi-
sivat lakata munimasta. Tai ne voisi-
vat kuolla tai ne voidaan varastaa. Tai
asiakkaat saattaisivat lakata ostamasta
kananmunia.

NAOMI: Kuinka voisit vihentdd noita
riskejd?

MARIA: Hmmm. Voisin ruokkia kanoja
laaturehulla ja pitdd niistd hyvdid huolta.

Voisin pitdd ne lukkojen takana, ettei
niitd voisi varastaa.

NAOMI: Luuletko, ettd sinulla on oikea
syy hankkia laina, Maria?

MARIA: Luulen niin.

Takaisin sivulle 129




9: Mista tiedin, pitaisikéo minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

OIKEAAN AIKAAN?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

NAOMI: Maria, kuinka kauan olet har-
joittanut tdtd liiketoimintaa?

MARIA: Olen myynyt kananmunia jo
kaksi kuukautta, ja se sujuu hienosti.

NAOMI: Oikein hyvi! Jotkut hankkivat
lainoja sellaista liiketoimintaa varten,
jonka he ovat hddin tuskin aloittaneet — se
on todella riskialtista!

CARLOS: Hei, minustako sind puhut?
Tieddn kylld, mitd teen.

NAOMI: Maria, olet hoitanut liiketoimin-
taasi jonkin aikaa, mutta kuuluuko lainan
hankkiminen suunnitelmaasi laajentaa
liiketoimintaa?

CARLOS: Tdssd on minun suunnitel-
mani: suurempi liike, enemmdn myyntid!

MARIA: Carlos, minusta se ei aivan Kuu-
losta suunnitelmalta. Aion ottaa lainan,
ostaa lisdd kanoja, myydd enemmdn
kananmunia viikoittain ja maksaa lainan
takaisin.

NAOMI: Se on hyvd alku suunnitel-
malle, Maria. Sinun tarvitsee kuitenkin
mddrittdd kanojen ja munien tarkempi

lukumddrd. Kuinka luottavainen olet sen
suhteen, ettd asiakkaat ostavat enemmdin,
jos sinulla on enemmdn myytdvindg?

MARIA: Voi sentddn, luulen, ettd he
ostaisivat kaikki kananmunani, mutta en
voi tietdd varmasti.

NAOMI: Sinun ehkd kannattaa ottaa se
selville ensin!

MARIA: Selvd, puhun asiakkaille ja
laadin luettelon kaikista, jotka ostaisivat.
Juttelen vihintddn kymmenen asiakkaan
kanssa.

NAOMI: Hienoa. Jos pddtit ottaa lainaa,
luettelo tulevista asiakkaista auttaa sinua
osoittamaan lainanantajalle, ettd ymmiyir-
rdt tarkkaan, kuinka kdyttdisit lainaa.

NAOMI: Selvd, minulla on toinenkin
kysymys. Jos lainaat rahaa uusien kanojen

ostamiseksi, munivatko ne edelleen, kun
olet maksanut lainan pois?

MARIA: No tietysti. Kanat munivat
vdhintddn pari vuotta, ja aion ottaa lai-
nan puoleksi vuodeksi.

Takaisin sivulle 130




9: Mista tiedin, pitidisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

OIKEANLAISIN EHDOIN?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

CARLOS: Hei! Sain sen lainan! Lainaa on
1 000, ja kiinted korko 3 % kuukaudessa.

NAOMI: Voi, Carlos. Olen huolissani
sinusta. Kuinka monen lainanantajan
kanssa puhuit?

CARLOS: Yhden tietysti. En hukkaa
aikaani. Olisitpa ndhnyt minut. Kdavelin
sisddn ja sanoin: "Haluan lainan — heti.”
Ja he sanoivat: "Kylld, herra.” He kohte-
livat minua Kuin kuningasta. Ne tyypit
suorastaan rakastavat minua.

NAOMI: Niin, aivan varmasti rakasta-
vat. Ovatko nuo lainapaperisi? Saisinko
vilkaista niitd?

CARLOS: Ole hyvd. Ne tekevit varmasti
vaikutuksen! Sain hienon sopimuksen.

NAOMI: Carlos, ndamd ehdot ovat hirvedit.
Lainan jdrjestelypalkkio 200? Viikoittai-
set maksut? Oletko edes katsonut nditd
ehtoja?

CARLOS: Mitd? Se ei voi olla oikein. En
muista mitddn tuollaista. Voi ei, en tain-
nut katsoa sitd kovin tarkkaan.

NAOMI: Maria, millaisia ehtoja sind olet
loytdanyt?

MARIA: Tdhdn mennessd olen puhunut
kolmen lainanantajan kanssa. Kiitos siitd
omavaraisuusryhmdsi lainanantajatau-
lukosta, jonka annoit minulle. Se todella
auttaa minua esittdmddn hyvid Kysy-
myksid. Olen tosi iloinen, ettd sain tietdd
mahdollisista sakkomaksuista, Koroista,
maksuista ja provisioista.

Kahdella lainanantajalla oli kiinted
korko. Mutta yhdelld lainanantajalla on
laskeva korko.

CARLOS: Mitd eroa niissd on?

MARIA: En oikein ymmodrrd niiden eroa.
Tieddn vain, ettd jos korko on sama, las-
keva on parempi kuin kiinted.

NAOMI: Olet oikeassa, Maria. Kuulostaa
siltd, ettd olet loytamdssd oikeanlaiset
ehdot.

Takaisin sivulle 130




9: Mista tiedin, pitaisikéo minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

OIKEA MAARA?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

NAOMI: Carlos, oletko kunnossa? Ndytdt
masentuneelta.

CARLOS: Olit oikeassa, Naomi. Sakko-
maksut kasautuvat ja velkataakka on
kaatumassa pddilleni.

NAOMLI: Carlos, olen tosi pahoillani.
CARLOS: Lainanantaja kdvi hakemassa
televisioni pois. Jos minulta jdd yksikin
maksu vidliin, hdn sanoo, ettd seuraavaksi

meneviit liiketoimintani tarvikkeet ja
vdlineet.

MARIA: Carlos, kuulostaa siltd, ettei
sinulla ole tarpeeksi kassavirtaa.

CARLOS: Kassavirtaa?

NAOMI: Se tarkoittaa rahaa, jota liiketoi-
mintaasi tulee ja jota sieltd ldhtee. Juuri
nyt et saa tarpeeksi rahaa suorittaaksesi
lainanmaksuja.

CARLOS: Myyntini on ollut odotettua
vihdisempdd. Jotkut maksuni mydhdstyi-

vdt. Sakkomaksut lisddntyvit ja minun on
yhd vaikeampi suorittaa lyhennyksid.

NAOMI: Carlos, siksi tarvitaan puolen
vuoden kassavirtalaskelma ennen kuin

pddtetddn ottaa lainaa. Oletko koskaan
laatinut sellaista?

CARLOS: En.

NAOMI: Kassavirtalaskelma auttaa sinua
tietdmdidn, onko sinulla varaa maksaa
lainanlyhennys joka kuukausi. Onko
sinulla viimeisen kahden kuukauden tulo-
laskelmat?

CARLOS: Ei ole.

MARIA: Mind voin tuoda omani ja ne
kassavirtalaskelmat, joita olen laatinut
viime aikoina. Voimme ndyttdd sinulle,
kuinka se tehddidin.

NAOMI: Hyvd! Me autamme sinua laa-
timaan kassavirtalaskelman. Sen jilkeen
tieddt, otatko oikean mdidrdn lainaa.

Takaisin sivulle 131




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

NELJA OIKEAA -PERIAATTEEN TARKISTUSLUETTELO

Esitd itsellesi ndmad kysymykset. Rasti kukin kysymys, kun voit vastata siihen
myontavasti.

NELJA OIKEAA

Oikeasta syysta?

|:] Otanko lainaa tuottavan liiketoiminnan (enka henkildkohtaisten syiden) vuoksi?

[ ] Onko laina liketoimintani laajentamiseen parempi vaihtoehto kuin kateisell
ostaminen?

|:| Tuottaako se, mita hankin lainarahoilla, heti lisda rahaa?
[ ] Tiedanko kaikki asiat, jotka voivat epaonnistua?

Oikeaan aikaan?

[ ] Olenko harjoittanut liiketoimintaani tarpeeksi pitkaan tunteakseni liiketoimin-
tani hyvin?

[ ] Onko tama osa suunnitelmaani laajentaa liketoimintaani?

[_] Voinko osoittaa, etta asiakkaat ostavat enemman, jos minulla on enemman
myytavana?

|:] Jos ostan liiketoimintaani varten jotakin (kuten kanan tai kuorma-auton), kes-
taako se pidempaan kuin laina-aikani?

Oikeanlaisin ehdoin?

[ ] 0saanko luetella kolmesta viiteen hyva3 lainanantajaa?

[ ] Tiedanks lainan todellisen hinnan?

[ ] Osaanko selittaa kaikki lainan ehdot?

[ ] Osaanko selitta, miksi yksi lainanantaja on parempi kuin joku toinen?

Oikea maara?

[ ] Olenko laatinut puolen vuoden kassavirtalaskelman?
[ ] Voinko suorittaa lainanlyhennykset ja silti ansaita rahaa?

[ ] Jos en saa lisamyyntia aikaan, voinko silti suorittaa lainanlyhennykset?




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

LAINAEHTOTAULUKKO

Ota tdma Lainaehtotaulukko mukaasi, kun kdyt tapaamassa lainanantajia.
e FEsitd lainanantajille kysymykset 1-4.
e Esitd itsellesi kysymykset 5-6.

LAINANANTAIJA 1: LAINANANTAJA 2: LAINANANTAJA 3: LAINANANTAIJA 4.

1. Edellytykset: Mita minun taytyy antaa tai ndyttaa teille (lainanantaja) saadakseni lainan?

2. Lainanmaksuaikataulu: Milloin ensimmainen maksu on suoritettava? Kuinka usein minun on maksettava
lainanlyhennyksia? Voinko saada kopion takaisinmaksuaikataulusta?

3. Sakkomaksut: Onko minun maksettava sakkomaksuja tai muita maksuja, jos en suorita lyhennyksia ajallaan?

4. Valittomat kustannukset: Jos lainaan 100, 1 000 tai 10 000 (valitse summa paikallisen rahayksikon
mukaan ja kayta sita jokaisen lainanantajan kanssa), kuinka paljon maksan yhteensd, kun olen maksanut kaikki
lainanlyhennykset, mukaan lukien korot ja muut maksut? Jos lainaan riittavasti yhta asiaa varten, esimerkiksi
yhden kanan ostoon, kuinka paljon ylimaaraista minun pitdaa maksaa, jos otan sen lainan? Kuinka suuri lainan
jarjestelypalkkio on? Kuinka suuri kukin lainanlyhennysmaksu on? Onko kyseessa kiintea vai laskeva korko?

5. Vililliset kustannukset: Kuinka kauan aikaa lainanlyhennysten suorittamiseen menee? Mita kustannuk-
sia koituu siitd, etta kdyn maksamassa lainanantajalle?

6. Lainan todelliset kustannukset: Kuinka paljon valittomat ja valilliset kustannukset tekevat yhteensa?
(Laske yhteen kysymysten 4 ja 5 kustannukset.)




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

PUOLEN VUODEN KASSAVIRTALASKELMA

Jaljenna tdmd kassavirtalaskelma yritysmuistikirjaasi. Kdyta sellaista kdydessdsi
kunkin lainanantajan luona, jotta nakisit, onko sinulla varaa lainaehtoihin, jotka
saat tietdd viikon aikana.

KASSAVIRTA

Lainanantajan nimi:

KAKSI KUU- VIIME TASSA ENSI

KAUTTA SITTEN ~ KUUSSA KUUSSA KUUSSA 3.KUUSSA  4.KUUSSA  5.KUUSSA 6. KUUSSA

Tulot yhteensa
Kiinteat kustannukset
Lainanlyhennykset

Muuttuvat maksut

Voitto/tappio
yhteensa

Kateisvarat alussa

Kaytettévissé olevat
kateisvarat




9: Mista tiedin, pitaisiko minun ottaa lainaa liiketoimintani laajentamiseen?

MUISTIINPANOJA
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10

Kuinka saan lisdd
asiakkaita ja lyon
kaupat lukkoon?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja likketoiminnan laajentaminen
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AVUSTAIJILLE

Kokouspéaivini:

e Lahetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jdsenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettdva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmadasi kuuluvien
henkiléiden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhmin Puhuin Kéytin Kaytin Saavutin lii- Noudatin Laitoin Raportoin
Jjédsenen vahintaan | kassavirta- | Neljéd oikeaa WGAdlullliZl] Perustuk- rahaa sdds- | toiminta-
himi neljén laskelmia  -periaatteen viikkota- | seni-periaatetta téon parille
lainananta- arvioi- tarkistus- voitteen Jaopetin sen (Kylla/En) | (Kyll4/En)

Jjankanssa dakseni luetteloa (Kylla/En) perheelleni
(Merkitse lainavaih- (Kyll4/En) (Kyll&/En)
lukuméird)  toehtoja

(Kyllz/En)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid limpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.
UUTTA! e Kun ryhmain jdsenet saapuvat paikalle, pyyda heitd tdydentdmaan

taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittimdan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta. Kysy, kuka saa pian kurssitodistuksen vaatimukset suori-
tettua. Kerro kokouksen jdlkeen vaarnan omavaraisuuskomitealle,
ketkd todenndkoisesti tayttavat vaatimukset.

e Anna jollekulle tehtdvidksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhmain jdsenid myohadssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja taydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

e Kiykaad ldpi 10. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jalkeen
tahdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) rAPORTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden lapikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivit kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessd johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”
OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mité opit keskusteltuasi lainanantajien kanssa?

Onko lainan hankkiminen sinulle sopivaa tdlld hetkelld? (Ottai-
sitko lainaa oikeasta syystd, oikeaan aikaan, oikeanlaisin ehdoin
ja oikean mdaran?)

Mitd opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen Kirjoita yritysmuistikir-
parissa? Jaasi, mita opit pita-
madlla sitoumuksesi.
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(@ ori

MIKSI ASIAKKAAT HALUAISIVAT OSTAA MINULTA?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdalle 60 minuutiksi Opi-osuuden ldpikdymistd
varten.

Lue: Laajentaaksemme liiketoimintaamme meidédn taytyy saada lisdd
asiakkaita ja myydd enemman! Ihmiset kdyttavit rahansa sellai-
seen, mitd he arvostavat. Mitd enemmaén he arvostavat jotakin,
sitd enemmain he ovat valmiita maksamaan siita.

Menestydksemme myynnillisesti meiddn taytyy tietdd, mitd asiak-
kaamme arvostavat, saada heiddt tulemaan luoksemme ja myyda
heille sitd, milld on heille merkitystd! Ja meidadn taytyy tarjota
kilpailijoitamme enemmadn sitd, mitd asiakkaamme arvostavat.

Katso: ”Sell, Sell, Sell” [Myy, myy, myy] (Osat 1 ja 2) (Ei videota? Luke-
kaa sivu 160.)

Keskustele: Kuinka Kwame sai tietdd, mitd asiakkaat arvostavat?

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka saan asiakkaita ja lyon kaupat
lukkoon?

VIIKON TEHTAVA - Kokeilen markkinointi-ideoitani ja pidin
kirjaa tuloksista. Opin asiakkailta ja tarjoan ratkaisujani
asiakkaiden ongelmiin.

.....................................................................................

Toteuta: Keskustele jonkun ryhman jasenen kanssa seuraavista asioista:

1. Kuvailkaa asiakkaitanne toisillenne. Olkaa tasmallisia. Minka
ikaisid he ovat? Sukupuoli? Tulot? Milloin he ostavat tuottei-
tasi? Missa?

2. Miksi he ostavat tuotteitasi? Mitd arvoa se tuo heille? Luettele
mahdollisimman monta asiaa, esimerkiksi:

e Myymadni juomavesi on kylmaa.

e Myymadni juomavesi on puhdasta.

¢ Teen juomaveden ostamisesta helppoa.

¢ Olen ystavillinen ja kutsun asiakkaitani nimeltd.

3. Mité sellaista arvoa tarjoat, jota kilpailijasi eivét tarjoa? Onko
sinulla parempi hinta, sijainti tai valikoima? Sitd kutsutaan kil-
pailueduksi. Se saa asiakkaasi valitsemaan sinun liikeyrityksesi
kilpailijoiden sijaan.

Lue: Menestyvat yrittdjat ymmartavat asiakkaitaan esittimalld heille Mer.?efty va? Y r./tta'/ at
hyvid kysymyksid. Ndin he saavat tietid enemman heidan ongel- tietavat, miksi asiak-
) kaat ostavat heidén

mistaan ja siitd, kuinka he voivat olla avuksi.

tuotteitaan.
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Toteuta: Hanki itsellesi pari. Lukekaa tdma esimerkkitilanne yhdessa:

Martin korjaa polkupyéria. Hin myds myy osia ja tarvikkeita ihmi-
sille, jotta he voivat korjata oman polkupyérénsa. Felix tulee hanen
verstaaseensa. Hanen katensa ovat ihan 6ljyssa. Han nayttaa turhau-

tuneelta.

Kirjoita alla olevaan taulukkoon ajatuksiasi siitd, kuinka Martin
voi esittdd Felixille hyvid kysymyksia (esimerkin mukaan).

ESITA HYVIA KYSYMYKSIA

1. Mita mina haluan 2. Mita voisin kysya
tietaa asiakkaasta? saadakseni selville asioita?

Mihin ongelmaan han tuli etsimaén ratkai- | Sinulla ndytta olevan sellainen homma kes-

sua? ken, jossa on ongelmia. Kuinka voin auttaa?

Kerro koko ryhmalle, mitd Martinin mielestasi tulisi kysya Felixilta.
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Toteuta: Ajattele nyt omia asiakkaitasi. Kirjoita ensimmaiseen sarakkee-
seen, mitd sinun tulee tietda asiakkaistasi (esimerkin mukaan).
Kirjoita toiseen sarakkeeseen kysymyksid, joiden avulla voit saada
selville asioita.

ESITA HYVIA KYSYMYKSIA

1. Mita mina haluan 2. Mita voisin kysya
tietaa asiakkaasta? saadakseni selville asioita?

Onko kyse jostakin erityistilaisuudesta?

Milloin asiakkaani on valmis ostamaan? o
Milloin se on?

Kerro jollekulle ryhmain jasenelle, mitd asioita sinun taytyy tietdd
asiakkaistasi. Kerro kysymyksistd, joita esittdisit saadaksesi selville
asioita.

Keskustele: Keskustelkaa ryhméan kesken tavoista saada tietdd enemmain
asiakkaista ja siitd, mitd voitte tehda tdlla viikolla alkaaksenne
hankkia tietoa.
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KUINKA SAAN LISAA ASIAKKAITA?

Keskustele: Mieti tilanteita, jolloin ostit jotakin liikkeestd, jossa et ollut aiem-
min kdynyt. Miké sai sinut menemaééan siihen liikkeeseen? Kuinka
liikkeet vetdvat asiakkaita puoleensa teiddn alueellanne?

Toteuta: Kirjoita alla olevaan taulukkoon, mitd tuotteita tai palveluja ostit.
Kirjoita sitten, mika sai sinut menemaéén kyseiseen liikkeeseen
(katso esimerkkejd).

MIKA SAI MINUT MENEMAAN SINNE? MIKSI MINA OSTIN?

Ostamani - .
- Henkilékohtai- . . .
tuote tai . Suositus Mainos Alennusmyynti Muu
nen myynti
palvelu
Liikeyrityksen
. reyrtyree Naapurini kehotti . ) )
Makeiset omistaja ker- , o 20 % alennusta limainen niyte
. kokeilemaan niita
toi niista
Toinen saman-
Myyja kertoi Nain ilmoituk-
Vaatteet yyjakertol n ,qu_‘ lainen tuote
alennuksesta sen seindlla .
puoleen hintaan
Ystava kehotti Nzin ilmoituksen
Vihannekset vakenott 4l fmor-ukse limainen ndyte

kokeilemaan niita sanomalehdessa

Keskustele: Kerro jollekulle ryhmén jasenelle, mita kirjoitit. Mitkd menetel-
madt voisivat toimia omassa liikeyrityksessasi?




10: Kuinka saan lisida asiakkaita ja lyon kaupat lukkoon?

Lue: Liikeyritykset, joita olemme juuri Késitelleet, eivit vedd asiakkaita
puoleensa sattumalta. Heilld on kasitys siitd, kuinka heidan tulee
markkinoida tuotteitaan tai palvelujaan.

Keskustele: Mistd he ovat keksineet noita ideoita?
Katso: ”Marketing?” [Markkinointi] (Ei videota? Lukekaa sivu 161.)

Lue: Markkinointiin kuuluu seuraavia asioita:

e Ideoita siitd, kuinka asiakkaita 10ydetddn ja kuinka heihin vai-
kutetaan.

e Mitd me toivomme asiakkaiden tekevan.
Markkinointi-ideoita

Odotettu tulos
Idea

Ihmiset ostavat

Jos antaisin ilmaisnaytteita. .. ) .
enemman makeisia.

Toteuta: Tee yhteistyotd vierustoverisi kanssa.

1. Auttakaa toisianne keksimaan ideoita siitd, mika saisi useam-
pia asiakkaita 10ytdmadn liikeyrityksenne ja ostamaan tuot-
teitanne. Keskustelkaa tehokkaimmista menetelmistd omalla
paikkakunnallanne.

2. Kirjoita taulukkoon vdhintddn yksi uusi idea. Auttakaa sit-
ten toisianne kirjoittamaan haluamanne tulokset (esimerkin
mukaan).

MARKKINOINTI-IDEOITA

Idea Odotettu tulos

Jos kuulutan, etta tuolejani saa 40 %:n Asiakkaita tulee liikkeeseeni ostamaan
alennuksella. .. tuoleja.
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KUINKA KOKEILEN MARKKINOINTISUUNNITELMAANI?

Lue: Mistd tiedimme, toimivatko meidan ideamme? Tarvitsemme
keinon kokeilla niita. Tarvitsemme tavan mitata tuloksia.

Toteuta: Tee yhteistyotd vierustoverisi kanssa. Keskustelkaa useammasta
markkinointi-ideasta ja toivomistasi tuloksista liikeyrityksessasi,
ja kirjoittakaa ne muistiin. Laita mukaan mahdollisia ideoita,
jotka ndyttavat toimivan tdlld hetkelld. Kirjoita kunkin idean
viereen, kuinka mittaisit tuloksia. Ideasi muuttuvat ja paranevat
ajan myotd, kun kokeilet niitd ja mittaat tuloksia.

MARKKINOINTI-IDEOITTENI KOKEILEMINEN

Idea Odotettu tulos Mittaaminen

Kun asiakkaita tulee liikkeeseeni, kysyn heilt4,
misté he kuulivat 40 %:n alennuksesta. Fidan kirjaa
asiakkaiden vastauksista.

Jos kuulutan, etta tuolejanisaa | Asiakkaita tulee likkeeseeni
40 %:n alennuksella. .. ostamaan tuoleja.

Lue: Kokeillaanpa ideoitamme télld viikolla! Meidén ei tarvitse
kokeilla kaikkia ideoitamme samanaikaisesti. Ja on mahdollista,
etteivit jotkin ideat toimi — eikd se haittaa. Meiddn taytyy vain
kokeilla ideoita edelleen ja mitata tuloksia. Lopulta 16yddmme
parhaat tavat auttaa ihmisid 10ytamaén liikkeemme ja ostamaan
myymidmme tuotteita.




10: Kuinka saan lisdaa asiakkaita ja lyon kaupat lukkoon?

KUINKA SAAN ASIAKKAAT OSTAMAAN?

Lue: Miksi jotkut asiakkaat ostavat ja toiset pdattavat olla ostamatta?
Siihen on monta syytd. Me voimme kuitenkin vaikuttaa siihen
pdatokseen!
Katso: "Please Buy Something!” [Ostakaa, ostakaa!] (Ei videota? Lukekaa
sivu 162.)
Keskustele: Miksi Maria ei pystynyt suostuttelemaan asiakkaita ostamaan
kananmunia? Ajatteliko Maria itseddn vai asiakkaitaan?
Lue: Saadaksemme asiakkaita ostamaan meidan tulee kysyd, kuunnella
ja ehdottaa.
Mita asiakas KYS)y
todella haluaa? N\-
Miksi?
w = Kuuntelenko
. A todella?
. m <
Onko minulla < S
vaihtoehtoja, \. ) > 3\§
jotka hyddyttavit i A N

seka itseani etta

asiakasta?

Katso:

Keskustele:

Menestyvit yrittajat kdyttavit titd kehda saadakseen enemmain Menestyvat yritigjat
asiakkaita ostamaan heiddn tuotteitaan ja palvelujaan. kysyvat, kuuntelevat ja
ehdottavat.

"Ask, Listen, Suggest” [Kysy, kuuntele, ehdota] (Ei videota? Luke-
kaa sivu 163.)

Aiemmin Maria esitti Samuelille ja Lucialle vain yhden kysymyk-
sen: "Voinko auttaa?” Mitd Maria teki toisin tdlla kertaa ja parem-
malla menestykselld? Kuinka Maria osoitti Silvialle, ettd han
todella kuunteli?




Keskustele:
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Mieti tilanteita, jolloin joku on saanut sinut ostamaan jotakin,

vaikka et ehki ollut aikonut tehda niin. Mita sellaista tima hen-
kilo sanoi, mika sai sinut tekemain ostopdatoksen?

Lue: Alla olevassa taulukossa on esimerkkeineen viisi erilaista lahesty-

mistapaa, joita voimme kédyttdd saadaksemme asiakkaat ostamaan

tuotteitamme. Sitd nimitetddn kauppojen lukkoon lyomiseksi.

Toteuta:

Tee yhteistyotd kahden muun ryhmadsi jdsenen kanssa. Harjoi-

telkaa keskendnne kutakin tapaa lyddd kaupat lukkoon. Yritd
myyda heille tuotettasi. Kirjoita alla olevaan taulukkoon paras
tapa lyodd kaupat lukkoon, kun myyt tuotteitasi asiakkaille. Kir-

joita vdhintddn yksi ehdotus jokaisesta tavasta.

KAUPPOJEN LUKKOON LYOMINEN

1. Kaksi hyvaa
vaihtoehtoa

Haluaisitko banaaneja
vai mangoja?

2. "Jos"

Jos voit saada sen
siihen hintaan, haluai-
sitko minun tilaavan
sen?

3. Tarkea
tapahtuma

Voin saada sen val-
miiksi ennen vaimosi
syntymapdaivaa.

4. Nayte

Kokeile taté. Luulen,
etté pidat tasta
mausta enemman.

5. Muu

Enté jos ottaisit
kummatkin kengdt ja
antaisin sinulle alen-
nusta?

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Kulkekaa ympari luokkaa ja kokeil-
kaa eri lahestymistapoja. Tehkda sitd kahden minuutin ajan.

Keskustele:

Keskustelkaa koko ryhmédn kesken, minkd arvelette olevan paras

lahestymistapa, jolla saatte asiakkaanne ostamaan omasta liike-
yrityksestdnne. Miksi se on paras ldhestymistapa omille asiakkail-

lenne?

Menestyvat yrittdjat
lybvét kaupat lukkoon.
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KUINKA TEEN OSTAMISEN HELPOKSI JATKOSSAKIN?

Lue: Menestyvit yrittdjat tekevit heiltd ostamisen mieluisaksi ja hel-
poksi asiakkailleen.

Toteuta: Hanki itsellesi pari ja kdykdd yhdessd lapi seuraava esimerkKi. _

Lukekaa Paulan kokemuksesta ensimmaisessd kaupassa ja sen jal-

keen toisessa kaupassa. Lukekaa sitten, mitd hédn vastasi ystaval- l\/leneftyvaty r/.ttajat
leen. Keskustele parisi kanssa siitd, miksi arvelet Paulan suositel- ;‘)el;evat OSEITMEESE
elppoa.

leen ensimmadistd kauppaa.

PAULAN OSTOSKOKEMUKSET

Kauppa 1 Kauppa 2
Paula on kaynyt tassa liikkkeessa vain
Paula on kaynyt tassa liikkeessa yli | kerran. Hanen mielestaan sieltd on
Paulan kokemus 15 kertaa. Han pitaa sen hinnoista, | vaikea l6ytaa haluamaansa. Hanta
valikoimasta ja omistajasta. ei autettu, vaikka hanella olisi ollut
kysyttavaa.
“Mennaan ensimmaiseen kaup- "En pida toisesta kaupasta. Sieltd on
Paulan vastaukset ysta- | paan. Kayn sielld usein. Loydan vaikea l6ytaa haluamaani. Eivatka
valleen sielta helposti, mitd haluan ostaa. | ihmiset sielld olleet avuliaita, vaikka
Pidan siita liikkeesta.” minulla olisi ollut kysyttavaa.”

Lue: Asiakkaat tulevat liikkeeseen yha uudestaan, kun omistaja ja
tyontekijat
e tuntevat asiakkaat nimeltd
e hymyilevit asiakkailleen
e kuuntelevat asiakkaita ja vastaavat heiddn tarpeisiinsa.

Keskustele: Mitd sinun on tehtava liikeyrityksessasi, jotta asiakkaasi palaisivat
sinne entistd useammin? Mitd voisit lisata ylld olevaan luetteloon?
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista

pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita
tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia.

Miké idea auttaa liikeyritystdsi parhaiten tallad viikolla? Tee tdsta
ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?

"Huutakaa [Jumalan
puoleen] peltojenne
sadon puolesta, jotta
siind menestyisitte.
Huutakaa ketojenne
katraiden puolesta,
Jjotta ne lisdantyisivat.
ALMA 34:24-25

”w
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(= siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Pdattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Puhun vahintaan viiden asiakkaan kanssa saadakseni selville, mita he
haluavat liikeyritykseltani.

Kokeilen vahintaan kahta markkinointi-ideaa ja pidan kirjaa tuloksista.
Harjoittelen kauppojen lukkoon lyémista vahintaan kymmenen asiak-
kaan kanssa ja opettelen tietamaan, mika lahestymistapa toimii parhai-
ten.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa sdastoon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus
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KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuta: Kdiytd viikon varrella titd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi
edistymisestdsi. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin "Kylld” tai "En”
tai asianmukainen lukumaara.

Puhuin Kokeilin Harjoittelin Saavutin Noudatin Laitoinrahaa | Raportoin
véhint&an vahintaan kauppojen liiketoimin- | Perustukseni- sddstdon toiminta-
viiden kahta lukkoon nan viikko- periaatetta (Kylld/En) parille
asiakkaan | markkinointi- lyomista tavoitteen Jaopetin sen (Kylld/En)

kanssa ideaa ja véhintaan (Kylla/En) perheelleni
(Merkitse pidin kirjaa kymmenen (Kylla/En)
lukumé&éara) tuloksista kertaa
(Merkitse (Merkitse
lukumdzérs) lukumdéra)
..................................................................................... Palaute on
tervetullutta

Lue: Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-

valla viikolla. Voit ldhettdd aja-

tuksiasi, palautetta,
Pyyda jotakuta pitdmddn loppurukous. ehdotuksia ja koke-

muksia osoitteeseen

srsfeedback@

Idschurch.org.
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Resursseja

MYY, MYY, MYY

Lukekaa vuorotellen seuraava teksti.

KERTOJA: Muistattehan Kwamen, jolla oli
banaaneja tikun pdcdssda? Hdn 10ysi liiketoi-
minnan, joka vaikutti menestyvdn hyvin.
Ja hdntd pidettiin hyvind myyjdnd. Joten
kaikki sopi yhteen tdiydellisesti, vai mitd?

Hidin teki banaanivdlipaloja ja pdditti
aloittaa jo varhain aamulla. Hdan meni
saman tien kotinsa ldhelld olevalle kul-
malle ja teki parhaansa. Mutta kukaan ei
pysdhtynyt. Mitd enemmdn hdn yritti, sitd
huonommin hdnelld meni. Hdn alkoi jopa
huutaa ihmisille:

“Hei, tddlld on herkullista vilipalaa!
Maistuu tosi hyvdltd! Juuri sitd, mitd
haluatte! Hyvi on, annan kaksi yhden
hinnalla! Hei...”

Mutta ihmiset eividt edes katsoneet hdneen
pdin. Hdan lannistui niin, ettd ldhti kotiinsa
ennen lounasaikaa. Mikd oli vikana?

Kwame istuutui miettimddn asiaa. Oliko
hdn epdonnistuja? Oliko tuote huono?
Entd se mies, joka antoi hdnelle tdmdn
idean — oliko hdn valehtelija? Sitten hdn
muisti, mitd tuo mies oli sanonut mark-
kinatutkimuksestaan asiakkaiden parissa
— mistd he pitivdt, mihin aikaan pdivistd,
millaisissa paikoissa, kuinka he tekivdt
ostoksensa ystdviensd kanssa — siitd, mikd
heille oli tarkedda! Kwame oli halunnut
myydd niin Kovasti, ettd hdn oli unoh-
tanut, mikd oli kaikkein tdarkeintd — rat-
kaista asiakkaiden ongelmia!

Niinpd hdn aloitti kaiken alusta, ja ndin
hdn toimi:

— Hdn odotti iltapdivddn ja iltaan, jolloin
ihmiset halusivat vilipalaa.

— Hdn valitsi paikan, jossa monet ihmiset
viettivit aikaa yhdessd.

— Hdn laittoi iloista musiikkia soimaan
kiinnittddkseen ihmisten huomion. Hdin
jopa lauloi itse mukana — se oli ehdot-
tomasti ainutlaatuista! Ainakin ihmiset
alkoivat hymyilld.

— Ja hdn jakoi muutamia ilmaisndytteitd
naisille, joilla oli ystdavid ympdrillddn —

ja Kysyi heiltd kovalla ddnelld, mitd he
pitivdt niistd. Se toimi!

Kun myynti koheni, hdn pddtti jopa
korottaa hintaa — eikd kukaan valittanut!
Sitten hdn kokeili paljousalennuksia,
mutta se vain vdhensi hdnen voittoaan
eikd lisdnnyt myyntid, joten hdn lopetti
ne. Ja hdn myds oppi kantapddn kautta,
kuinka kauan jdddytetyt vilipalat kestiviit
hdinen kylmdlaukussaan — asiakkaat eivdt
pitineet vettyneistd banaaneista!

Kun hdn meni kotiinsa sind iltana,
hdnelld oli kaikenlaisia ideoita uusista
julisteista, jotka mainostaisivat “laula-
vaa banaanimiestd”. Hdn voisi myydd
kutsuilla! Hdn voisi myydd juhlaviikoilla!
Hdin voisi... no, ehkd hdn innostui liikaa.
Mutta huomaathan, kuinka hdn oppi
lisddamddn arvoa asiakkaitaan varten?
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MARKKINOINTIA?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

NAOMI: Hei, Maria. Halusin vain pis-
tdytyd sanomassa, ettd piddamme todella
siitd, ettd voimme ostaa kananmunia
sinulta. Se on niin kdtevdd!

MARIA: Kiitos, Naomi! Asiakkaiden tyy-
tyvdisyys on minulle hyvin tirkedd.

NAOMI: Miten kauppa kdy?

MARIA: Than hyvin, kai. Olen jutellut
asiakkaideni kanssa — sekd joidenkin mui-
den yrittdjien kanssa. Olen oppinut pal-
jon. Itse asiassa sain selville, ettd kanan-
munieni lisdksi voisin myydd maitoa.

NAOMI: Kuinka se sujuu?

MARIA: No, ihan hyvin. Mutta en vain
saa tarpeeksi ihmisid tulemaan tinne.
Haluaisitko sind myydd tuotteitani?

NAOMLI: Enhdn mind! Meiddn liiketoi-
mintamme laajenee, ja olemme todella
kiireisid. Minulla on ystdvd, joka auttoi
meitd antamalla markkinointi-ideoita, ja
myynti on ldhes kaksinkertaistunut!

MARIA: Markkinointia?

NAOMI: Niin. Aloitimme ajattelemalla
enemmdn asiakkaitamme ja sitd, kuinka
tavoittaisimme enemmdn heiddn kaltai-
siaan ihmisid. Sen jdlkeen kokeilimme
joitakin ideoita, ja l6ysimme kolme, jotka
todella toimivat. Me vain kokeilemme
ideoita edelleen.

MARIA: Mind yritin yhtd keinoa.
NAOMI: Millaista?

MARIA: Erds mies tuli kdymddn ja sai
minut ostamaan Kkdyntikortteja.

NAOMI: Oliko siitd apua?

MARIA: Ei minulle, mutta siitd oli
tosiaan apua sille miehelle, joka myi ne
kortit!

NAOMI: Kuulehan, jos haluat, voisin
auttaa sinua kehittelemddn markkinointi-
ideoita... enkd aio myydd sinulle mitddn.

MARIA: Sepd kuulostaa hyvdltd!
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OSTAKAA, OSTAKAA!

Valitkaa roolit ja ndytelkda seuraava tilanne.

KERTOJA: Erds asiakas tulee Marian
myyntikojulle.

MARIA: [Ajattelee] Vihdoinkin tddlld on
asiakas. Ostathan jotakin, ostathan! Ole
kiltti.

SAMUEL: [Ajattelee] Tuo nainen tuijottaa
minua koko ajan. Enko saa olla ostoksilla
ilman, ettd minua tarkkaillaan koko ajan?

MARIA: [Ajattelee] Ole kiltti ja osta noita
kananmunia! Mind tarvitsen rahaa.

SAMUEL: [Ajattelee] Tdamd alkaa kdydd
tukalaksi. Mind hdivyn tddltd.

MARIA: [Ajattelee] Mitd? Ei! Olisin voi-
nut saada kunnolla rahaa.

[Hdin huudahtaa ddneen] Voinko auttaa?
SAMUEL: Ei kiitos.

KERTOJA: Toinen asiakas ldhestyy
Mariaa.

LUCIA: [Ajattelee] Ehkd tdilld on sitd,
mitd tarvitsen. Mindpd vilkaisen.

MARIA: [Ajattelee] Hyvd, toinen asiakas.
Hdin ndyttdd varakkaalta. Osta, ole Kiltti
ja osta jotakin.

[Adineen] Voinko auttaa?
LUCIA: Mind vain katselen.

MARIA: Tarvitsetko kananmunia? Ndmd
ovat mitd parhaimpien kanojen munia...
ja minulla on myds tuoretta maitoa.

[Ajattelee] Hdnelld on varaa tdhdn. Ehkd
hdn ostaa kaiken.

LUCIA: Ei. Tuota... ah... ei ihan sitd,
mitd etsin.

MARIA: Minulla on enemmdnkin maitoa.
LUCIA: Ei kiitos.

MARIA: Sinun pitdisi todella ostaa sitd.
Se on tuoretta ja puhdasta, ja se on kaik-
kein parasta...

LUCIA: Vai niin. Kiitos; tdytyykin ldhted.
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KYSY, KUUNTELE, EHDOTA

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne:

MARIA: Hei, olen Maria. Mikd sinun
nimesi on?

SILVIA: Olen Silvia.
MARIA: Tulitko tdnne tarjouksemme

vuoksi? Jos ostaa viisi kananmunaa, me
tarjoamme yhden ylimddrdisen.

SILVIA: Kylld, kiitos.

MARIA: Mistd kuulit tarjouksesta?
SILVIA: Ystdivini kertoi minulle siitd.
Hidin sanoi, ettd jaoit eilen kananmunia ja
maitoa ilmaiseksi. Ja hdn sanoi, ettd ne
olivat tuoreita!

MARIA: Hienoa. Olen iloinen, ettd hdn
piti niistd. Meiddn tuotteemme ovat aina

tuoreita ja herkullisia. Kuinka monta
kananmunaa tarvitset?

SILVIA: Tarvitsen... hmm... ehkd viisi.

MARIA: Hyvd, laitan ne sinulle. ...Mutta
huomasin sinun epdrdivin. Mietitko sitd,
kuinka monta tarvitsisit?

SILVIA: No, kylld. Veljeni perhe muuttaa
meille huomenna. En tiedd, kuinka voisin
ruokkia heiddt kaikki. Mutta veljelldni ei

ole muutakaan vaihtoehtoa.

MARIA: Ymmdrrdn. No, teitd siunataan,
kun autatte heitd. Mitd ruokaa aiot tehdd?

SILVIA: En ole varma. Ajattelin Kdyttdcd
sddstojdmme ja ostaa vdhdn lihaa, joka
sopisi yhteen kananmunien kanssa. Minun
taytyy todella saada ruoka riittdmdcdn.

MARIA: Ymmdirrdn kylld. Meilldkddin ei
juuri ole varaa lihaan, joten kdytdn meiddn
kananmuniamme. Laitan joukkoon vihan-
neksia ja lisddn vihdn maitoa. Minulla on
tdssd maitoa, ja ystdvini kadun toisella
puolella myy tuoreita vihanneksia. Silld
tavalla voisit ruokkia enemmdn ihmisid
vahemmidlld rahalla. Haluaisitko vihdn
ylimddrdisid kananmunia ja hieman mai-
toa? Se maksaa vihdn enemmdn... mutta
on silti halvempaa kuin liha!

SILVIA: Sehdn on hyvid ajatus. Kiitos!
Yksitoista suuta ruokittavana! Kylld,
haluaisin vihdn lisdd kananmunia ja
maitoa.

MARIA: Yhtitoista ihmistd varten
ehdotan, ettd ostaisit kahdeksan... ja saat
vield sen yhden ilmaiseksi!

SILVIA: Ehkd tulen takaisin huomenna.

MARIA: Se sopii. Olen kylld tddlld. Mutta
sitten en voi antaa ylimddrdistd, ilmaista
kananmunaa. Voisinko laittaa ne sinulle
pussiin jo nyt?

SILVIA: Hyvd on, olet oikeassa. Se kan-
nattaa. Kiitos.
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MUISTIINPANOJA
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Kuinka kasvatan
liikevoittoani?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen



11: Kuinka kasvatan liikevoittoani?

AVUSTAIILLE

Kokouspéaivini:

e Lahetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jdsenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kadytettdva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit poyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e Piirrd taululle tdimad sitoumustaulukko, jossa on ryhmadasi kuuluvien
henkiléiden nimet (ks. alla oleva esimerkKi).

Ryhmén Puhuin Kokeilin vahin- ~ Harjoittelin EEZEIAT] Noudatin Laitoin
Jésenen véhintdan tadédn kahta kauppojen WG IR Perustuk- rahaa
nimi viiden markkinointi- lukkoon taniviikko- | seni-periaatetta | siddstoon
asiakkaan ideaa ja lyomista  WZ171A7=2=00 Jaopetin sen (Kyll4/En)
kanssa pidin kirjaa vahintazan E(SYENZD)] perheelleni
(Merkitse tuloksista kymmenen (Kyll4/En)
lukuméra) (Merkitse kertaa
lukumézra) (Merkitse
lukumdzrs)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:

e Tervehdi ihmisid ldmpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.

e Kun ryhmin jdsenet saapuvat paikalle, pyydd heitéd taydentdimdan
taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja paivittdmadan edistymisensd kohti kurssi-
todistusta. Kysy, kuka saa pian kurssitodistuksen vaatimukset suori-
tettua. Kerro kokouksen jdlkeen vaarnan omavaraisuuskomitealle,
ketkd todenndkoisesti tayttavat vaatimukset.

e Anna jollekulle tehtdvdksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:

e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.

e Pitdkdd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).

e Jos paikalle saapuu ryhmain jdsenid myohdssd, pyyda hiljaisella
aanelld, ettd he sulkevat puhelimensa ja tdydentdvit sitoumustauluk-
koa samalla kun ryhma jatkaa keskusteluaan.

e Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikdy-
mistd varten.

e Kiykad lapi 11. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jdlkeen
tdhdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.

Raportoin
toiminta-
parille
(Kyll4/En)
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€) rAPORTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 20 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.

Mitd opit puhuessasi asiakkaiden kanssa?

Mité opit, kun kokeilit markkinointi-ideoitasi?

Mitd opit harjoitellessasi kauppojen lukkoon lyomista?

Mité opit, kun tyoskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasl, mita opit pita-
mélla sitoumuksesi.
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(@ ori

KUINKA MYYN ENEMMAN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Katso: ”Made the Sale, Missed the Sale!” [Tein kaupat, mutta teinko
tarpeeksi?] (Ei videota? Ks. sivu 178.)

Lue: Se oli helppoa. Maria teki kaupat. Silvia sai haluamansa. He ovat
kumpikin tyytyvdisid. Mutta Maria olisi voinut myydd enemmaén
- kotiinkuljetuksen. Kotiinkuljetuksen lisidminen antaisi Marialle
tilaisuuden myyda Silvialle enemman, eli tehdd lisamyyntid.

Lisamyynti tarkoittaa, ettd tarjoamme asiakkaille vaihtoehtoa ostaa

enemman tai parempia tuotteita kuin mitd he aikoivat ostaa.

Esimerkiksi:

e Enemmain: Tarjoa paistettua kalaa tilanneelle asiakkaalle juo-
maa tai leipda

e Parempaa: Tarjoa laadukkaampaa ompelukonetta asiakkaalle,
joka suunnittelee ostavansa heikompilaatuisen ompelukoneen

Katso: "The Upsell” [Lisamyynti] (Ei videota? Ks. sivu 178.)

-]
Keskustele: Kuinka Maria onnistui myymaén Silvialle kotiinkuljetuksen lisa-
myyntind? Mitd esimerkkejd lisimyynnistd olet nahnyt? _
..................................................................................... Menestyvét yr/'t_
Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka kasvatan liikevoittoani? tajat tekevat aina

. .. /' e Z_-...
VIIKON TEHTAVA — Kokeilen kahta tapaa tehda lisamyyntia. Isamyyntia
Kokeilen kahta tapaa vahentdaa kustannuksiani.

.....................................................................................
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MITA MINUN PITAISI TARJOTA LISAMYYNTINA?

Lue: Asiakkaat eividt osta jotakin enemmadn vain siksi, ettd ehdotamme
sitd. Sen tdytyy olla jotakin sellaista, mitd he haluavat enemman
kuin alkuperdistd tuotetta.

He saattavat olla halukkaita maksamaan enemmain seuraavanlai-
sista asioista:

* ajansddsto e ihmissuhteet
e rahansdasto ® nopeus
e Jlaatu ¢ Juotettavuus
e maiara e kauneus —
e palvelu * maine.
Toteuta: Mistd asiakkaasi maksaisivat enemman? Kuinka voisit saada sen —

selville? Hanki itsellesi pari ja keskustelkaa, mitd arvelette asiak-

. Menestyvat yritta-
kaidenne arvostavan. jéit tietavét, mits
Kirjoita alla olevaan taulukkoon kolme tapaa, joilla aiot ottaa heidén asiakkaansa
selville, mitd asiakkaasi arvostavat (esimerkin mukaan). arvostavat.

MITA AJATTELEN ASIAKKAIDENI MITA AION KYSYA TAI TEHDA

ARVOSTAVAN SAADAKSENI SEN SELVILLE

Kysy asiakkailta: "Jos takaan kotiinkuljetuksen aina

Arvelen asiakkaideni arvostavan luotettavuutta. . . e . o
kello viiteen mennessa, olisitko kiinnostunut siita?

Laita yhteen hedelmalaatikkoon lappu “tdnaan poimit-
Arvelen asiakkaideni arvostavan tuoreita tuotteita. tuja” ja toiseen “talla viikolla poimittuja”. Seuraa, mita
asiakkaat valitsevat.

Kun olet kirjoittanut ajatuksesi muistiin, kerro niista ryhmalle.




11: Kuinka kasvatan liikevoittoani?

MINKA HINTAISTA LISAMYYNTINI TULISI OLLA?

Lue: Asiakas saattaa haluta jotakin enemmaén, mutta minkd hinnan
héin on valmis maksamaan?

Ja mihin hintaan me olemme halukkaita myymadian? Meiddan
tdytyy saada voittoa.

Esimerkiksi Naomi kokeili ajatustaan siitd, ettd hdnen asiak-
kaansa arvostavat laatua. He valitsivat yleensd hedelmid, jotka
olivat “tdnddn poimittuja”. Ongelmana oli se, ettd tuoreet hedel-
mat maksoivat hdnelle enemmaén. Hén itse asiassa menetti rahaa.

Héan péatti laittaa "tdlla viikolla poimittujen” hedelmien hinnaksi
10 (voitto = 1) ja "tdndan poimittujen” hedelmien hinnaksi 13
(voitto = 3). Han yrittdd tehda lisimyyntid kehottamalla asiakkai-
taan ostamaan vasta poimittuja hedelmia.

Toteuta: Hanki itsellesi pari. Katsokaa edelliseltd sivulta asiakkaiden arvos-
tamia asioita. Laadi luettelo lisdmyyntiin kuuluvista tuotteistasi
tai palveluistasi. Kdytd alla olevaa taulukkoa hintaluettelon teke-
miseen.

LISAMYYNTI LISAMYYNTIHINTANI

"Talla viikolla poimittujen” hedelmien hinta = 10 (voittoa 1)

Wi InEeisinlEl [o@ eVt MEREER (et "Tanaan poimittujen” hedelmien hinta = 13 (voittoa 3)

Tavallisen seuraavaksi pdivaksi pestyn pyykin hinta = 20
Takaan sen, etta pyykki on pesty viiteen mennessa. | (voittoa 4)
Samaksi paivaksi taatun pestyn pyykin hinta = 27 (voittoa 8)

Tavallisen saippuan hinta = 12 (voittoa 2)

Wi hioe e lizee sellgpues. Ihoa hoitavan saippuan hinta = 18 (voittoa 6)

Keskustele: Kun olet kirjoittanut ajatuksesi muistiin, kerro niistd ryhmalle.
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KUINKA VOIN TEHDA LISAMYYNTIA?

Lue: Mika saisi asiakkaamme ostamaan enemmaéan? Tarvitsemme "1isa-
myyntilauseen”. Lisimyyntilause voisi olla: “Ne maksavat vahan
enemmadn, mutta ____.” Tdydenndmme tyhjdn kohdan asiak-
kaalle tarkedlld arvolla.

Esimerkiksi kun Naomin asiakkaat katsovat ”tdlld viikolla poimit-
tuja” hedelmid, hidn sanoo: "Minulla on myds tdnddn poimittuja g
hedelmia.”

Han lisdd sen jalkeen lisamyyntilauseen: “Ne maksavat vihdn

enemmadn, mutta ne ovat tuoreempia.” e

Toteuta: Mieti omaa liiketoimintaasi. Mieti asioita, joita voit tarjota lisa- Menestyvat yrittdjat
myyntina. Mita aiot sanoa asiakkaillesi tehdéksesi lisimyyntia? tekevat heilta ostami-
Kéaytd alla olevaa taulukkoa luodaksesi lisimyyntilauseita (esimer- sesta helppoa.

kin mukaan).

KIRJOITA LISAMYYNTILAUSE

Ensimmainen Lisamyyntituote Mita asiakkaani - .
. . Lisamyyntilause
tuote tai palvelu tai -palvelu arvostavat
"Talla viikolla poi- “Tanaan poimittuja” Ne maksavat vahan enemman,

Laatu (tuoreus)

mittuja” hedelmid | hedelmia mutta ovat tuoreempia.

Se maksaa véhan enemman,

Pucli litraa maitoa, Litra maitoa, hinta 5 | Rahansaastd mutta saat kaksinkertaisen maa-

hinta 3 , . s
ran maksamalla vain 2 lisaa.
Se maksaa vahan enemman,

Tavallinen saippua | Ihoa hoitava saippua | Laatu mutta on paljon parempaa

iholle.

Se maksaa véhan enemman,

Pyykinpesupalvelu | Paitojen silittdminen | Ajansaasto mutta sadstaa paljon aikaa.
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Lue:

KUINKA MYYN TUOTTEITANI NOPEAMMIN? g
Menestyvat yrittdjat myyvdt enemman jokaiselle asiakkaalle,
jotta he voivat nopeuttaa varaston kiertoa. Varaston kierto tar-
koittaa sitd, ettd myymme kaiken sen, minkd ostamme tavaran- —
toimittajiltamme. Voimme Kkdyttdd lisimyyntikeinoja myydak- Menestyvat yrittdjat
semme enemmadn jokaiselle asiakkaalle. nopeuttavat varaston
kiertoa.

Katso:

Keskustele:

"Turn Inventory Quickly” [Nopeuta varaston kiertoa] (Ei videota?
Lukekaa sivu 179.)

Kuinka Maria voisi nopeuttaa varastonsa kiertoa? Kuinka tima
kasvattaisi hdnen liikevoittoaan?

Maria maksoi tavarantoimittajal- | Han pyysi tavarantoimittajaltaan
leen 17 litrasta maitoa. alennusta ostaessaan suuria maaria.

Maria lisasi varastoaan ostamalla
suuria maaria kerrallaan. Han Han kaytti lisamyyntikeinoa: vahin-
ei muuttanut hintojaan. Hanen taan kaksi litraa ostava asiakas saa
varastonsa kierto kesti kauemmin, ' alennusta.

ja osa maidosta happani.

Lue:

Keskustele:

Nykyaan han maksaa litrahintana 15.

Nykyadn hanen varastonsa kierto
kestaa kaksi paivaa. Maitoa ei mene
piloille. Hanella on rahaa ostaa lisaa.
Ja han ansaitsee enemman rahaa.

Joidenkin erikoistuotteiden myymiseen menee kauan aikaa, eika
se haittaa. Mutta jos meilld on tuotteita, joita ei yksinkertaisesti

saa myytyd, se tarkoittaa sitd, ettd arvokasta liikeyrityksen rahaa
on kiinni varastossa siihen asti, kunnes ne saadaan myydyksi.

Keskustele parin kanssa kahdesta seuraavasta Kysymyksestd. Kir-
joita ajatuksiasi muistiin.
1. Miten voin nopeuttaa varastoni kiertoa?

2. Kuinka voin vihentda sellaisten tuotteiden varastoa, joita ei
yksinkertaisesti saa myytya?
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KUINKA AION VAHENTAA KUSTANNUKSIANI?

Lue: Varaston kierron nopeuttaminen lisda voittoamme. Voimme
tehda liiketoiminnastamme tuottavampaa myds vahentamalla
kulujamme.

Toteuta: Hanki itsellesi pari. Lukekaa vuorotellen alla olevista tavoista
vahentdd kuluja. Kirjoittakaa muita tapoja, joilla voi vahentda

kuluja.
KIINTEAT MUUTTUVAT
Kayta sitd, mita sinulla on Neuvottele tavarantoimittajien kanssa
Vuokraa Kayta useita tavarantoimittajia

Palatkaa takaisin ryhmadn ja kertokaa ajatuksistanne.
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Lue: Voimme myds miettid tapoja valttda kuluja.

Toteuta: Naomi on ajatellut hankkivansa kaksi apulaista: Samuelin ja
Josephin.

Hén palkkaisi Samuelin tyoskentelemddn hedelmaékioskilla nelja
tuntia pdivéssd (kiinted kustannus). Han ei palkkaisi Josephia,
mutta pyytdisi hdntd tarvittaessa toimittamaan kuljetuksia
(muuttuva kustannus).

Tee yhteistyotd kahden muun kanssa keskustellen tavoista, joilla
valttdisitte tai vahentdisitte Naomin kiinteitd ja muuttuvia kus-
tannuksia.

Toteuta: Nyt on sinun vuorosi. Laadi luettelo oman liiketoimintasi muut-
tuvista ja kiinteistd kustannuksista. Hanki itsellesi pari ja keskus-
telkaa tavoista vahentdd nditd kustannuksia.

KIINTEAT MUUTTUVAT
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI?

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin toista
pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kirjoita

tdhdn tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaikutelmia. "Kysy Herralta neuvoa

kaikissa tekemisissasi,
niin hdn ohjaa sinua
hyvéksesi.”

ALMA 37:37

Miké idea auttaa liikeyritystdsi parhaiten tallad viikolla? Tee tdsta
ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liikeyrityksensa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(=» siToupu

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Sitoudu-osuuden
lapikdymistd varten.

Toteuta: Valitse toimintaparisi. Pdattakda, milloin ja miten aiotte pitda
yhteytta.

Toimintaparin nimi Yhteystiedot

Lue jokainen sitoumus aaneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa allekirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Kokeilen vahintaan kahta tapaa tarjota lisamyyntia ainakin kymmenelle
asiakkaalle.

Kokeilen vahintaan kahta tapaa alentaa kiinteita ja muuttuvia kustan-
nuksiani.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tamanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.
Laitan rahaa saastoon — edes kolikon tai pari.

Raportoin toimintaparilleni.

Oma allekirjoitus Toimintaparin allekirjoitus



KUINKA RAPORTOIN EDISTYMISESTANI?

Toteuttakaa:

Kokeilin kahta
tapaa tarjota
lisdmyyntia
ainakin
kymmenelle
asiakkaalle
(Merkitse
lukumzérs)

Kaytd tatd sitoumustaulukkoa raportoidaksesi edistymisestdsi

ennen seuraavaa kokousta. Kirjoita alla oleviin laatikkoihin

"Kylld” tai "En” tai asianmukainen lukumaara.

Kokeilin
vahintain
kahta tapaa
alentaa
kustannuksia
(Merkitse
lukumdzéra)

Saavutin
liikketoimin-
tani viikko-
tavoitteen

(Kylld/En)

Noudatin
Perustukseni-
periaatetta
Jaopetin sen
perheelleni
(Kylld/En)

Laitoin rahaa
sddstoon
(Kylld/En)

11: Kuinka kasvatan liikevoittoani?

Raportoin toi-
mintaparille
(Kyll4/En)

Lue:

.....................................................................................

Seuraavassa kokouksessa teemme jdlleen omavaraisuusarvioinnin

ndhddksemme, onko meistd tulossa omavaraisempia. Meiddn
tdytyy tuoda mukanamme omat Polkuni kohti omavaraisuutta

-kirjasemme.

Valitse joku toimimaan Perustukseni-aiheen avustajana seuraa-

valla viikolla.

Pyyda jotakuta pitdimadn loppurukous.

Palaute on
tervetullutta

Voit ldhettda aja-
tuksiasi, palautetta,
ehdotuksia ja koke-
muksia osoitteeseen
srsfeedback@
ldschurch.org.

Huomautus
avustajalle:

Tuo seuraavaan
kokoukseen muka-
nasi viisi ylimdadraista
kappaletta julkai-
sua Polkuni kohti
omavaraisuutta.




11: Kuinka kasvatan liikevoittoani?

Resursseja

TEIN KAUPAT, MUTTA TEINKO TARPEEKSI?

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

MARIA: Hei, Silvia. Mitd sinulle kuuluu
tanddn?

SILVIA: Hyvdd, kiitos. Kuka sinulla on
apulaisena tdnddn?

MARIA: Tdssd on veljentyttireni Sophia.

SILVIA: Siindpd vasta kunnon tyttd! No,
veljeni on saanut tditd. Han asuu yhd
luonamme, mutta hdn auttaa antamalla
rahaa ruokaan.

MARIA: Milloin hdn aloitti tyot?
SILVIA: Tdnddn!

MARIA: Se on melkoinen helpotus hdnelle
— ja sinulle! Mitd sind tulit tdnddn osta-
maan?

SILVIA: Haluaisin lisdd kananmunia.
Kaikki rakastivat niitd, ja sddstyi paljon
rahaa. Haluaisin vield kahdeksan kanan-
munaa ja kaksi kannullista maitoa.

MARIA: Selvdi. Kiitos, ettd kdvit tddlld
ostoksilla, Silvia. Hyvid pdivinjatkoa!

SOPHIA: Hdnelld oli paljon kantamista.
Mikset pyytinyt, ettd hdn antaisi minun
kantaa kananmunat ja maidon hdnen
puolestaan?

MARIA: Voi, Sophia. Olet oikeassa.
Minun olisi pitdnyt ajatella sitd. Minulla
oli tilaisuus tarjota hdnelle kotiinkulje-
tuspalvelua lisdmyyntind. Olisin voinut
ansaita Kympin enemmdn.

Takaisin sivulle 168

LISAMYYNTI

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

SILVIA: Tulin takaisin ostamaan kanan-
munia! Ja tarvitsen tdnddn kymmenen
kananmunaa, koska en pddse tulemaan
muutamaan pdivddn.

MARIA: Hienoa. Olen ajatellut sinua.
Meilld on suunnilleen yhtd monta suuta
ruokittavana, ja me syémme vdhintddn
12 kananmunaa. Ne ovat niin terveelli-
sidkin.

SILVIA: Ongelmana on se, kuinka saan
ne kuljetettua kotiin. Itse asiassa viimeksi
meni Kaksi rikki.

MARIA: Olinkin huolissani siitd. Voisin
ldhettdid Sophian mukaasi kantamaan

kananmunia puolestasi. Perimme Kotiin-
kuljetuksesta vain kympin. Se maksaa
vihdn enemmdn, mutta sddstdd sinulta
kantamisen vaivan. Lisdksi, jos niitd rik-
koutuu Sophian kuljettaessa, korvaamme
ne ilmaiseksi.

SILVIA: No, se tosiaan auttaisi. Selvd on,
tehdddn niin. Kiitos.

MARIA: Kuulostaa hyviltd. Sophia,
kiitos, ettd autat Silviaa. Tulethan Kiireesti
takaisin!

Takaisin sivulle 168
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NOPEUTA VARASTON KIERTOA

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

MARIA: Hei, Naomi. Mitd saisi olla
tinddn?

NAOMI: Tarvitsen vdihdn maitoa.
MARIA: Hienoa. Meilld on sitd runsaasti.

NAOMI: Maria, tdmd maito haisee
pahalta. Kuinka vanhaa se on?

MARIA: Voi ei! Olen pahoillani. En ole
varma. Ostin paljon, ettei se loppuisi
kesken.

NAOMI: On tiirkedd hankkia riittdvdsti
asiakkaita varten, mutta sinun tdaytyy
myds nopeuttaa varaston Kiertoa.

MARIA: Nopeuttaa varaston kiertoa?
Miti se tarkoittaa?

NAOMI: Varaston Kierto tarkoittaa sitd,
ettd myyt kaiken sen, minkd ostat tava-
rantoimittajalta.

MARIA: Yritdn nopeuttaa varaston Kier-
toa. Mutta joskus se vie liian kauan, ja
minun tdytyy kaataa hapantunut maito
pois.

NAOMI: Siksi sinun tdytyy nopeuttaa
varaston kiertoa. Kun kaadat pois myy-
mdttd jdadneen maidon, tuhlaat rahojasi.

Mutta se ei ole ainoa syy nopeuttaa varas-
ton kiertoa.

MARIA: Niinko?

NAOMI: Maria, mistd saat ne rahat,
joilla maksat maidontoimittajalle?

MARIA: Sdidstdn maidon myynnistd
saamastani rahasta. Kun minulla on tar-
peeksi rahaa, ostan lisdd maitoa.

NAOMI: Maria, mitd kauemmin varastosi
kierto kestdd, sitd kauemmin sinun tdytyy
odottaa ostaaksesi lisdd maitoa.

Muista, ettd vain myynti tuo rahaa.
Niinpd mitd enemmdn nopeutat varastosi
kiertoa, sitd enemmdn rahaa ansaitset.

Millaista olisi, jos voisit myydd kaiken
maitosi kolmessa pdivdssd? Tai kahdessa
pdivdssd? Tai jopa samana pdivindg?

MARIA: Maitoa ei pddsisi happanemaan,
ja voisin ostaa lisdd tavarantoimittajal-
tani aikaisemmin. Ja minulla olisi enem-
mdn maitoa asiakkailleni ja ansaitsisin
enemmdn rahaa. Aion tistedes nopeuttaa
varaston kiertoa!

Takaisin sivulle 172
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MUISTIINPANOJA




| 9/

Kuinka jatkan
litketoimintani
kehittamistd?

Oman liikeyrityksen perustaminen
ja liikketoiminnan laajentaminen
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AVUSTAIILLE

Kokouspaivini:

UUTTA! e Ryhmi kayttdd tinddn ylimaardiset 20 minuuttia Sitoudu-osuuden
lapikdymiseen. Luethan Perustukseni-kirjasessa olevan lopputehtdvan,
jotta olet valmiina vastaamaan kysymyksiin.

e Lihetd tekstiviesti tai soita kaikille ryhmadn jdsenille. Kehota heita
saapumaan paikalle kymmenen minuuttia ennen kokouksen alkua ja
raportoimaan sitoumuksistaan.

e Valmistele kokouksessa kédytettiva aineisto.

Puoli tuntia ennen kokousta:
e Aseta tuolit pdyddn ympdrille niin, ettd kaikki ovat ldhelld toisiaan.
e DPiirrd taululle tdmad sitoumustaulukko, jossa on ryhmaési kuuluvien
henkildiden nimet (ks. alla oleva esimerkki).

Ryhmén Kokeilin Kokeilin Saavutin lii- Noudatin Laitoin rahaa | Raportoin
Jjésenen kahta lis4- vahintadan W2zl Perustuk- sddstoon toiminta-
nimi myyntitapaa | kahtatapaa Wz i CEIRE P 224 2 (Y EV 30 parille
véhintaan alentaa teen Jaopetin sen (Kyll4/En)

kymmenen  kustannuksia MGSIIEVZD)] perheelleni

asiakkaan (Merkitse (Kylld/En)
kanssa lukumzéra)

(Merkitse

lukumdra)

Kymmenen minuuttia ennen kokousta:
e Tervehdi ihmisid ldmpimasti heiddn saapuessaan kokoukseen.
UUTTA! e Kun ryhmin jdsenet saapuvat paikalle, pyydd heitéd taydentdmdan

taululla oleva sitoumustaulukko omalta osaltaan. Kehota heitd myos
ottamaan esiin sivu 197 ja pdivittdmdan edistymisensd kohti kurs-
sitodistusta. Kysy, kuka on saanut kurssitodistuksen vaatimukset
suoritettua. Allekirjoita sivulla 198 oleva todistus kurssin suorittami-
sesta jokaiselle vaatimukset tayttineelle henkilolle. Kerro kokouksen
jalkeen vaarnan omavaraisuuskomitealle, ketkd ovat tayttaneet kurs-
sitodistuksen vaatimukset.

* Anna jollekulle tehtdvidksi toimia ajanottajana.

Aloitettaessa:
e DPyyda kaikkia sulkemaan puhelimensa ja muut laitteensa.
e Pitdkadd alkurukous (ja laulakaa halutessanne jokin kirkon laulu).
* Laittakaa ajastin pdalle 20 minuutiksi Perustukseni-osuuden lapikay-
mistd varten.

e Kiykad ldpi 12. periaate julkaisusta Perustukseni. Palatkaa sen jalkeen
tahdn tyokirjaan ja jatkakaa lukemista seuraavalta sivulta.
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€) rAPORTOI

PIDINKO SITOUMUKSENI?

Ajasta:

Lue:

Lue:

Keskustele:

Laittakaa ajastin pddlle 30 minuutiksi Raportoi-osuuden ldpikdy-
mistd varten.

Nyt raportoimme sitoumuksistamme. Ne, jotka pitivat kaikki
sitoumuksensa, nouskaa seisomaan. (Antakaa suosionosoitukset
niille, jotka pitivat kaikki sitoumuksensa.)

Nouskaa nyt kaikki seisomaan. Lausutaanpa yhdessé johtoai-
heemme:

”Ja minun tarkoitukseni on huolehtia pyhistani, silla
kaikki on minun.”

OL 104:15

Me luotamme Herraan ja teemme yhdessa tyota tul-
laksemme omavaraisiksi.

Istutaanpa alas.
Mitd opit yrittdessadsi tehda lisamyyntia?
Mitd opit yrittdessdsi vahentdd kustannuksia?

Mitd opit, kun tydskentelit liiketoimintasi viikkotavoitteen parissa?

Kirjoita yritysmuistikir-
Jaasl, mita opit pita-
mélla sitoumuksesi.
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(@ ori

MITEN KAIKKI SOPII YHTEEN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pdille 60 minuutiksi Opi-osuuden lapikdymistd
varten.

Katso: ”We Can Do This!” [Me pystymme siihen!] (Fi videota? Lukekaa
sivu 192.)

Toteuta: Marian liiketoiminta sujuu paremmin kuin kolme kuukautta
aiemmin. Milld tavoin oma liiketoimintasi sujuu paremmin kuin
kolme kuukautta sitten? Tee yhteistyotd jonkun ryhmadsi jasenen
kanssa. Ottakaa esiin Liiketoiminnassa menestymisen kaavanne.
Kysy: ”Kuinka (jokin kaavan kohdista) on kehittdnyt
liikketoimintaasi?”

Esimerkiksi: “Kuinka useamman tavarantoimittajan kdyttaminen
on kehittdnyt liiketoimintaasi?”

Esittdkda kysymyksid vuorotellen kahden minuutin ajan.

Lue: Me pystymme siihen! Meilld on ollut onnistumisia. Olemme
perustaneet omia liikeyrityksid ja laajentaneet niitd! Meidan taytyy
edelleen kehittda liikeyrityksidmme ja kasvattaa liikevoittoamme.

.....................................................................................

Lue: VIIKON KYSYMYS - Kuinka kasvatan liikevoittoani? Kuinka
voin jatkossakin oppia ja kehittya?

VIIKON TEHTAVA - Asetan liikeyritykselleni tavoitteita. Val-
mistaudun esittelemain liikeyritykseni.

.....................................................................................
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KUINKA SAAVUTAN LIIKEYRITYKSENI TAVOITTEET?

Keskustele:

Toteuta:

Lue oikealla oleva lainaus. Mitka tavoitteet ”sytyttavat mielikuvi-
tuksenne ja herdttavat intoa sydamessanne”?

Kirjoita kolme tavoitetta, jotka sinulla on liikeyritystési varten.
Kéytd sithen kaksi minuuttia.

Keskustele kahden muun ihmisen kanssa. Tarkastelkaa kahta alla
olevaa tavoitetta.

Haluan oppia hallitsemaan rahankaytén

paremmin, koska minulla ei usein ole tar-
peeksi rahaa kaikkiin kuluihini, ellen lainaa

Aion kaksinkertaistaa liike-
voittoni ensi kuussa.

perheeltani. Se on joskus vaikeaa, koska
heillakaan ei aina ole riittavasti rahaa.

Lue:

Toteuta:

Vastaa seuraaviin kysymyksiin. Keskustelkaa siitd, miksi valitsitte

kunkin vastauksen.

1. Kumpi tavoitteista on innostavampi?

2. Kumpi tavoitteista on helpompi muistaa?

3. Kumpi tavoitteista on helpommin mitattavissa (tiedetdan, mil-
loin tavoite on saavutettu)?

Menestyvit yrittdjdt asettavat tavoitteita, jotka ovat innostavia,
helposti muistettavia ja helposti mitattavia.

Kirjoita itseksesi uudelleen kolme tavoitettasi liikeyritystdsi var-
ten. Kaytd kaksi minuuttia siihen, ettd teet tavoitteistasi innosta-
via, helposti muistettavia ja helposti mitattavia.

Nouskaa yl0s ja sulkekaa tyokirjanne. Kddntykad vierustoverinne
puoleen ja kertokaa hédnelle kaikkein innostavin tavoitteenne.
Siirtykad nopeasti seuraavan henkilén kohdalle, kunnes olette
kertoneet sen kaikille.

Kokoontukaa yhteen ryhmind. Kertokaa ryhmaille jonkun toisen
tavoitteesta (dlkda kertoko omastanne).

"Padttakdd, missa
olette ja mita teidan
on tehtdvd — —. Asetta-
kaa innoittavia, jaloja
Jja vanhurskaita tavoit-
teita, jotka sytyttavat
mielikuvituksenne ja
herdttdvat intoa syda-
messanne. Ja pitdkaéa
sitten katseenne niissa.
Tehkdd johdonmu-
kaisesti ty6ta niiden
saavuttamiseksi.”
JOSEPH B. WIRTHLIN,
"Elaman varrella

opittua”, Liahona,
toukokuu 2007, s. 46

Menestyvat yrittdjat
asettavat innostavia,
mitattavissa olevia
tavoitteita.
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“Kirjoittakaa muistiin
tavoitteenne ja se, mita
suunnittelette tekevdnne

Keskustele: Olivatko tavoitteenne innostavia, helposti muistettavia ja hel-
posti mitattavia?

Lue: Tavoitteita ei saavuteta vain silld, ettd haluamme saavuttaa niiden saavuttamiseksi.
ne. Meidin tiytyy tehdi lujasti tyotd saavuttaaksemme tavoit- Tahddtkad korkealle,
teemme. Lue oikealla olevat presidentti Monsonin sanat. silld pystytte saamaan

iankaikkisia siunauksia.”

THOMAS S. MONSON,
"Selestinen matkanne”, Lia-
hona, heindkuu 1999, s. 115

Toteuta: Kirjoita kolme tavoitettasi uudestaan tdhdn. Kirjoita, mitd suunnit-
telet tekevasi, jotta saavuttaisit nuo tavoitteet (esimerkin mukaan).

MITA AION TEHDA

TAVOITE SAAVUTTAAKSENI TAVOITTEENI

Pyydan poikaani hoitamaan liikeyritystani

Aion kaksinkertaistaa liikevoittoni ensi silla aikaa kun etsin hyvaa paikkaa uudelle
kuussa avaamalla kojun vilkkaan kadun kojulleni.
varrelle. Annan ilmaisndytteita, jotta ihmiset osaisivat

tulla ostamaan minulta.

Lue: Koemme todennikoisesti vaikeuksia ja pettymyksid pyrkies-
samme tavoitteitamme kohti. Menestyvait yrittdjit eivat koskaan —
anna periksi, ja he suunnittelevat tapoja voittaa vaikeudet. Lue
seuraava kertomus.

Daniel tiesi, ettd suurin osa hanen sukulaisistaan arvostelisi hanen liiketoiminta- Mef)estyvétyrittéjét
tavoitteitaan ja sanoisi, ettei han pystyisi saavuttamaan niitd. Mutta han tiesi, etta e/vqt /<.os/<aan anna
hanen setdnsa tukisi hanta. Han paatti pyytaa sedaltdan neuvoja ja rohkaisua. Han periksi.

paatti rukoilla voimaa, ystavallisyytta ja karsivallisyytta. Han paatti pysya iloisena ja
paattavaisena silloinkin, kun hanta arvostellaan.

Kirjoita: Kerro ajatuksia tavoista, joilla voit voittaa vaikeuksia tavoitteisiin
pyrkiessdsi. Muista, ettd Herra voi auttaa sinua ja muut ihmiset
voivat auttaa sinua. Kirjoita ajatuksiasi tahdn.
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KUINKA VALMISTAUDUN KURSSIN PAATTAMISEEN?

Lue: Kurssin suorittamiseen kuuluu se, ettd esittelemme liiketoimin-
taamme toisille yrittdjille, perheenjdsenille ja ystaville. Kun
katsot videota, seuraa samalla alla olevia ohjeita.

Katso: “My Business in Five Minutes” [Viisi minuuttia liiketoiminnastani]
(Ei videota? Avustaja voi lukea sivulla 193 olevan tekstin samalla
kun kaikki muut seuraavat mukana alla olevien ohjeiden mukaan.)

VIISI MINUUTTIA LIIKETOIMINNASTANI: OHJEET

Osa 1: Kerro liikketoiminnastasi tiivistaen se alle minuuttiin.

Kuvaile alle minuutissa, kuinka vastaaminen yhteen seuraavista kysymyksista on kehitta-
nyt suuresti liiketoimintaasi:
1. Mita ihmiset haluavat ostaa?
Osa 2: 2. Kuinka myyn tuotteitani?
3. Kuinka pidén silmalla kuluja?
4. Kuinka kasvatan liikevoittoani?
5. Kuinka johdan liiketoimintaani?
Kerro alle minuutissa, kuinka olet kartuttanut saastéjasi ja pitanyt kirjaa menoistasi ja
tuloistasi.
Osa 3: e Kuinka monena viikkona olet kartuttanut saastojasi? ___
e Kuinka monena viikkona olet pitanyt kirjaa liiketoimintasi tuloista ja menoista? ___
e Kuinka monena viikkona olet pitanyt kirjaa henkilokohtaisista tuloistasi ja menoistasi? ___

Osa 4: Kerro alle minuutissa, minka asian aiot tehda jatkaaksesi liiketoimintasi kehittamista.

Kerro alle minuutissa yhdesta liiketoimintasi tavoitteesta ja siitd, kuinka aiot saavuttaa

OEE L3 tavoitteesi.

Toteuta: Mieti viikon varrella, mitd haluaisit kertoa muille. Kirjoita ajatuk-
siasi yritysmuistikirjaasi. Harjoittele esittelysi pitdmistd perheel-
lesi tai ystavillesi. Tule paikalle valmiina pitamaddn liiketoiminta-
esittelysi. (Voit halutessasi kdyttad muistiinpanoja, kaavioita tai
muita havaintovilineitd.)
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MITA AION TEHDA KURSSIN SUORITTAMISEN JALKEEN? I
Lue: Menestyvat yrittdjat pyrkivdt jatkuvasti oppimaan uutta. Voimme
oppia asioita kirjoista, muilta yrittdjiltd, kursseilta ja toisiltamme. —
Voit esimerkiksi pohtia miké yritysmuoto on sinulle sopivin Menestwit vrittsist
pitkalld tahtaimelld. Se, ettd keskustelet tdstd ryhmasi jasenten eljestxviky " ?/.a
tai esimerkiksi uusyrityskeskusten asiantuntijoiden kanssa, voi Zﬁ 'Zl <‘3/a Jatkuvasti

auttaa sinua tietdimadn, milloin ja miten se tehdaan.

Keskustele: Haluaisitteko jatkaa kokoontumistanne ryhména? Haluaisitteko
tavata muita vaarnassanne toimivia ryhmid?

Lue: Jos pddtdmme jatkaa tapaamisia, voisimme laatia oman esityslis-
tan tai noudattaa seuraavanlaista esityslistaa:

Esityslistamalli

Perustukseni Pohdi

Kerratkaa periaatteita ja aiheita. Miettikda sita, mita parhaillaan opimme.
Raportoi Sitoudu

Raportoikaa liikeyrityksen edistymisesta Valitkaa tavoitteita ja tehkaa sitoumuk-
ja ongelmista. sia.

Opi

Kuunnelkaa puhuijia, jotka edustavat
paikallisia liikeyrityksia, lainanantajia tai
paikallishallinnon edustajia.

Katsokaa videoita tai lukekaa liiketoimin-
taan liittyvia kirjoituksia.

ONKO MINUSTA TULOSSA OMAVARAISEMPI?

Lue: Meiddn tavoitteemme on omavaraisuus — sekd ajallinen etta
hengellinen. Liiketoiminnassa menestyminen on vain osa sitd
tavoitetta.

Keskustele: Mitd muutoksia olet pannut merkille omassa elimassasi, kun
olet toteuttanut ja opettanut Perustukseni-periaatteita?

Toteuta: Ota esiin Polkuni kohti omavaraisuutta -Kirjasesta tyhjd omavarai-
suusarviointi (kirjasen lopussa). Suorita siina esitetyt vaiheet.

Kun olet valmis, mietiskele kolme minuuttia seuraavaa:

Oletko nyt tietoisempi kuluistasi? Voitko nyt vastata "usein”

tai "aina” useampaan kysymykseen kuin aikaisemmin? Oletko B S
entistd varmempi summasta, jonka olet asettanut omavaraisuu-

tesi tulotavoitteeksi? Oletko ldhempdnd omavaraisuutesi tulota-

voitetta? Mitd voit tehdd parantaaksesi tilannettasi?
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(?) poHDI

MITA MINUN PITAISI TEHDA KEHITTYAKSENI? “Totisesti mind
sanon, etta ihmisten
Ajasta: Laittakaa ajastin pdille kymmeneksi minuutiksi Pohdi-osuuden tulisi tehds innok-
lapikdymistd varten. kaasti tyots hyvén
Toteuta: Lue oikealla oleva pyhien kirjoitusten kohta tai mieti jotakin asian puolesta ja
toista pyhien kirjoitusten kohtaa. Pohdi itseksesi oppimaasi. Kir- tehdd paljon omasta
joita tahan tai yritysmuistikirjaasi mahdollisesti saamiasi vaiku- vapaasta tahdostaan
telmia. Ja saada aikaan paljon

vanhurskautta.”
OL 58:27

Mikd idea auttaa liiketoimintaasi parhaiten télld viikolla? Tee
tastd ideasta liiketoimintasi viikkotavoite.

Lisaa liiketoimintasi viikkotavoite seuraavalla sivulla oleviin
sitoumuksiisi.

Keskustele: Haluaisiko joku kertoa liiketoimintansa viikkotavoitteesta tai
muista vaikutelmista?
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(= siTouDU

KUINKA EDISTYN PAIVITTAIN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pddlle kymmeneksi minuutiksi vain tdiméan sivun
lapikdymistd varten.

Lue jokainen sitoumus aidneen toimintaparillesi.
Lupaa pitaa sitoumuksesi! Lisaa alleKkirjoituksesi.

MINUN SITOUMUKSENI

Valmistaudun esittelemaan liikeyritykseni.

Asetan tavoitteita liikeyritykselleni.

Saavutan liiketoimintani viikkotavoitteen:

Noudatan tdmanpaivaista Perustukseni-periaatetta ja opetan sen perheelleni.

Laitan rahaa saastoon — edes kolikon tai pari.

Oma allekirjoitus
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KUINKA VOIN JATKOSSAKIN OLLA OMAVARAINEN?

Ajasta: Laittakaa ajastin pédlle 20 minuutiksi tdméan sivun ldpikdymistd
varten.

Lue: Ottakaa esiin Perustukseni-Kirjasen sivu 28. Suorittakaa loppu-
tehtédva ja suunnitelkaa ryhmaéna jokin palveluprojekti. Palatkaa
tdhdn, kun olette valmiita.

Lue: Onneksi olkoon! Herra on siunannut sinua uusilla tiedoilla ja
taidoilla, ja olet saavuttanut suurenmoisia asioita. Jatka sitkedsti
eteenpdin!

Jotta liiketoimintasi kehittyisi edelleen, voisit tehdd seuraavaa:

e Palvele vapaaehtoisena ldhelld olevassa omavaraisuuskeskuk-
sessa. (Yksi omavaraiseksi tulemisen tarkoituksista on kyeta
auttamaan muita. Muiden palveleminen on suuri siunaus.)

e Jatka tapaamisia ryhmassdsi. Jatkakaa toistenne tukemista ja

kannustamista.
e Kiy edelleen omavaraisuustilaisuuksissa. e
e Pidd yhteyttd toimintapariisi. Tukekaa ja kannustakaa toi- tervetullutta
sianne. Voit lahettad aja-
tuksiasi, palautetta,
. g YR s s it ehdotuksia ja koke-
Jatkan edistymista tekemailla ja pitamalla muksia osoitteeseen
sitoumuksia. srsfeedback@
Idschurch.org.
Huomautus
Oma allekirjoitus avustajalle:
Muista raportoida
ryhmén edistymi-
Lue: Piddmme nyt loppurukouksen. sestd osoitteessa
srs.lds.org/report,
jotta jasenet saavat

kurssitodistuksensa.
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Resursseja

ME PYSTYMME SIIHEN!

Valitkaa roolit ja ndytelkdd seuraava tilanne.

MARIA: Vau, timd todella toimii! Vih-
doinkin huomaan sen.

MARIAN AVIOMIES DIEGO: Misti sind
puhut? Mikd toimii?

MARIA: Kaikki sopii yhteen. Kolme
kuukautta sitten, kun aloitimme omava-
raisuusryhmdssdamme, minulla ei ollut
aavistustakaan siitd, kuinka paljon se
parantaisi liiketoimintaamme. Ne sitou-
mukset, jotka olemme pitdneet, ne asiat,
jotka olemme oppineet omavaraisuusryh-
mdssdmme — siind kaikessa on jdrked!

DIEGO: Niin, olen huomannut saman
asian omassa tyénhaun omavaraisuus-
ryhmdssdni. Minulla on nyt erinomainen
tyopaikka sairaalassa. Tydstd saamani
palkan ja myymiesi kananmunien avulla
kykenemme vihdoinkin eldttdmdidn per-
heemme. Kaikki todellakin sopii yhteen.

MARIA: Diego, se ei ole vain minun
yrittdjyyttdani. Se on meiddn yhteinen
yrityksemme. Kiitos, ettd teet niin lujasti
toitd ja lisdksi autat minua myymddn
kananmunia.

DIEGO: Se on myids Herran liikeyritys.
Olemme omistaneet liiketoimintamme
ponnistelut Hdnelle, osoittaneet uskoa
Vapahtajaan ja rukoilleet liiketoimin-

tamme puolesta.

MARIA: Meiddn téytyi todella katsoa
tarkkaan kananmunamyyntidmme. Me
puhuimme asiakkaiden ja toisten yrittd-
jien kanssa saadaksemme selville, mitd
ihmiset halusivat. Muistatko? Me taju-
simme, ettd meiddn pitdisi myydd kanan-
muniemme lisdksi maitoa.

DIEGO: Niin, ja katselimme paikkoja,
joista saisimme munia ja maitoa. Me
pddtimme, ettei meiddn kannata hankkia

vuohta maitoa saadaksemme. On parempi
ostaa tuoretta maitoa Pedrolta, jolla on jo
monta vuohta.

MARIA: Sitten opimme, Kuinka ansait-
semme rahaa joka pdivd. Olen pitdnyt Kir-
jaa kaikista kuluistamme ja siitd, kuinka
paljon ihmiset maksavat meille. Saimme
paljon enemmdn rahaa, kun aloitimme
kotiinkuljetuspalvelun.

DIEGO: Mindkin olen pitinyt Kirjaa siitd,
kuinka paljon rahaa me kdytdmme ja
kuinka paljon ansaitsemme perhettimme
varten. Nyt meilld on varaa lasten koulu-
tarvikkeisiin.

MARIA: Naomi auttoi meitd saamaan
selville, kuinka voisimme myydd enem-
mdn. Aloimme esittdd asiakkaillemme
kysymyksid, kuunnella heitd ja tehdd
ehdotuksia. Kannustimme asiakkaita
ostamaan enemmdn Kananmunia ja myas
maitoa. Oli suurenmoinen ajatus laittaa
Sophia viemddn kotiinkuljetuksia. Tutus-
tuimme asiakkaisiimme paremmin, ja
monesta on tullut ystividmme.

DIEGO: Kun saimme Kaikki ne uudet
asiakkaat ja tarvitsimme joka pdivd lisdd
kananmunia, saimme kuulla lainan
ottamisesta uusien kanojen hankkimi-
seksi. Olen iloinen, ettemme ottaneet sitd
ensimmdistd lainaa. Emme olisi pystyneet
suorittamaan maksuja. Tarvitsimme vain
pienen lainan ostaaksemme vihdn lisdd
kanoja.

MARIA: Huomaatko! Se kaikki sopii
yhteen. Nyt meiddn tdytyy vain edelleen
etsid tapoja vihentdd kustannuksiamme
ja lisdtd myyntidmme.

DIEGO: Niin. Me pystymme siihen!

Takaisin sivulle 184
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VIISI MINUUTTIA LIIKETOIMINNASTANI

Avustajan tulee lukea seuraava teksti samalla kun muut ryhmadn jdsenet seuraavat

mukana sivulta 187.

MARIA: Esittely jdnnittid minua vdhdn,
mutta olen oppinut tuntemaan teidcdt
kaikki todella hyvin. Kylld mind selvidn
tastd. Osa 1 — minun pitdisi kuvailla
liikketoimintaani. Myyn kananmunia ja
maitoa. Aloitin muutama Kuukausi sitten
myymilld vain kananmunia. Lisdsin
maidon myymisen, kun sain kuulla asiak-
kaideni haluavan sitd. Nykyddn minulla
on myds kotiinkuljetuspalvelu. Liiketoi-
mintani on sujunut paljon paremmin
siitd Idhtien kun olen alkanut Kdydd tdssd
omavaraisuusryhmdssd.

MARIA: Osa 2 koskee viikon kysymyksid.
Kaikki kysymykset ovat auttaneet minua.
Mutta jos minun pitdisi valita yksi, niin
asia, joka on kehittdnyt liiketoimintaani
eniten, on liiketoiminnan ja henkildékoh-
taisten varojen pitdminen erillddn. Ennen
sitd myynnistd saamani rahat meni-

vdt sekaisin henkilokohtaisten rahojeni
kanssa ja ne tuli kdytettyd. Se oli huono
juttu. Nyt piddn ne erillddn.

MARIA: Osa 3 - talouskirjanpito ja
sddstot. Olen laittanut rahaa sddstoon 9
viikkona 12:sta. Olen pitdnyt Kirjaa liike-

toiminnastani viimeiset kaksi kuukautta.
Samoin on henkildkohtaisen Kirjanpi-
don laita. Aion jatkossakin Kirjata asiat
muistiin. Minusta on todella hyvd tietdd,
kuinka paljon ansaitsen ja kuinka paljon
kulutan. Olen myds hyvin onnellinen
siitd, ettd minulla on rahaa sddstossd.
Sitd ei ollut koskaan aikaisemmin. Minua
rauhoittaa tieto siitd, ettd minulla on
sddstojd.

MARIA: No niin, osa 4 — liiketoimin-
nan kehittiminen edelleen. Olen oppinut
todella paljon kolmen viime kuukauden
aikana. Haluan oppia lisdd. Aion liittyd
vaarnamme yrittdjien ryhmddn.

MARIA: Viimeinen osa. Osa 5 on liike-
toiminnan tavoite. Haluan, ettd vuoden
kuluttua liiketoiminnallani on tarpeeksi
kassavirtaa, jotta voin vuokrata tilat torin
vilkkaimmasta osasta. Se auttaa minua
laajentamaan liiketoimintaani vield
enemmdn.

Kiitos teille kaikille. Olette todellakin
auttaneet minua parantamaan liiketoi-
mintaani!

Takaisin sivulle 187
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MUISTIINPANOJA
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OLENKO LAHEMPANA TAVOITETTANI SAADA
KURSSITODISTUS?

Kirjaa muistiin joka viikko, kuinka hyvin olet edennyt kohti liiketoiminnan
kurssitodistuksen saamista. Laita rasti ruutuun aina kun osallistut ryhmédkokouk-
seen ja piddt sitoumuksesi.

Pidin liiketoi-

Osallistuin Pidin kirjaa Laitoin rahaa minnan viik- Pidin liiketoi-
VIIKKO kymmeneen seka henkil6- sadstoon P mintaesittelyn
ryhmikokouk- kohtaisista ettd ~ kymmenen (I: Al EL
seen lilketoiminnan viikon ajan _y.rlzlmer!en
talousasioista iLLEein el
1 kahdeksan
viikon ajan
2
3
4
5
6
7
8
9
10
1
12

Yhteensa




TODISTUS KURSSIN SUORITTAMISESTA

Kaikille, joita asia koskee

on osallistunut Myohempien Aikojen Pyhien
Jeesuksen Kristuksen Kirkon jarjestimadn omavaraisuusryhmadn nimeltd "Oman
liikeyrityksen perustaminen ja liiketoiminnan laajentaminen” ja on tayttanyt
kurssin suorittamisen edellyttdimait vaatimukset seuraavasti:

Osallistunut vdhintddn kymmeneen kokoukseen /12 kokousta

Pitdnyt kirjaa sekd henkilokohtaisista ettd liiketoiminnan /8 viikkoa
talousasioista kahdeksan viikon ajan

Laittanut rahaa sddstoon vahintddan kymmenen viikon ajan /12 viikkoa

Pitinyt liiketoiminnan viikkotavoitteen vihintidn kymmenen /12 viikkoa
viikon ajan

Pitanyt ryhmalle liiketoimintaesittelyn (ympyr6i yksi) Kylla tai Ei

Avustajan nimi Avustajan allekirjoitus Pdiviys

Olen luonut perustan omavaraisuudelle toteuttamalla siihen kuuluvia taitoja,
periaatteita ja tapoja. Kdytdn niitd edelleen koko eldmani ajan.

Ryhmdn jdsenen nimi Ryhmdn jdsenen allekirjoitus Pdiviys

Huom. Vaarnan tai piirin omavaraisuuskomitea antaa LDS Business Collegen kurssi-
todistuksen mydhempdnd ajankohtana.




LIIKETOIMINNASSA
MENESTYMISEN KAAVA

Liiketoiminnassa menestymisen periaatteita

KULUT

Kuinka voin pitdd
silmalla kuluja?

e Vahenna kuluja.

e Kdyta useita tavaran-
toimittajia.

e Lisaa kiinteita kustan-
nuksia vain silloin, kun
se kasvattaa voittoa.

e Tee viisaita investoin-
teja.

e Ota lainaa viisaasti
kayttamalla Nelja
oikeaa -periaatetta.

ASIAKKAAT
Mitd ihmiset haluavat ostaa?

o Tiedd, miksi ihmiset ostavat tuotteitasi.
e Tiedd, mita asiakkaat arvostavat.
e Opi asiakkailta joka paiva.

LIIKETOIMINNASSA
MENESTYMINEN
Kuinka johdan liikeyritysténi?

e Pida liikeyrityksen joka paiva.
kirjanpito ja henkils- e Qpj uutta jatkuvasti.
kohtainen kirjanpito ¢ £13 parustukseni-

erillaan. oppaan periaatteiden
e Kirjaa tapahtumat mukaan.

palvittain. e Aseta innostavia,
* Maksa kymmenykset mitattavia tavoitteita.

en§|n. e Aloita pienestd, ajat-
e Laita rahaa saéstoon tele suuria.

joka viikko. o Al4 koskaan anna

e Tee jotakin paremmin periksil

VOITTO
Kuinka kasvatan litkevoittoani?

e Kirjaa tapahtumat e Osta edullisesti, myy

paivittdin. hyvaan hintaan.
o Maksa itsellesi palk- o Al4 varasta liikeyrityk-
kaa. sestasi.

e Pyri paivittdiseen
voittoon.

e Kdytd tuottavia tuo-
tantovalineitd.

MYYNTI

Kuinka miné
myyn?
e Tarjoa aina lisamyyn-
tia.
e Nopeuta varaston
kiertoa.
e Kysy, kuuntele, ehdota.

e Tee ostamisesta help-
poa.

e Tee kaupat.




MYOHEMPIEN AIKOJEN PYHIEN

JEESUKSEN Omavaraisuuspalvelut
KRISTUKSEN JATKUVA KOULUTUSRAHASTO

KIRKKO

FINNISH
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